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Vocé quer ser prospero, rico, gozar da
abunddancia do Universo?
Entao, abra este livro e comece a ler.
Aqui vocé encontrara o segredo da
verdadeira riqueza, entendera COmo
funciona a Roda da Abundancia e
conhecera os fatores que bloqueiam

seu movimento, entenderd a importancia de
educacao financeira, aprendera sobre as Leis
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da Riqueza, sobre Aprendizado
Transformacional e, finalmente,
compreendera que o que voce faz, faz a
diferenca.

Neste livro, vocé vai descobrir nao sé
o potencial do Universo, mas,
principalmente, o seu proprio potencial para
materializar todos os seus sonhos!

Se alcancar a riqueza € seu objetivo,
encare as paginas deste livro como o maior
desafio da sua vida e esteja pronto para
vencer todos os obstaculos que até agora o
impediram de atingir uma vida plena,
pessoal, profissional e financeiramente.

O que vocé quer para a sua vida:
seguranca ou liberdade?

Optar por "seguranca” significa buscar
um emprego estavel, o que implica esperar
que patrdes, empresas e governos cuidem de
vocé pelo resto da vida. Nao deseje isso a
vocé! Escolhendo "liberdade", vocé tera mais
oportunidades de escolha e podera fazer
adaptacées de acordo com os ventos.
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O Universo ndo esta estagnado.
Precisamos nos especializar em mudangas, e
isso ndo se aprende na escola. Infelizmente, o
que se aprende na escola, na maioria das
vezes, ndo "cai" na vida! E por isso que
necessitamos de um aprendizado que nos
permita descobrir respostas por nds mesmos,
que nos estimule a usar os dois hemisférios
cerebrais para que possamos usar a cabega e
o coragdo em nossas decisoes.

A vida é uma experiéncia
transformacional, e nosso aprendizado para
lidar com ela também tem de ser
transformacional.

Enriquecer — ambi¢do de muitos
realizag¢do de poucos. Um livro que pode
transformar vocé em uma pessoa rica,
prospera e produtiva para sempre!
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Na sua opinido, o mundo fisico em que
vivemos, este que podemos sentir, ver e tocar, é
0 unico que existe?

Ndo importa a crenga espiritual, a maioria
das pessoas acredita que existe, sim, um "outro
mundo”, ou seja 1a o nome que se queira dar.

E como vocé acredita que esse "outro mundo”
seja? Estatico? Vazio? Ou dinamico e repleto de
energia, aguardando apenas um chamado, uma
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solicitagdo, para ajudar os que vivem, aqui, no
nosso mundo?

Eu acredito nesta segunda hipotese. Por isso
escrevi este livro: Enriquecer - Ambigdo de
muitos, realizagdo de poucos.

Reflita sobre isso e encontre sua
resposta. Conecte-se com este "outro
mundo”, o Universo, repleto de inteligéncia e
abundancia, e peca, sim, mas reverencie e
agradeca sempre o que de bom vocé tem
recebido dele.

Acredite que o Universo é a rede que
nos envolve, nos apdia e nos sustenta. Ele é o
sistema que gera e faz chegar até nés a
abundancia e a prosperidade. E a Fonte
Divina!

Pense, reflita! Experimente sentir as
vibracoes positivas. Vocé vera como tudo fica
mais prazeroso, com resultados melhores e
mais rapidos.

Neste livro vocé vai descobrir ndo s6 o
potencial do Universo, mas, principalmente,
o seu potencial para materializar todos os
seus sonhos.

A partir daqui, esta aberta a porta que dara
inicio a um aprendizado transformacional,
profundo e duradouro.Vamos?!
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O Universo espera apenas sua
manifestagdo para agracia-lo com uma
metamorfose!

(O GRANDE TESOURO

Certa noite, o rabino Isaac sonhou que
devia ir a distante Praga para desenterrar um
tesouro que estava escondido embaixo de
uma ponte que conduzia ao paldcio real. Ele
nao levou o sonho a sério, mas, depois de ter
o mesmo sonho durante uma semana,
resolveu partir em busca do tesouro.
Despediu-se de Ezequiel, seu pai, e partiu.
Quando chegou, descobriu que o lugar era
fortemente vigiado 24 horas por dia. So lhe
restava observar a ponte a distancia. Como
[saac ia todos os dias observar a ponte, um
belo dia o capitdo da guarda aproximou-se e
perguntou-lhe o motivo. O rabino Isaac nao
teve outra saida a ndo ser contar seu sonho
ao capitdo, que, de todo modo, lhe parecia
uma boa pessoa. Entretanto, mal acabou de
ouvir o relato do rabino, o capitdo pds-se a rir
e disse:

— Como é possivel um rabino levar os

sonhos tdo a sério? Se eu fosse estupido a
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esse ponto, agora estaria na Cracovia,
batendo de casa em casa e procurando por
um tal de Isaac, filho de Ezequiel... Volta e
meia, sonho que tenho de encontrar a casa
dessas pessoas e desenterrar um tesouro no
quintal delas... Imagine que estupidez
procurar na Cracévia um homem chamado
[saac e outro chamado Ezequiel, quando
metade da populagdo masculina local se
chama Isaac e a outra metade, Ezequiel!

Atonito, o rabino escutou cada palavra
do capitdo. Depois, despediu-se e voltou para
casa, cavou um buraco no quintal e
desenterrou um tesouro tao abundante que
lhe permitiu viver magnificamente durante o
resto de seus dias.

Um caminho que o conduza a si mesmo é
a melhor maneira de fazé-lo ser quem
vocé realmente é. Essa é a semente de

toda a riqueza
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12 DE MARCO
DIA DE ARRUMACAO!

Sabe aquele cobmodo da casa onde se
guardam todas as tralhas que ja ndo sdo
usadas, mas que um dia serviram para alguma
coisa? Esse comodo esta tao atulhado que
mio lhe resta outra op¢do a ndo ser arregacar
as mangas e...maos a obra!

Vocé comeca a arrumacdo e, de
repente, tropeca numa caixa... Por instantes,
vocé se pergunta que caixa sera aquela, mas
logo se lembra de que ela veio parar em suas
maios depois que aquele seu tio faleceu.
Entdo: vocé se recorda do tio que se foi sem
ter feito testamento e, por isso, os parentes
tentaram "agarrar” pessoalmente uma parte
do legado do falecido... Vocé, infelizmente,
chegou um pouco tarde... Quase nada
sobrava, mas a casa tinha de ser esvaziada.
Seus primos queriam vendé-la o mais rapido
possivel. E foi ai que tal caixa lhe foi entregue
como'lembranca” do tio que acabara de
morrer.

[10]



Por que sera que vocé nunca a abriu?
Mas agora vocé esta decidido: abrira a caixa e
jogara tudo fora! Ao abri-la, porém, uma
surpresa: ha um envelope dentro da caixa! E,
dentro do envelope, outra surpresa: uma
chave e um bilhete:

A quem encontrar:

Esta chave abre um cofre do Banco
Prosperidade. A Administragdo desse banco
tem ordens para abri-lo ao portador da chave,
mas somente o fard no dia 1° de janeiro.
Dentro do cofre, encontram-se notas que
somam um milhdo de délares.

Que vocé possa usar esse dinheiro com
sabedoria!

Agora vocé é um milionario! O que vai

fazer? Quais sdo seus planos? Vamos,
programe-se! Sonhe. Imagine.

O Universo espera que vocé dé o
primeiro passo!
Essa pessoa poderia ser vocé. Coloque-
se no lugar dela! Tudo no mundo surge de
um sentimento, de um sonho, de uma idéia.
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Manifeste na sua vida a felicidade desse
achado. Sinta-se uma pessoa rica, pense
como uma.

Ai, vocé pensa: "E facil falar! O dificil é
fazer!"

E verdade! A teoria na pratica é outra. Mas...
se vocé continuar a fazer o que sempre fez,
continuara obtendo o que sempre obteve ou,
talvez, até menos!

“Vocé pode ficar seguro de que, se devo-tar
seu tempo e atengdo parapropor-cionar
maior vantagem aos outros, o Universo vai
apoid-lo sempre e sempre, até o ultimo
instante.”

R. Buckminster Fulker

Decida-se agora!

Quer ser prospero, rico, gozar da abundancia
do Universo?

Chegar 14 é possivel! Nao estou dizendo que
seja facil, mas ha um caminho certo, que exigira
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de vocé motivagao, estratégia, disciplina
(capacidade de fazer promessas e de as
cumprir) e energia. Quer comegar?

Pense, reflita, olhe para dentro de si mesmo. Ai
dentro ha alguém que deseja sinceramente
alcancar a riqueza?

Se a resposta for sim, entao continue lendo.
Vamos fazer uma viagem, primeiro
internamente, depois abriremos nossas asas
para o mundo. Seremos ricos e faremos outros
também ricos!

Este é o principio: um homem rico faz outros
homens ricos. Assim, a cada ser atingido
faremos deste mundo um lugar melhor para se

viver!

Transformar MAIS
QUE APRENDER

Enriquecer.. nao pretende ser um manual de
consultas, tampouco um livro "didatico" para
estudos. Ensinar a ser rico, préspero, seria uma
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tarefa impossivel, porque prosperidade nao é
uma disciplina cujos fundamentos estdo insertos
em catedras universitarias. Portanto, esqueca
aqueles métodos aplicados nas escolas, até
porque o que se aprende na escola, com
rarissimas excecoes, tem raizes na Era Industrial,
quando a ordem era: conseguir um emprego
seguro, ser bem pago e esperar pela
aposentadoria — a época de descanso e gozo da
vida.

Essa ordem ja nao é mais valida. Por todo o
mundo, os governos estdo se tornando menores e
os problemas, cada vez maiores. Estudos recentes
tém mostrado o envelhecimento da populacao, e
é essa populacdo que, cada vez mais, vai precisar
da ajuda dos sistemas de saude publicos e da
renda que lhes é devida pelos sistemas
previdenciarios.

Uma das maiores na¢ées do mundo, os Estados
Unidos, ja esta comegando a se preocupar com
esse problema — envelhecimento da populagao
—, afinal, a maioria dos baby boomers (nome
dado a geragdo nascida logo apds o término da
Segunda Guerra Mundial), que em 2010
completou 65 anos, ja esta aguardando a retirada
do dinheiro investido nos planos de
aposentadoria. Segundo analise de Roberto
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Kiyosaki, quando esse momento chegar, a
decepcdo sera generalizada, pois os baby
boomers, entdo, tomardao conhecimento dos
enormes impostos sobre os ganhos de capital
acumulado nesses fundos mutuos, os quais serdo
deduzidos na hora do saque. Ainda segundo o
mesmo autor, o futuro que esta para acontecer
reserva problemas maiores, pois os Estados
Unidos serdo eclipsados pela China, a nagdo com
o maior Produto Interno Bruto (PIB) do mundo,
e pelo advento da Unido Monetaria Européia.

Mesmo que a maioria ndo acredite em uma nova
depressdo, ela podera vir. Kiyosaki diz: "Assim
como ha ondas no oceano, ha grandes ondas no
mercado. Em vez de o vento e de o sol guiarem
as ondas, as ondas do mercado financeiro sao
guiadas por duas emo¢des humanas: cobica e
medo. [... | Depressdes econdmicas geram
depressGes emocionais. As pessoas perdem e
ficam deprimidas. "

Por que estamos falando dos Estados Unidos?
Porque, de modo geral, todos os outros paises do
mundo, por problemas os mais diversos, ja ndo
conseguem atender a popula¢do em geral.
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Esperar que todos os anos trabalhados rendam
frutos na aposentadoria pode ser uma ilusdo
catastroéfica. Ndo espere para ver. Comece a
construir o seu futuro agora ndo sé dando um
primeiro passo em diregdo a sua independéncia
financeira, mas ensinando aos outros como fazé-
lo.

Vocé ndo pode escolher quando ou como vai morrer.

Vocé sé pode decidir como vai viver agora!
Joan Baez

Seguranca versus Liberdade

Entre todas as escolhas que fazemos durante a
vida, duas, definitivamente, determinam nosso
futuro: seguranca e liberdade. Se vocé optar por
seguranca, saiba que pode pagar muito caro por
18s0.

Neste mundo turbulento, com um ntimero
infinito de informacodes e tecnologias que
mudam rotinas em questao de dias e, logo
mais, de horas, buscar seguranca ¢ algo
temerario. Liberdade, no entanto, lhe dara
oportunidades maiores de escolha e lhe
propiciara adapta¢oes de acordo com os ventos.
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Busque sua liberdade com inteligéncia,
educacao financeira e amor. O Universo nao
estd estagnado. O mundo espera que voceé se
manifeste primeiro. Nao espere que o passar do
tempo lhe dé aquilo que é sua obrigacao
conseguir.

Vale a pena repetir: hoje, educagao € mais
importante que nunca. Estou falando de uma
educacao que faga com que as pessoas
enxerguem e pensem mais adiante do que esta-
mos falando.

No mundo atual, uma educacao que objetive
um emprego seguro, certamente, levara o
educando a esperar que patrdes, empresas e
governos cuidem dele pelo resto da vida. Nao
deseje isso para vocé. Ao contrario, busque seu
futuro! Veja mais longe! Visualize, no presente,
aquilo que vocé viverd depois e faga acontecer.
Siga as palavras de Eri Hoffer, que ditam a
nova ordem da Era da Informacao:
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Em tempos de mudangas

Aqueles que aprendem herdam a Terra
Ao passo que os instruidos

Estdo bem equipados

Para enfrentar um mundo

Que ndao existe mais.

Don Wolfe, especialista em mudangas, ensina
que existem dois tipos de aprendizado: o
informacional e o transformacional.

O primeiro é o tradicionalmente aplicado no
sistema educacional, com professores falando e
alunos ouvindo e anotando, para depois serem
aplicadas provas e suas respectivas notas. Um
sistema de memorizacao. Infelizmente, na
maioria das vezes, o que cai na prova nunca cai
na vida.

Ja o aprendizado transformacional é aquele que
permite descobrir respostas por si mesmo, um
aprendizado de cabega e de coragdo. Aquele em
que se utiliza também o lado direito do cérebro,
que depende de envolvimento, compreensao e
sentimentos. E, sim, um processo mais longo,
mas, indiscutivelmente, aquele que, por sua
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profundidade, atinge e fica, para sempre,
entranhado em cada célula do corpo.

Nesta era de muita informacao, a ferramenta
que liberta a mente para criar, ser diferente e
fazer a diferenca é justamente este aprendizado:
o transformacional.

A vida é uma experiéncia transformacional.
Aqui, neste Universo, vence quem tem
capacidade de aprender também com o
coracdo, de transformar-se para mudar a si
mesmo e aos outros.

E este o objetivo deste livro: transformar vocé
em uma pessoa rica, prospera e produtiva, para
sempre! Com isso, fica mais facil estar feliz!

O endereco da verdadeira
riqueza

Para que o processo de atingir a riqueza seja
realizado, é preciso comecar com algo
conhecido. Se vocé quer saber para onde vai
seu dinheiro mensalmente e o quanto dele vocé
pode investir para multiplicar, s6 ha uma
forma: fazer seu orcamento doméstico.
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Uma empresa, para saber sua situagao
financeira e fazer crescer seu patrimonio,
realiza seus balancos mensais e anuais. Da
mesma forma, para saber de onde vocé esta
partindo e aonde quer chegar, primeiro é
necessario fazer seu balanco interior.

A verdadeira riqueza é o reflexo do ser. A
verdadeira riqueza mora no seu interior. Sem
saber qual o montante de bens que vocé agora
possui serd impossivel agregar valores e fazé-
los crescer.

Pegue uma folha e faca um quadro com duas
colunas. A esquerda, coloque seu ativo, aquilo
que vocé tem de melhor. A direita, seu passivo,
0 que sdo seus pontos fracos.

Veja um exemplo bastante simplificado.

ATIVO PASSIVO

Generosidade Avareza
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Ao fazer esse balango, seja sincero consigo
mesmo. Ndo é hora de "dourar a prépria
pilula".

Lembre-se de que vocé esta se propondo a
aprender para se transformar. Portanto, ndo
esconda nada de vocé mesmo. E a partir daqui
que vocé comeca a multiplicar o que tem de
melhor, rastreando e transformando aquilo que
até agora tem atrapalhado a chegada de mais
sucesso em sua vida.

Na realidade, vocé é um ativo e um passivo,
porque suas caracteristicas passivas podem ser
transformadas em ativas e vice-versa, do
mesmo modo que ouro pode ser transformado
em ativo ou passivo. Interiormente, essa
transformacao depende de sua disposigado e
sinceridade, financeiramente, depende de sua
dedicacdo para iniciar e aprofundar sua
educacao financeira.

E garantido que qualquer um pode construir
uma pequena fortuna...
se iniciar com uma grande fortuna!

Atualize seu balancete interior periodicamente,
porque ele é e serd a fonte de sua riqueza. Nada
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acontece de fora para dentro. Para que tudo
acontega, primeiro € preciso ser.

Tenha em mente que somos seres em eterno
aprendizado. Nascemos desprovidos de
sabedoria e, para alcancé-la, necessitamos estar
abertos para o que a vida sinaliza diariamente.
Nesse eterno aprendizado, vise sempre o
melhor, deseje estar sempre mais satisfeito,
busque o mais alto para estar totalmente
realizado.

Para esse eterno aprendizado, a base primeira é
conhecer e reconhecer sua riqueza interna.
Num segundo passo, vocé precisara de uma
base estruturada de onde partira para crescer
rumo a sua riqueza e prosperidade.

Essa base se compde de:
Desejo: a visdo, o objetivo que o movera.

Comprometimento: a disposicdo inabalavel de
levar seu desejo, sua visao até o fim.

Contexto: a habilidade de mover-se em todos os

sentidos e estar atento a tudo e a todos que
possam ajuda-lo a concretizar sua visdo.
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Sustentado por esta base, siga em frente,
persistentemente. O Universo esta repleto de
recursos e de pessoas, basta que vocé saiba
aproveitar os primeiros e se integrar e aprender
com as segundas.

De dentro para fora - O
desabrochar

Gerar riqueza é uma atitude que nasce de
dentro para fora. Mais que simplesmente
manifestar dinheiro na vida, essa atitude deve
visar aos cinco mais importantes aspectos da
vida: familia, saiide, amigos, trabalho e valores
espirituais.

Esses cinco aspectos definem o ser afortunado,
que vive e goza das benesses que o Universo
diuturnamente oferece. Quando esses aspectos
estdo bem, o dinheiro flui. Neste mundo, cheio
de contradicoes, descartar o sucesso financeiro
e priorizar somente valores pessoais é tao
pernicioso quanto valorizar somente o dinheiro.
Este ndo é bom nem ruim, mas neutro, pois
servird de forma construtiva ou destrutiva
dependendo de quem fizer uso dele e de como
o fizer.
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Como tudo na vida, tornar-se proéspero nao sera
um acontecimento ao acaso. Muito ao contrario,
atingir a riqueza, a prosperidade, dependera de
muito esforgo, forga de vontade, predisposicao
e sinceridade de principios.

Se alcancar a riqueza é seu objetivo, prepare-se
para mudar de atitude. Encare as préximas
paginas como o maior desafio de sua vida.
Esteja pronto para vencer todos os obstaculos
que até agora o impediram de atingir uma vida
plena, pessoal, profissional e financeiramente.

Leia e grave em sua mente estas palavras,- elas
serdo seu guia daqui em diante:

¢ Para ser um gerador de riqueza é preciso
disciplina, ética e vontade verdadeiras.
Sinceridade consigo mesmo é o ponto fulcral
que alavancard sua vida.

¢ O que ha de melhor em gerar riqueza, além
de enriquecer o gerador, é partilhar suas ex-
periéncias, erros e acertos com outras pessoas,
alastrando cada vez mais o circulo de
vencedores e bem-sucedidos.
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¢ Neste mundo ndo ha perdedores, hd somente
pessoas que ndo se ddo a chance de viver
plenamente e de desfrutar da abundéancia que o
Universo oferece a todos nos.

¢ O tnico jogo que vale a pena ser jogado neste
Universo é do Ganha-Ganha. "Para eu ganhar o
outro ndo tem de perder. A menos que ele
insista, ai o problema sera dele."

Do mesmo modo que riqueza é poder, todo poder
atrai inevitavelmente para si a riqueza.

Edmund Burke

Partilhar é ter mais

Visualize uma fazenda. Nao tdo grande nem
pequena demais.

Chegou a época de colher laranjas. A safra do
ano foi bem acima do esperado. Os
proprietarios da fazenda negociam a venda da
laranja, mas, naquele momento, sacos da fruta
sdo separados para os empregados, amigos,
familiares e instituicoes de caridade.

Esses frutos separados fardo falta na hora da
venda? Diminuirao os ganhos da familia?

[25]



Claro que nao! Quando ha fartura, partilhar o
ganho ndo é problema. Pelo contrario, partilhar
faz com que o partilhado cres¢a sempre mais.
Sim, ¢é isso mesmo! Este é um dos infinitos
paradoxos do Universo: Partilhar é ter mais !

Assim funciona também com a riqueza!

Ao atingir a plenitude da riqueza, o homem
dotado de saber passa a ter mais do que o
suficiente; portanto pode, e deve, partilhar o que
tem com as pessoas a sua volta.

Esta € a finalidade e o objetivo de querer ser rico:
partilhar a propria prosperidade com a familia,
com os amigos e com o mundo.

Ao iniciar agora sua jornada rumo a riqueza,
defina seus objetivos para dar vida a sua
independéncia financeira. Chegando 14, e mesmo
durante o trajeto, partilhe sua experiéncia, sua
sabedoria, enfim, sua prosperidade com o
mundo. Vibragdes e acGes generosas e positivas
proporcionam um ganho permanente.

Lembre-se de que o mais importante do ganhar
dinheiro é fazé-lo com sabedoria, porque s6
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assim os ganhos serdo produto de uma
inteligéncia superior. E esse processo permeado
de sabedoria e integridade que fara do mundo
um lugar melhor.

Nao basta ser rico somente, é preciso espalhar a
prosperidade pelo mundo. Ser rico apenas
significa que, da mesma forma que conseguiu a
riqueza, assim podera perdé-la.

Quando o homem decide ser rico a qualquer
custo, seu processo é constituido do ter. Cada
vez mais a ganancia e a mesquinhez o cegam.

A fonte da qual provém seus ganhos
certamente um dia secara. Isso porque nada de
volta é oferecido.

Tudo na vida é um sistema de troca. Da mesma
forma que se recebe é preciso dar.

A prosperidade comega a entrar na sua vida
quando vocé faz as pazes com o dinheiro, a
partir do momento em que vocé sustenta sua
vida no seu tripé fundamental: Satde - Riqueza
- Amizade. Este tripé sustenta e fecha a engre-
nagem de uma vida plena.
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Apenas acumular dinheiro de nada adianta,
porque sozinho ele ndo resolve nada. Antes, é
preciso ter satide, porque sem ela ndo ha como
desfrutar tudo o que o dinheiro pode trazer,
além do que ela é extremamente necessaria
para continuar fazendo o dinheiro produzir
mais riqueza. Mas dinheiro e satde sozinhos
formam um mundo muito pequeno. Amigos
sd0 necessarios para que vocé possa partilhar
sua riqueza.

Satude + Riqueza + Amigos = Bem-estar. Isso
lhe traré energia suficiente para produzir mais
riqueza e usufrui-la com os que ama.

Lembre-se.
Nunca se pode fortalecer o fraco
enfraquecendo o forte. Fortalece-se o fraco
fazendo-o mais forte.

O excedente da riqueza é um deposito sagrado

que seu possuidor é obrigado a administrar
durante sua vida, pelo bem da comunidade.
Dale Carnegie
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O PRINCIPIO DE TUDO

O ser vem primeiro que o ter e o fazer. Ai,
vocé pergunta:

— Ser 0 qué? E eu lhe respondo que vocé é quem
decide o que quer ser. A propdsito, vocé quer ser
o qué? Uma pessoa bem-sucedida, rica, com
saude, felicidade, amigos, ou fazer parte do time
dos perdedores?

Claro que agora sua opgdo é pela primeira
resposta. E vocé faz a segunda pergunta: Como
faco para chegar 14?7
Primeiro, essa € a sua vontade, sinceramente? O
quanto de vocé quer realmente ser prospero? Por
que vocé quer ser prospero?

Esforco, sinceridade, disciplina e vontade. Esses
sdo os requisitos que lhe serdo exigidos.
Coragem para enfrentar a si mesmo, vontade e
desejo sinceros para continuar, principios
verdadeiros para crescer e fazer os outros
crescerem durante a jornada. Esses sdo os itens
do seu passaporte para a prosperidade.
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Disposto a enfrentar novos horizontes, para
fazer novas e grandes descobertas? Entdo, vamos
14!

Para que as portas do Universo se abram para
vocé, serd preciso responder a uma pergunta da
maxima importancia:

Qual é a sua finalidade na vida?
Escreva e mentalize essa pergunta duas vezes por
semana, durante 21 dias. *

Pesquisas comprovam, cientificamente, que 21 é
o namero ideal de vezes para que se possa
incutir no subconsciente a idéia que se deseja
incorporar na vida pratica ou a pergunta que se
quer respondida. Nesse caso, ao final do pro-

cesso vocé encontrara sua finalidade na vida.

Sim, saber a resposta é imprescindivel para que
vocé se alinhe a seus propdsitos, para que esteja
em harmonia consigo mesmo e possa estabelecer
a condicdo em que tudo se ajusta.
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A prosperidade revela os vicios, e as

adversidades, as virtudes.
Diderot

* Se vocé ligar para (11) 3889. 0038 e se dispuser a
pagar a despesa de postagem (Sedex) mais R$ 5,
00, n6s lhe enviaremos um CD que deverd ser

escutado por 21 dias sequidos para acelerar o seu
processo de enriquecimento.

Cada ser humano nasce com um génio dentro de
si. Muitos passam a vida toda sem nunca
descobri-lo, em compensacao, a partir do

momento em que descobrimos nossa finalidade

na vida, nosso propdsito, o que nos move, nos

impulsiona para a frente, tudo fica muito mais

facil, intenso, prazeroso, uma fonte de paz e de
felicidade.

Quando sabemos o que viemos fazer neste
Universo, aflora em nos a paixdo, porque
amamos o que fazemos e o fazemos porque
amamos. Exalamos talento porque somos bons
no que fazemos. Demonstramos ao mundo
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nossos valores e o quanto é importante estarmos
aqui.

Saber que estamos fazendo algo para o qual
nascemos para fazer transforma a vida numa
fonte inesgotavel de energia, prazer e alegria

Agora, consciente de si mesmo, acrescente a
sua vida trés requisitos que o levaréo a
plenitude do ser

Desejo: a vontade sincera de querer, fazer e
ter algo a mais.

Fé: a predisposicdo verdadeira de acreditar
gue pode existir algo a mais; de que
fazemos parte de um Todo!

Aceitacdo: acreditar, sincera e

verdadeiramente, que merece ser e ter
algo a mais.
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Um Génio Adormecido
Nascemos dotados de um génio interior. Muitos,
talvez a maioria, passam a vida toda sem
descobri-lo.

Exatamente dessa falha advém as conseqtiéncias:
uma vida sem altos nem baixos; uma rotina
interminavel que gira num circulo, saindo do
nada para chegar a lugar nenhum.

Por isso, neste momento, é de suma importancia
que vocé se descubra.

Pergunte-se a si mesmo, busque no mais fundo
dos seus sentimentos, deixe aflorar aquele sonho
até entdo considerado impossivel. Reflita
profundamente e responda:
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Qual seu verdadeiro desejo?

— Descubra em si aquilo que organizara e
orientara seus sentimentos, para que vocé possa
atingir plena disposicado, saude, alegria e vigor
para gozar uma nova vida.

O que o diferencia da média?

— Volte seus olhos e reveja sua vida. O que vocé
fez ou faz que é notado pelos outros e por vocé
mesmo como um diferencial? Em que vocé se sai
melhor?

O que o faria se arriscar mais, romper
limites?
— A fim de atingir o seu objetivo, seu sonho
"impossivel”, o que vocé seria capaz de fazer?
Ele, seu sonho, é forte o bastante para fazé-lo
romper todos os limites impostos?
Resguardando seus valores intrinsecos, o que
realmente o moveria?

Qual a sua missdo neste mundo?

— Viemos com uma missao a cumprir. Essa
missdo é a estrada bem tragada que nos levara ao
topo. Descubra a
sua. Descubra o que vocé quer fazer para fazer a
diferenca.
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AUTOCONHECIMENTO EMOCAO
v
MOTIVACAO
v
ACAO
v
AUTO-ESTIMA
v
AMOR

De posse das respostas, vocé sera possuidor
de uma das mais poderosas alavancas do ser
humano. Essa alavanca, o autoconhecimento,
se transmutard em emocao, a forca que atrai
e impulsiona o homem, e lhe trara
sentimentos elevados que, somados a
conhecimentos e aprendizados, revitalizardo
sua motivagdo para viver mais e melhor.

Sabedor de sua nova e dignificante direcdo,
seus atos tenderdo a agregar valores cada vez
melhores a sua vida. Sua auto-estima
crescera e florescera
como nunca e frutificard na forma de amor,
que emanara de vocé para todos a sua volta.
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Busque sua resposta

Para a pesquisa que acabou de fazer, vocé teve de
investigar nao somente seu interior, mas
principalmente seu cérebro e sua mente. Precisou
investigar suas memadrias, portanto, descobriu
que elas, as memorias, nao sdo algo que se possa
esquecer; apenas, as vezes, nao temos um sistema
para acessa-las rapidamente.

Agora, imagine seu cérebro como um imenso
banco de dados, onde esta registrada toda sua
vida, seu aprendizado, suas sensagdes, suas
emocgoes, seus sentimentos.

No seu cérebro tudo estd indelevelmente
gravado.

Busque suas memorias nesse banco de dados e
tente se lembrar de como funciona sua intuigao.
Sim, sua intui¢do, aquele "sininho" que toca e
permite que vocé veja as coisas com mais clareza.
Aquilo que lhe permite tomar decisdes corretas
com dados incompletos.

Procure se lembrar de como ela se manifesta.
Volte no tempo e tente se lembrar de alguma
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situacdo em que sua intuicao lhe mostrou o
melhor caminho a seguir.

Fazendo uma analogia, digamos que seu cérebro
seja uma fita de video onde tudo esta gravado. Em
algum momento da gravacao esta registrada essa

situagdo. Rebobine a fita, encontre-a e aperte a
pausa exatamente um segundo antes de ela
acontecer. Depois, rode a fita em cdmera lenta.
Veja o que vocé viu, ouca o que ouviu, sinta o
que sentiu.

Pronto, agora vocé ja sabe qual é a forma em que
sua intui¢do se manifesta. Jamais se afaste dela.
Para onde quer que vocé va, conserve consigo a
capacidade de sentir sua intuicdo chegando e
deixe que ela lhe mostre o caminho a seguir.
Siga-a visceralmente, pois a verdadeira intuigdo,
a longo prazo, estara sempre trabalhando a seu
favor.

Incorporando a consciéncia
da prosperidade
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Prosperidade é um sentimento muito maior que
riqueza, englobando todos os aspectos positivos
da vida, como saude, amizade, paz,
tranquilidade e, até mesmo a riqueza.

Uma pessoa prospera é rica ou, a longo prazo,
certamente se tornara. O contrario, no entanto,
nem sempre é verdadeiro.

Quantas vezes vocé ja ouviu falar de pessoas
ricas que perderam tudo de uma hora para
outra?

Se pudéssemos investigar a vida pregressa de
parte dessas pessoas, veriamos que um Unico e
mais importante item foi relegado a planos
inferiores ou, mesmo, deturpado.

Estamos falando da intengio. Com que propdsito
essas pessoas se determinaram a atingir a
riqueza?

Um exemplo de pessoas prdsperas sao alguns
imigrantes.

Ao desembarcarem em um pais estranho,
vindos de sua terra natal muitas vezes arrasada
por guerras ou outros conflitos, muitos
imigrantes chegam somente com a roupa do
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corpo e alguns pertences. Pouco tempo depois
ja estao prdsperos, a um passo da fortuna. Por
que?

Porque esses imigrantes trazem dentro de si o
sentimento, a consciéncia da prosperidade, a firme
conviccao de que vao vencer. Porque, ao
escolherem seus pais de destino, eles o véem
como um lugar de oportunidades ilimitadas
para todos. E essa consciéncia que, incorporada,
faz do homem um sabio, assertivo em suas
acoes e receptivo a abundancia contida no
Universo.

Enriquecer e manter-se Rico

Enriquecer e manter-se rico é um propdsito
Deverce By nobre. Mas, como tudo na vida, esse proposito
B Bercficios tem dois lados que interagem entre si:
beneficios e deveres. Dos beneficios pouco é ne-

cessario dizer, pois sao muito claros

Ja no sonho de se tornar rico. Citamos aqui
apenas o maior e mais importante desses
beneficios: a liberdade.
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Entre as inimeras defini¢oes de liberdade, tomemos emprestada a do
Existencialismo Sartriano - de Jean-Paul Sartre, o filosofo francés: "A potencialidade,
nem sempre concretizada, de escolha autonoma, independente de quaisquer
condicoes e limites, por meio da qual o ser humano realiza a plena autodeterminagdo,
constituindo a si mesmo e ao mundo que o cerca."

A riqueza obtida com propdsitos nobres abre caminho para esse bem mais desejado e
buscado pelo ser humano.

Esse bem, a liberdade, abarca todos os aspetos da vida:

Fisico: com recursos, 0 homem se torna mais saudavel, porque cuida mais de si
mesmo, de sua alimentagdo, se exercita e se poupa do estresse;
Espiritual: ha tempo para se descobrir e as proprias crencas, trazendo para si a
plenitude da paz;

Temporal: o homem rico e prospero ja ndo precisa mais correr contra o tempo; ele
tem a consciéncia de que seu trabalho é seu prazer. Isso, automaticamente, lhe traz
renovagdo interna e externa, propiciando-lhe abertura para ter e colocar em pratica
idéias novas e avangadas.

Aventura: liberto dos grilhdes que o prendiam a vida de pouco ou nenhum horizonte,
o homem proéspero se arrisca mais. Isso o faz diferente: expande sua natureza e ele se
torna instrumento consciente da providéncia divina.

Emocional: prospero, o homem se entrega mais ao amor, porque agora tem todo o
tempo para explorar a si mesmo e dar-se mais aos outros, solidificando relagoes
cada vez mais estreitas com a familia, com os amigos e com 0 mundo.

Toda pessoa rica dotada de saber reconhece que sua liberdade de ser, jazer e ter
cresce na mesma proporcao em que ela ajuda os outros, ou cessa, igualmente,
quando passa a ameagar a liberdade do outro.

Nessa ampla liberdade estao gravitando os deveres.

Voce deseja, o Universo o atende. Entao, € sua obrigagao devolver na mesma
medida. Distribua-se aos outros, ajude tantos quantos puder escolha servir pelo
prazer desse ato. Faca e dé sempre o melhor de si, mas sem esperar recompensa;
faca por gratidao. Assim vocé colocara o Universo em divida com vocé.

Sele agora um pacto para o seu bem e o bem do Universo

Proponha-se a sustentar seus movimentos e atos em pensamentos dignos e
prosperos. Certifique-se de que a resposta vira sempre multiplicada.

Nesse pacto, voce:
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¢ mantera uma postura de integridade, numa conjuncdo honesta de seus valores e
atos;

¢ visara somente a fartura, jamais se permitindo visualizar situagdes de escassez;
¢ acreditara que o Universo é pura inteligéncia, abundante, feito para que todos
sejam ganhadores;

¢ comprometer-se-a a preservar o Universo, sua morada e sustento, de todas as
formas, criando para si e para os outros uma consciéncia ecologica e uma rede de
negocios que a mantenha e a reforce.

Apodie-se nessas proposicoes, faca delas a sua verdade maior. Incorpore-as na sua
vida diaria, porque, assim incrustadas, elas jamais se deformarao, ndo importa o que
aconteca, e sempre lhe trarao os melhores resultados.

E pelo alinhamento entre subconsciente, consciente e superconsciente Que nos é dado o
poder de liberar a energia divina e transmutar confusio em harmonia, ignorancia em
sabedoria, medo em amor e escassez em abundancia.

Iniciando a transformacao interna
Vocé nasceu para a prosperidade, ndo para a escassez. Priva¢des ndo tém lugar na sua
vida, somente a fartura e a tranqtiilidade.

A RODA DA ABUNDANCIA

O aprendizado transformacional comega com vocé aprendendo a lidar com a matéria. Para
isso, é imprescindivel saber colocar a Roda da Abunddncia em movimento.
Sua habilidade em gerar riqueza é diretamente proporcional a velocidade com que vocé faz a
Roda da Abunddncia girar na sua vida. Quanto maior a velocidade, mais prosperidade vocé
tera. Quanto menor a velocidade, menos prosperidade chegara para vocé. Acelerador e freio
de mdo determinam essa velocidade.
No mundo terreno, prosperidade e abundancia costumam manifestar-se na forma de bens
materiais. Mas, antes disso, ambas precisam existir numa forma mais sutil, que conhecemos
como estado de espirito.
E esse estado de espirito que nos sintoniza com o Universo, que nos torna
co-criadores da nossa realidade, que nos faz manifestar riquezas materiais.
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Entendendo a Roda da Abundancia

Diz a Biblia: Dai, e recebereis.

A Roda da Abundancia tem dois lados: DOAR e RECEBER.
Esses dois lados representam um dos mais significativos e
poderosos paradoxos do Universo: DOAR para RECEBER. O principio da
prosperidade é exatamente este: doar para receber!

Sendo, vejamos: as pessoas mais amorosas sao as que recebem mais amor; as
mais amigaveis, as que tém mais amigos; as mais assistidas, as que dao mais
assisténcia; as mais receptivas, as que encontram mais ouvidos atentos.

Nessas aparentes contradi¢des reside uma das leis basicas da Fisica: para cada
acao corresponde uma reagao.

Se as agoes corresponderem somente a receber, fatalmente havera um
esgotamento da fonte, porque outra lei que nos rege ¢é a da realimentacao.
Somente receber significa um corpo estdtico que se move milimetros em direcao
aos proprios interesses.

Eis ai o segredo. Colocar-se em movimento para que o Universo o reconheca. E
exatamente isso! Ao dispor-se para a doagdo, seus movimentos serdo alargados e
muito mais significativos.

Doe seu amor, seu sorriso, sua sabedoria, sua aprovagao, seus conselhos, seus
ouvidos... Enfim, Doe-se ao mundo a sua volta. Sempre havera alguém receptivo.

Nesses atos suas vibragoes chegarao ao Universo e, como um eco cuja repercussao
do som se reflete no ar, repercutirao respostas infinitamente multiplicadas, que
acrescentarao valores ao seu espirito e o engrandecerao.

Prosperidade é usar a riqueza para o seu bem-estar e o dos outros.

Doar e receber, os dois lados da Roda da Abundincia, estao relacionados a quatro
tipos de pessoas:

Soberbas: Aquelas que tém problemas em receber. Prestar favores a outros € algo
bem-visto, mas nao recebé-los.
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Egoistas: Aquelas que sabem e gostam de receber, mas nao de doar. Sao do tipo
"vem a nos... ".
Estéreis: Essas, nao querem dar nem receber. Sao as que bloqueiam o fluxo da
prosperidade.
Prosperas: Doam e recebem com a mesma facilidade. Sao aquelas pessoas capazes
de gerar prosperidade para si e para os outros.

Cada quadrante da Roda da Abundéancia corresponde a um verbo: declarar, solicitar,
arriscar e agradecer.

Conjugar e praticar continuamente esses quatro verbos gera um
padrao de energia que nos sintoniza com a abundancia universal,
fazendo com que ela chegue a nos.

Agradecer Declarar

Arriscar Solicitar
/

Pare um minuto e reflita profundamente sobre a Roda da Abundancia. E
ela que norteard sua postura diante da vida, que definird seu destino: a escassez ou

a fartura, a pobreza ou a riqueza.

Agora, lhe mostraremos as formas de acdo que fardo a Roda girar mais
rapidamente, ou ndo, porque tudo depende de como vocé quer encarar a vida e a si
mesmo de agora em diante.

Ninguém pode prosperar enquanto ndo aprender que arar a terra é tdo digno quanto
escrever um poema.
Booker Washington

Declarar

So6 declara alguma coisa quem tem autoridade para isso. Comece por aqui. Use da autoridade
que vocé tem sobre sua vida e passe a criar sua realidade.

Tudo neste mundo um dia surgiu do nada. Ou melhor, de um sonho, do pensamento de
alguém.

Quer exemplos? Eles sdo inumeraveis. A cadeira em que vocé estd sentado, o telefone que
esta tocando, a televisdo, a caneta, o papel...

O que faz um pensamento transmutar-se em algo existente fisicamente, palpavel? E a
declaragdo !

Declaragdo, a magia que nos traz do mundo dos pensamentos, das idéias, para nos colocar
em movimento neste mundo fisico.
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Como todos os seres humanos, alguns de nds temos vozes internas positivas, que nos
impulsionam, nos ddo animo, nos fazem fortes para declarar somente coisas boas,
manifestar riqueza, fartura e tranqiilidade.

Outros, no entanto, deixam predominar suas vozes descrentes. Nos momentos de decisdo,
essas vozes fazem com que desistam ao acrescentar aquela particula adversativa "mas” na
hora de pensar e resolver.

Palavras transformam.
Pensamentos abencoam ou amaldicoam.

Assim, vocé precisa decidir se aceita ou ndo aquele trabalho, um desafio atraente e
rentavel. Na hora H, vem aquele pensamento: Vocé tem certeza disso? Mas, e se der errado?
Voceé acha que consegue? Nio é muita pretensio? Pense bem, isso ndo é pra voce!.

Otimismo desenfreado é inconsequéncia; pode leva-lo ao desastre! Descrenga, em qualquer
nivel, é atraso, € marcha a ré no compasso da vida de quem quer ser um gerador de
riqueza.

A voz descrente ndo é a voz da razdo, mas, sim, uma forma de auto-sabotagem. E
imperioso que vocé a faca se calar, porque ouvi-la s6 fard de vocé uma pessoa ansiosa,
estressada, confusa, podendo até causar-lhe problemas de satide, arruinando sua vida.
Neste momento é preciso interromper o padrao. Sim, este padrdo negativo, descrente,
cheio de davidas.

Tudo o que vocé fala ou pensa, enfim, tudo o que manifesta no Universo, mais cedo ou
mais tarde, voltara para vocé, pelo menos, em dobro. Portanto, declare e manifeste
felicidade, abundancia, competéncia, coragem para vocé e para o mundo!

Cada vez que sua voz descrente quiser se manifestar, pense no dobro. E o dobro daquilo
que sua voz diz que vocé quer voltando?

Qualquer pessoa guarda dentro de si as duas vozes. Busque sempre ouvir a positiva,
descubra onde ela estd, dé-lhe chance de aflorar, de prevalecer acima da negativa. Use sua
autoridade, ordene a si mesmo ouvir a voz positiva que o encorajara, o motivara a seguir
adiante.

Declarar positivamente atraira coisas positivas!
Coloque-se em movimento para que o Universo o ajude.
Vamos 14, comece a treinar agora suas declaragdes positivas. Mas nao vale s6 verbalizar. E
preciso sentir, convencer-se do que diz.
Atengdo: todas as suas declaragoes e pensamentos devem ser proferidos no presente,
porque verbos no futuro criam expectativas vas, mas verbos conjugados no presente
geram movimento!
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¢ Sou a forga criadora da minha vida.
¢ SoU responsavel por criar a minha prépria riqueza.
¢ Sou o resultado dos meus pensamentos.
¢ SOU competente para fazer a Roda da Abundincia girar mais rapidamente em
minha vida.

¢ SoUum ser abundante e prospero que vive em um Universo potencialmente
abundante e prospero. A falta de dinheiro, caso exista na minha vida, € apenas

uma questao temporaria.
¢ Sou os meus pensamentos em a¢do. O dinheiro que tenho no banco ou aplicado em
outros investimentos é proporcional a qualidade dos meus pensamentos.
¢ Tudo o que fago ou penso cria fartura, riqueza, para mim e para os outros.

DeclaragGes tém repercussdo no cérebro. Nele, a palavra dita cria uma imagem.
Portanto, pratique afirma¢des poderosas. O segredo das afirmagdes esta em usar sua
autoridade sobre sua vida para se auto-influenciar.

Isso vale também para os pensamentos. Eles o abencoardo ou amaldigoardo, poderdo
leva-lo a fartura ou a escassez. A escolha é sua. Seu pensamento define seu
comportamento, que define o resultado de suas acées. Portanto, pense, fale,
manifeste, enfim, declare-se, e siga positivamente seu caminho em direcao a
prosperidade. Lembre-se: pensamentos pobres jamais produzirdo riqueza! A
quantidade da sua riqueza depende da qualidade de seus pensamentos.

Magnetismo,

A for¢a que mantém as galdxias unidas

Uma das principais forcas do Universo, o magnetismo esta presente em tudo. A Terra é um
im4, aquela pessoa carismatica € um ima, aquela Ferrari que vocé viu dias atrds é um im3,
Bill Gates é um ima.

Entdo, por que vocé nao pode ser um ima de dinheiro, satde, alegria? Isso mesmo, todos
possuimos propriedades magnéticas, podemos atrair tanto coisas de que gostamos como
aquelas que ndo desejamos. Tudo depende de sua intengao ao manifestar um pensamento,
uma idéia.

Se vocé estiver alinhado com sua finalidade na vida, fazendo aquilo de que gosta, porque
gosta, crescendo no ritmo de seus desejos, de sua fé, sua atratividade tera uma forga
inimagindvel. Onde quer que vocé esteja, as pessoas a sua volta sentirdo a forca que emana
de vocé. Assim como essas pessoas, a riqueza também ndo resistira e sera atraida por
pensamentos de abundancia e prosperidade.

Nossos cérebros ficam magnetizados com os pensamentos dominantes que temos
em nossas mentes, e, de uma
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forma desconhecida pelo homem, estes 'imas' atraem para nés forgas, pessoas e
circunstancias da vida que se harmonizam com a natureza dominante de nossos

pensamentos.
Napoleon Hill

Solicitar

Na Biblia esta escrito: Pedi e recebereis.

Quanto maior a sua solicitagao, maior a sua habilidade de gerar agao no mundo. O que nao
significa que vocé tenha de sair pedindo esmolas, mas, sim, manifestando-se
assertivamente e requisitando aquilo a que tem direito. Solicitacao gera poder!

Pedir é fundamental. Se nao pedimos, como podemos esperar receber algo? Saber pedir € a
outra chave do resultado positivo.

Mas, pedindo algo sem ter clareza do que se quer, corre-se o risco de receber algo de que
nado gosta ou nao quer.

Imagine que vocé esta passando na rua quando vé um homem muito bem vestido saindo
de uma Ferrari ultimo modelo e entrando naquele prédio imponente que vocé admira, mas
onde nunca entrou. Imediatamente vocé pensa: Eu quero ser como esse homem, ter esse carro e

freqiientar esse edificio. Mas o que vocé nao sabe é que aquele homem € um paciente
terminal e luta consigo mesmo na tentativa de entender todas as perdas que teve na vida
— familia, amigos etc. — e se conscientizar de todos os males que causou, consciente ou
inconscientemente; e que naquele prédio encontra-se o seu testamenteiro, que o espera
para formalizar suas vontades finais.

Entao, é isso o que vocé tinha em mente quando fez sua solicitacdo?

Pedir é importante. Saber como e o que pedir é ainda mais. Solicitacao gera
poder.

olicitagOes e perguntas erradas geram resultados errados ou aquém do esperado.

Solicit t d Itad d d d
Lembre-se sempre desta maxima: As perquntas predeterminam as respostas.

Angustiada com a situagdo em que se encontra, a maioria das pessoas se pergunta "Como
posso conseguir um emprego?" — "Como posso ter um aumento de salario?" — "Como
posso ganhar muito mais dinheiro fazendo o que faco?"

Mas quase ninguém se pergunta como criar, como gerar, como inovar, como inventar e,
assim, ganhar muito mais.
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Ao dirigir a si mesmo ou a outros perguntas mais elevadas, mais elevados serdo os
resultados. A cada pergunta vocé deve embutir grandes sonhos e grandes objetivos.

Assim como vocé aprendeu a for¢a dos pensamentos e das palavras, do quanto,
positivamente, eles podem agregar valores e riqueza a sua vida, aprenda agora a ter
grandiosidade e assertividade em suas solicitagdes.

Saiba que o Universo é um manancial de abundancia, e que desse manancial jorram
prosperidade, satide, amor, em quantidades infinitas. Como obter tudo isso é uma
escolha individual, vocé pode solicitar um minimo, e esse minimo chegara até vocé,
ou vocé pode resolver que colhera as dadivas do Universo a maos-cheias. Peca, e as
portas do Universo vao se abrir para vocé! Por direito de nascenca, estamos
autorizados a usar a expressao "Abre-te Sézamo!"

Arriscar

Arriscar é o que diferencia os ganhadores dos perdedores. Mas como tudo na vida, para
arriscar vocé também precisa ter clareza e objetividade em seus pensamentos. E o risco
calculado!

Na vida, ha momentos em que deparamos com situa¢des em que é tudo ou nada. Sem
clareza de objetivo, sem saber onde se quer chegar, arriscar-se sera uma atitude vazia e
perigosa. Mas, consciente do que se deseja, arriscar serd uma ousadia bem recompensada.

Quanto mais alto vocé sonhar, quanto mais se dispuser a arriscar, é bem provavel que mais
riscos vocé venha a correr, mas, também, é muito provavel que suas recompensas sejam bem
maiores.

Ouse sempre mais, esqueca seus medos. Ou melhor, enfrente-os agora. Na pior das
hipéteses, leve-os com vocé e faga, apesar do medo!

Voce esta a beira da piscina. O dia esta lindo. Muito sol e calor. Seus amigos se divertem
na agua, e vocé ali, morrendo de medo de cair n'agua e divertir-se com eles. Por que tem
de ser assim? Sera que ficar assistindo a tudo, ali na beirada, apenas molhando seus pés,
é 0 que vocé quer? Nao mesmo! Convide seu medo a pular com vocé, e boa diversao.
Assim que vocé aprender a viver com o medo, sem deixar que ele domine suas agoes, o
mundo serd seu. Nenhum obstaculo sera bastante para interromper sua caminhada rumo a
riqueza.
Arrisque-se mais. Passe a pensar no impossivel e sonhe muito, sonhe mais. Manifeste
todos os seus desejos, solicite tudo o que desejar, nao espere a vida chegar ao fim para
arrepender-se de nao ter se arriscado mais.
O momento € agora. Comece a criar imagens que farao de vocé feliz e rico no futuro.
Ponha-se em movimento. O Universo sabera recompensa-lo!
Rompa de vez o padrdo que o faz pensar que negdcios e investimentos sao arriscados,
porque, arriscado, sim, € encarar a vida sem educacao nem treinamento financeiros e sem
o conhecimento necessario da realidade que nos cerca.
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Agradecer

A gratidao é a mae de todas as virtudes. E ela que lhe proporciona a realimentagao
necessaria para continuar gerando riquezas para voceé e para todos a sua volta.

Aquele amigo fez aniversario, e vocé o presenteia. Ele, ao receber o presente, nada diz.
Depois, chega o Natal. Novamente vocé o presenteia, e mais uma vez ele apenas guarda o
presente sem nada dizer.

O que voceé faz? Para de presentea-lo. Ou, pior, recusa-se a continuar sendo gentil e a
prestar-lhe qualquer favor.

Com o Universo as coisas funcionam exatamente assim: se vocé pede, recebe e nao
reconhece tampouco agradece, permanece uma pendéncia que fara a fonte se esgotar.
Agradecer pelo que tem e por nao ter o que nao deseja € uma qualidade rara, mas
absolutamente necessaria, no ser humano.

Se vocé quer mais daquilo de que gosta, agradeca mais por aquilo que tem. E aprecie aquilo, que vocé
tem para obter mais daquilo que quer!

Agradecer é uma agao que traz elevagdo. Primeiro, porque cria um mecanismo de feedback
e mais coisas vao voltar para vocé. Segundo, porque faz com que vocé cresga
espiritualmente, porque o eleva ao nivel das pessoas que tém incorporadas essas agoes e,
conseqiientemente, ja sdo geradoras de riqueza e de prosperidade.

Transformando o Interior

A esta altura vocé ja consegue colocar os verbos Declarar, Solicitar, Arriscar e Agradecer em
acdo. Vocé sente que sua vida estd se transformando. Vocé ja estd mais receptivo, e tudo
esta ficando mais claro aos seus olhos.

Mas vocé acha, sinceramente, que isso é o bastante? Nao, vocé ainda sente que algo esta
fora do compasso. Algo ainda o esta atraindo para a incerteza, para a incredulidade.

De centenas que podem suportar as adversidades, apenas um consegue

agiientar a prosperidade.
Thomas Carlyle

E verdade, estamos agora buscando transformar o seu interior. Porque ¢ 14 dentro

que algo ainda esta aprisionando seu espirito, impedindo-o de algar os voos da
liberdade.
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Sem duvida, esse processo € o mais dificil, mas, certamente, o mais importante,
porque € de dentro para fora que tudo acontece. Todos querem ir para o céu, s6 que
ninguém quer morrer!

Podemos ser afortunados sem ser ricos. E apenas questio de ponto de vista!

Fatores que fazem Travar A Roda da
Abundancia

Para que vocé faca a Roda da Abundancia girar mais rapidamente falamos em acelerador
e freio. Sem soltar o freio, vocé ndo consegue acelerar, nio é verdade? Nao é preciso
reinventar a roda. Basta fazé-la girar mais rapidamente.

Riqueza ndo é casualidade, uma obra do acaso, mas causalidade. Portanto, sem descobrir a
causa ndo sera possivel reproduzir o efeito. Entdo, este é o momento de descobrir o que ndo
o estd deixando soltar o freio.

Varios sdo os motivos que fazem com que 95% da populacdo se mantenha no nivel da
sobrevivéncia ou trocando seis por meia duzia. Os mais importantes fatores que fazem travar
a Roda da Abundancia sao: Bloqueios emocionais; Falta de educagdo financeira, e Ignordncia
em relagdo as Leis da Riqueza.
A seguir, ao ler sobre cada um desses fatores, sintonize-se com seu interior, esteja receptivo
para novas e poderosas descobertas.
Seu aprendizado transformacional chega agora a um estagio de maxima importdncia. Nao se
perca de vista!
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Bloqueios Emocionais

Morrer para Viver

O primeiro e grande trauma que, na maior parte do tempo, acompanha nossa vida é a
experiéncia do nosso nascimento.

Ao sermos tirados do lugar seguro e aconchegante onde estdvamos, o itero materno, muitas
vezes pelo estreito canal do parto, ou, pior, a forca, para que possamos sentir a vida, ddo-nos
palmadas no bumbum e choramos. Este é um primeiro choque, que vem acompanhado da
sensac¢do incomoda da luz ofuscante e do ambiente frio que agora nos cercam.

Arrancados de nosso porto seguro, pela primeira vez sentimos que morremos para viver.

Inconscientemente, cada vez que respiramos, é essa sensagdo que se faz relembrar.

Querendo ou ndo, ndo ha como seguir adiante, prosperar e enriquecer morrendo um pouco
a cada inspiracao.

Para romper e liberar esse trauma, busque ajuda pela técnica chamada Renascimento,
desenvolvida pelo terapeuta norte-americano Leonard Orr. Nela, a pessoa revive seu

proprio nascimento, relembrando os detalhes e as emocdes que ali surgiram.

Para sua seguranga, procure um profissional de confianga e habilitado nessa técnica. Ha
muitos no mercado®.

Costuma-se dizer que o amor ao dinheiro € a raiz de todos os males. O mesmo vale para
a falta de dinheiro.

Samuel Butler

* Ligue para (11) 3889. 0038 e poderemos recomendar alguém em sua cidade.
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A concepgio do dinheiro

Por que serd que quando se fala em ganhar dinheiro, ter riqueza e prosperidade, a maioria
das pessoas pensa imediatamente em sacrificios e dificuldades?

A resposta talvez remonte a idéia secular da pobreza e do sofrimento.

Na Idade Média, do século V ao século XV quando a religido passou do dominio
estritamente religioso para o dominio mundano, dos leigos, os senhores feudais assegu-
raram a fortuna para poucos privilegiados.

Para manter o povo na pobreza e fazer da privacdo e da fome uma suposta virtude cristd, o
ensinamento da pobreza e da peniténcia era apresentado como o tinico meio de salvagao
do espirito. E bastante provavel que tenham surgido dai tantas idéias negativas em relacio
a riqueza e ao dinheiro.

Mas, se é na remota Idade Média que essas idéias negativas em relacdo a riqueza surgiram,
entdo estamos diante de um paradoxo, pois é na Biblia que podemos encontrar as mais
profundas mensagens que exaltam a riqueza como uma virtude.

Por exemplo, o Génesis (13: 2) descreve Abrado, o Patriarca aclamado pelas religides
judaica, islamica e catdlica, como um dos homens mais ricos do mundo no seu tempo.

"E Abrado era muito rico em gado, prata e ouro.”

Por outro lado, é a interpretacdo que as pessoas, ao longo da Histéria, deram aos textos
biblicos que acabou por criar tantos mitos negativos em relacdo ao dinheiro.

Vocé certamente ja ouviu este dito popular:

"E mais facil um camelo passar pelo fundo da agulha do que um homem rico entrar no
reino dos céus!"

Na verdade, a fonte desta citacdo é:

Hd muitos e muitos anos, em Jerusalém, havia grandes muralhas com grandes portoes, que eram a
entrada da cidade. Depois das seis horas da tarde, quando os portoes se fechavam, as caravanas que
chegavam precisavam fazer seus camelos passar por portinholas, chamadas "fundo de agulha". Para
passar, os camelos precisavam se ajoelhar e entrar descarregados.

A partir dessa verdade, esse ditado significa apenas que, para entrar no reino dos céus, o
homem precisa ser humilde (ajoelhar-se e orar) e desfazer-se de seus bens materiais, até
porque, vocé sabe, caixdo ndo tem gaveta e mortalha ndo tem bolso. Quando morrermos,
tudo que é material ficard aqui mesmo.
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Mitos e ditos populares sdo propagados aos quatro ventos, fazendo-nos acreditar que no
dinheiro residem todos os males da humanidade. Vejamos alguns deles:

Dinheiro nao traz felicidade!

O dinheiro ndo traz a felicidade. Manda buscd-la! Atrai-a. — Eno Teodoro Wanke
Dinheiro é sujo!

Se cada vez que vocé pega em dinheiro sai correndo para lavar as mdos, por que ndo faz o
mesmo quando cumprimenta outra pessoa? Certamente, ela pegou em dinheiro antes de
cumprimenta-lo. Cuidado, pois na sua mente essa no¢do de sujeira passa rapidamente do
sentido fisico para o moral. Ai, vocé passa a achar que dinheiro é duas vezes sujo!

Nao ha o bastante para todos!

Pelo contrario. O Universo é abundante e, nele, o tinico jogo que vale a pena ser jogado é o
do ganha-ganha: Para eu ganhar, vocé ndo precisa perder, a ndo ser que insista; ai, o
problema é seu.

Outro fato que colabora para a disseminacdo dessas idéias negativas é a quantidade de vezes
que a midia enfoca e repete casos de pessoas que enriqueceram de forma ilicita e que, por
isso mesmo, perderam o que tinham. Mas, ao contrario, essa mesma midia raramente sai em
busca dos que enriqueceram licitamente e propagam o bem pelo mundo.

A maioria das pessoas encara o sucesso financeiro como uma meta sem valor, até mesmo
imoral. Mas dinheiro é uma ferramenta poderosa, que constroi ou destréi conforme a
intencdo de seu uso.

O dinheiro conquistado ética e honestamente, usado para o proprio bem e o bem dos outros,
é o que faz a vida ter um significado positivo e a riqueza tomar uma dimensao especial. E um
caminho para a espiritualidade.

Disse Russel H. Conwell ha 100 anos: "Dinheiro é poder, e vocé deve ser
razoavelmente ambicioso para té-lo! Deve, porque, tendo dinheiro, vocé tem mais
chance de fazer o bem do que nao o tendo. Se vocé conseguir obter riqueza
honestamente, é sua obrigacio em Deus fazer isso. E um terrivel erro das pessoas
devotas pensar que é necessario ser extremamente pobre para ser devoto. "

Reverta seu padrao de lidar com dinheiro

Os tabus e traumas em relacdo ao dinheiro nos foram transmitidos desde a infdncia e, agora,
funcionam como sabotadores de nosso desenvolvimento.
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Livre-se agora deles, manifeste internamente afirmacoes positivas e faca as pazes com o
dinheiro. Comece com estas afirmacgdes e crie ao longo de seu caminho outras que descobrir.

Declaragdes positivas geram respostas positivas.

¢ Dinheiro é limpo!

¢ O dinheiro é meu amigo!

¢ Tudo o quefago gera riqueza em minha vida!

¢ Trabalhando, me divertindo, dormindo...

estou sempre ganhando dinheiro ou experiéncias valiosas.

Sindrome da desaprovacdo dos pais

Ha pessoas que, na idade adulta, se impedem de alcancgar a riqueza apenas porque seus pais
nunca foram ricos. Para elas, a propria riqueza seria uma forma de humilhar os pais. Outras,
pressionadas pelos pais para conseguirem vencer na vida, ndo conseguem se desenvolver em
razdo da pesada carga acumulada. Outras, ainda, se revoltam com o modelo de vida dos
pais, mas estdo de tal forma programadas por esse modelo que ndo conseguem fazer coisa
alguma fora dessa programagcao.

Para todas essas pessoas é bom que saibam que ha uma verdade absoluta: Os pais querem
sempre o melhor para seus filhos.

Entdo, é sua obrigacdo homenageé-los com sua proépria prosperidade, até como forma de
retribuir tudo de bom que eles lhe deram em sua vida.

O Carma

Vocé, certamente, ja deve ter ouvido alguém dizer: "Coitado de fulano... por mais que faca,
ndo consegue se livrar do carma da pobreza!" Ou: "Pobreza é carma... ndo ha o que fazer a
respeito!"

O carma (lei de causa e efeito) tem uma fun¢ao no Universo, uma razao de ser, assim como
todas as ciéncias, ideologias, crengas, etc. Mas a vida do ser humano baseia-se no livre
arbitrio. O crescimento espiritual esta exatamente em conseguir transcender qualquer
designio anterior para alcancar a harmonia plena com a prosperidade do Universo.

Sendo, vejamos: Se uma vida passada fosse tdo mais importante e poderosa que a presente,
que sentido teria vivermos esta e ndo aquela?
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E mais: Se tudo ja estivesse escrito, predeterminado, por que viver? Seria uma sacanagem
cosmical

Carmas sao justificativas que adiam a resolucao de problemas, levando a fuga da
realidade.

Viva o "aqui e agora" o melhor possivel, com amor, felicidade, paz, sabedoria e muita

prosperidade. Lute pelo que acredita, jamais abandone suas armas. O ser humano se
caracteriza por autoconhecimento, uso do livre-arbitrio e capacidade de amar.

Dividas

Problemas com dinheiro nao se resolvem com dinheiro!

Falaremos mais sobre essa verdade adiante. Para dar inicio ao processo de acabar com essa
roda viva que se tornou suas dividas, entenda que elas sdo o centro de mais um bloqueio
emocional.

As dividas vém do fato de vocé nao conseguir perdoar alguém.

Perdao, mais que uma questao de amor, é um ato de inteligéncia. Quem nao perdoa é
quem sai perdendo, pois se obriga a carregar o peso desse rancor.

Afaste definitivamente esse bloqueio de sua vida. Descubra quem ou o que vocé precisa
perdoar.

Perdoe e perdoe-se. Depois, afirme:
"Estou perdoado e perdoo a todos. Agora somos todos regidos pelo amor do
Universo, e tudo esta bem novamente. "
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Falta de Afeto

Uma crianga, ainda pequena, pede ao pai ou a mae que lhe conte uma histéria, que a leve ao
cinema ou, apenas, que brinque com ela. Como resposta, ouve: "Agora ndo da. Pegue esse
dinheiro e compre um doce para vocé. " O afeto de que ela tanto precisa e espera vem na
forma de dinheiro. Essa crianga, entdo, crescera relacionando dinheiro a falta de afeto. E tal
relacdo atrapalhara tanto a sua vida financeira quanto a afetiva.

Desfaca essa relagcdo dinheiro-afeto em vocé, caso a tenha. E, se tiver filhos, ndo deixe
isso acontecer com eles.

Ha pessoas que sdo dependentes em todos os sentidos. Nao ganham dinheiro, sequer
atingem a independéncia, porque estao sempre necessitando de ajuda. Inconsciente-
mente ou ndo, precisam estar sempre dependentes financeiramente para suprir a
dependéncia afetiva.

Sindrome da dependéncia
Trabalhar a auto estima, a confianca em si mesmo e no Universo € o caminho que
tara esta trava emocional dar lugar a liberdade para seguir rumo a riqueza e a

prosperidade.

Niao dediques tua vida a buscar vangloriosa riqueza, mas empenha-te em ganhar o
Quanto puderes honestamente, usar do que ganhastes sobriamente, distribuir do
que tiveres com alegria, e deixar do que acumulastes com trangiiilidade. Entretanto,
ndo tenha pela riqueza nenhum desprezo abstraio.

Francis Bacon

Toda riqueza é acompanhada de privilégios e responsabilidades

Falta de Educacao Financeira

A Matematica é a mae de muitos outros conhecimentos. A logicofobia é uma epidemia
espalhada pelo mundo. As pessoas tém medo de nameros, sendo incapazes de pensar
numericamente e, portanto, financeiramente.

Aliado a esse medo dos ntiimeros, existe outro: o de perder dinheiro. Esse é um medo

perverso, que faz com que as pessoas busquem de modo obsessivo ou entreguem seu
dinheiro a terceiros.
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Daniel Goleman, em seu livro Inteligéncia emocional, explica por que algumas pessoas se
ddo bem na faculdade e fracassam financeiramente na vida. Nesses casos, segundo o autor,
um fator a ser considerado é o Quociente Emocional, que é mais poderoso que o Quociente
Académico, e a maioria das pessoas ndo esta preparada para assumir riscos, especialmente
financeiros.

Dinheiro, gostemos ou nao, é assunto emocional. Basta dar uma olhada no mercado de
acgOes para constatar isso. E, para quem esta envolvido, decisdes emocionais parecem
l6gicas.

Durante sua educacao financeira, aprenda a distanciar-se racionalmente de suas emocdes
encarando dinheiro, trabalho e investimentos com maturidade. Guarde as emogdes para
seus relacionamentos pessoais. E, mais importante, jamais se esqueca de que ganhar ou
perder é apenas parte do jogo.

Para ser bem-sucedido no mundo financeiro, é preciso ter capacidade de ver 95% com a
mente, 5% com os olhos e 0% com o coracao. Grandes fortunas costumam mudar de
maos quando o mercado se encontra turbulento e as emog¢des afloram. Em momentos de
muita emocgdo, é preciso enxergar as oportunidades e fazer com que as mudancgas operem
em seu favor, e ndo contra vocé.

Infelizmente, educacao financeira nao se aprende na escola, mas para tudo ha um comego,
um primeiro passo para alcangar os outros conhecimentos. Esse primeiro passo para
educar-se financeiramente é saber e incorporar a defini¢do do que seja ativo e passivo.

¢ Ativo - tudo o que pde dinheiro no seu bolso.
¢ Passivo - tudo o que tira dinheiro do seu bolso.
Mais adiante, detalharemos ativos e passivos na pratica.

Voceé é o reflexo de suas escolhas

[sso vale também, e muito, na sua educagao e formacgao financeira. Saber fazer escolhas
inteligentes, que nao se limitem a satisfacao imediata, e fugaz, de um desejo, é um principio
valioso para o gerador de riquezas.

Ao fazer uma compra, qualquer que seja, analise custos e beneficios e coloque-se, consciente e
friamente, como o fiel da balanca.

No campo financeiro, emocoes e suscetibilidades embagam a visualizacao do resultado final.
Saber renunciar ao imediatismo de um desejo é uma virtude. Para alcanca-la, pergunte-se
sempre da real necessidade da aquisicao. Em todos os momentos, pense a partir de ativos e
passivos.

[56]



Tempo é dinheiro! Isso o faz lembrar de alguma coisa? Entao, esqueca! Seu lema a
partir de agora é:
Tempo faz dinheiro!

Tudo o que vocé fizer buscando aprimorar sua educacgao financeira s6 fara aumenta-Ia.
Portanto, proponha-se a dedicar parte de seu tempo diario para alcangar sua proficiéncia
financeira.

Jornais, revistas, internet sao meios bastante acessiveis para se obter informacao. Torne-se
um leitor consciente e perceptivo.

Mas nao basta ler visando somente acumular conhecimento. Essa via certamente o levara
ao circulo vicioso de promessas demais e resultados de menos.

Informe-se e, simultaneamente, simule situagdes praticas ou, mesmo, viva praticamente as
informacoes.

Outro meio funcional rumo a proficiéncia financeira é vocé eleger uma ou mais
personagens que lhe sirvam de modelo, um mestre que ja esteja no nivel que vocé se propoe
a alcancar, ou seja, um mestre prdspero e rico.

Siga-0 de perto, assista aos seus seminarios, leia os livros que ele ja escreveu, acompanhe
suas entrevistas, assista aos seus videos, esforce-se por conhecé-lo pessoalmente. Quem ja
chegou a plenitude da prosperidade nao tem problema em repassar suas experiéncias a

quem estiver receptivo.

Finalmente, trazendo seu aprendizado para a pratica, um comportamento tinico ditara o
aspecto financeiro da sua vida; para que sua riqueza cresqa, pense matematicamente.

No momento em que tiver nas maos qualquer quantia em dinheiro, pense para a frente,
calcule rapidamente o quanto ele pode lhe render daqui a algum tempo, nao o desperdice
com um passivo que, além de ndo render mais que uma satisfagao passageira, so lhe trara

mais despesas.

Ignorancia em rela¢do as Leis da Riqueza

Imagine que vocé esteja segurando um lapis e, de repente, o solte. O que acontece? O lapis
cai, é 6bvio! Esse movimento é a demonstracao fisica da Lei da Gravidade.

Essa lei, ainda que muitos ndo a conhegam, atua sobre nds 24 horas por dia, assim como as
Leis da Riqueza, que atuam o tempo todo, em qualquer lugar. As Leis da Riqueza sao leis
universais que mostram como ganhar, gastar, economizar e investir.
Se vocé chegou até aqui, é sinal de que esta interessado e, esperamos, motivado para
aprender a colocar em pratica as Leis da Riqueza.
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Enriquecer... propde-se a lhe dar nog¢des basicas sobre como ficar rico. Mas ndo se empolgue.
Nas proximas péaginas vocé nao encontrard nenhuma férmula mégica nem a panacéia para
todos os males financeiros da humanidade. Magica e panaceia ndo existem, pelo menos
quando se trata de gerar riqueza!

As Leis da RiquezA

Ao tomar conhecimento da Roda da Abundancia, vocé teve oportunidade de trabalhar seu
aspecto metafisico, preparando-se para operar significativas mudancas na sua vida. Vocé
entendeu o mecanismo de dar e receber e aprendeu a praticar as quatro atitudes: declarar,
solicitar, arriscar e agradecer. Também lhe foram dados elementos para lidar com seus
bloqueios emocionais... Agora, vamos lidar com as Leis da Riqueza.

Antes de mais nada, assegure-se de que se livrou de suas travas emocionais; se ndo de todas,
pelo menos das mais perigosas. Em caso de duvida, volte e releia bloqueios emocionais.
Quanto mais vocé se livrar de seus bloqueios, menos empecilhos tera para colocar em
pratica as Leis da Riqueza que, como tudo na vida, depende da sua disposi¢do de aprender
para se transformar.

A partir daqui, querer, somente, nao é poder. Querer é apenas o comego.
Imagine-se com um mapa do Rio de Janeiro querendo encontrar uma rua de Sao Paulo. Por
mais que queira, ndo a encontrara.

Acrescente disposi¢ao, desprendimento, estratégia e receptividade ao seu querer. Depois,
some outros ingredientes, como visao, comprometimento, contexto, desejo, parceria...
Entao, alinhe tudo ativamente dentro de si para que o conhecimento das Leis da Riqueza
encontre solo fértil e possa dar os frutos pretendidos.

12 Jei GANHAR

Para a Lei do Ganhar lhe daremos um modelo cientifico.

Atente para o fato de que modelos sao, somente, principios que, ao serem aplicados, farao
com que o aplicador descubra por si mesmo novas opgoes e novas solugoes.

Esse modelo comeca com a descoberta de que temos uma mente que nao se resume ao
cérebro, mas abarca o corpo. Essa mente esta conectada com o Universo e é dividida em
duas partes: o pensador e o provador. O Pensador pensa, nada mais. E o Provador prova o
que foi pensado, e essa prova se manifesta no Universo fisico, o que inclui sua conta
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bancaria. Por esse principio, sua vida é, sempre foi e serd a manifestagao do que vocé vem
pensando.

Uma segunda etapa desse modelo diz respeito a criatividade.
Lembra-se de quando falamos no poder das manifesta¢oes? Dissemos, em Declarar, que

tudo neste mundo um dia surgiu do nada.

E isso mesmo. Na vida, manifestamos dinheiro do nada. Vocé ainda nao acredita? Entao,
vejamos. Comece por retornar ao seu interior. Siga estas trés etapas:

AUTO-ANALISE

O que vocé tem pensado e feito na sua vida para fazé-la como ela é? E ela € como vocé
gostaria que fosse? Investigue. Descubra por que a prosperidade e a riqueza ainda nao se
manifestaram em sua vida.

Vocé ja sabe? Muito bem! J& avangamos mais um estagio.

H4 davidas? Volte novamente a Blogueios Emocionais. E 14 que vocé encontrara o que o
impede de seguir em frente.

AFIRMACOES

Pensamentos se traduzem em palavras, com as quais vocé pode influenciar aos outros e a
si mesmo, desde que as declare com autoridade. No dia-a-dia, nao necessariamente seus
pensamentos e suas palavras contribuem para aumentar seus ganhos. Se quiser que isso

aconteca, reserve um horario na sua agenda para as afirmagoes, que sao pensamentos
traduzidos em palavras.

Eis algumas afirmacdes poderosas para fazer a Roda da Abundancia girar com maior velocidade:

¢ Mereco ser prospero e feliz.

¢ Minha presenca no Universo produz resultados maravilhosos.
¢ Quero ser bem sucedido.

¢ Estou certo de que existe o bastante para todos.

¢ Elimino a escassez da minha vida.

¢ Compartilho minha riqueza com os outros.

Escreva essas afirmacdes, ou outras que vocé mesmo criar, e declare-as em voz alta durante 21 dias,

todas as noites. A mente ndo dorme! Faca isso e perceba as mudancgas que comecaréo a se
manifestar na sua vida.
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METAS

Metas o direcionam no caminho da riqueza, mas seja cuidadoso ao estabelecer suas metas.
Acumular um namero muito grande ja no inicio o levara ao estresse. E preciso objetividade para ndo
cair no "promessas demais, resultados de menos".

Recorde-se de que todo pensamento que vocé dirige ao Universo, mais cedo ou mais tarde,
voltara para vocé, pelo menos, em dobro.

Comecando a fomentar os ganhos

Vamos iniciar entendendo a hierarquia das idéias.

Sua mente certamente estd povoada de muitas e grandes idéias. Misturadas como
estdo, s0 fazem confundi-lo ainda mais. Segundo os diciondrios, hierarquia é
"classificacdo, de graduacdo, crescente ou decrescente, segundo uma escala de
valor, de grandeza ou de importancia".

Vamos a exemplos praticos:

INVENTO DE JOAQ

MODELD X

1. Jodo inventou um dispositivo
que podera ser utilizado em um modelo especifico de carro de determinada marca. Ao
negociar seu invento, Jodo ganharda menos do que se sua inven¢do pudesse ser utilizada por
todos os seu invento, Jodo ganhard menos do que se sua inveng¢do pudesse ser utilizada por
todos os modelos daquela determinada marca. Mas poderia ganhar muito se o dispositivo
pudesse servir para todos os carros de todas as marcas. E mais ainda se a utilizacao do

dispositivo pudesse estender-se a todos os meios de transporte.

2. Mariana e sua equipe acabaram de finalizar o protdtipo de um objeto inédito. Agora,
eles pensam em estratégias para vender esse objeto ao maior nimero possivel de pessoas.
Mariana tragou uma meta inicial: vender mil unidades do objeto em 30 dias. Ao final de
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muita discussao e idéias, a solugao apareceu: em vez de vender uma unidade do objeto
para mil pessoas, eles decidiram buscar uma pessoa que comprasse 100 mil unidades do
objeto!
Entendeu, na pratica, o que ¢ hierarquia de idéias? Agora situe-se e descubra em que nivel
hierarquico de idéias voceé estd operando. Se necessario, reformule seus pensamentos.

Para que sua estrutura financeira seja sdlida e duravel, vocé precisa desenvolver um novo
modo de pensar, baseado no paradigma da abundancia do Universo.

| TRANSPORTE
T
NAVIO | CARRO AVIAO | TREM
I i _

BMW GM FORD

f MODELO X

O Universo € potencialmente abundante, e se fomos colocados nele € porque
ha o bastante para todos. A menos que vocé esteja convencido do contrario,
preferindo acreditar que a abundancia do Universo € para poucos e que vocé nao
estd entre eles. Ai, entao, eu o aconselho a rever seus conceitos antes de prosseguir
com a leitura, pois, pensando assim, nem este livro nem qualquer outro podera
ajuda-lo a enriquecer.

Priorizar para agilizar

Pensar matematicamente é seu outro e novo lema. Mas uma regra da Matematica precisa
ser modificada para trazer agilidade a sua vida. Na Matematica de enriquecer,
A ordem dos fatores pode alterar o produto.

A ordem dos Fatores altera o produto.

Engana-se quem pensa que a ordem dos fatores nao altera o resultado, pois altera sim, e
muito. Se vocé nao se impuser uma ordem, ou seja, prioridades, nao lhe sobrara tempo
para nada, tampouco vocé conseguira fazer o que realmente é necessario.

Ivy Lee, consultor norte-americano, ensinou a Charles Schwab, na época presidente da

desconhecida siderturgica Bethlehem Steel e, depois, dono da empresa que €, hoje, a maior
corretora on-line do mundo:
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'Anote as seis coisas mais importantes que precisa fazer amanha, enumerando-as em
ordem de relevancia. Depois, coloque esse cartao no bolso, e a primeira coisa que fara
amanha de manha sera olhar o primeiro item e comecar a realizé-lo até terminar. Depois
passe ao item dois, e assim por diante. Prossiga até esgotar o tempo e nao se preocupe se
tiver concluido apenas um ou dois. De qualquer modo, estara lidando com os mais
relevantes primeiro. Se ndo conseguir termina-los todos por esse método, provavelmente
nao conseguiria com nenhum outro, e sem um sistema vocé nem mesmo teria decidido o
que era mais relevante. "

Menos de cinco anos depois, Schwab, praticando os ensinamentos de Lee, transformou a
até entdo desconhecida Bethlehem Steel na maior siderturgica independente do mundo,
isso no inicio do século XX.

Ao lhe perguntarem se nao se achava tolo em ter pago 25 mil ddlares a Lee por aquela
idéia tao simples, Schwab respondeu: "Claro que era uma idéia simples. Mas que idéias
ndo sdo essencialmente simples? Pela primeira vez, eu e toda minha equipe estdvamos
conseguindo fazer as coisas mais relevantes primeiro. " As coisas mais relevantes primeiro.
Eis o segredo da boa gestdo do tempo.

A Navalha de Occam

"A melhor solugdo para um problema é sempre a mais simples. "

Este principio foi assim denominado em homenagem a William de Occam, cientista e
tilésofo escocés do século XIV

Praticamente exemplificamos a Navalha de Occam quando falamos da solugao encontrada
por Mariana e sua equipe, ao nos referirmos a hierarquia das idéias.

A Navalha de Occam é um principio universal que, simplificadamente, mostra a importancia
de nao complicar a vida. Diante de um problema, a saida é, certamente, a solugao mais
simples.

A Regra 15/85

W. Edwards Deming, estatistico americano que estabeleceu o Movimento de Qualidade
Total, foi aclamado pela revista U. S. News & World Referis como um dos nove pontos
cruciais ocultos de mudancga decisiva na historia

[62]



Dr. Deming dedicou-se durante anos a estudos estatisticos, ao fim dos quais chegou a
conclusdo de que em cada processo existe um inicio e um fim. Fiscalizando-se os primeiros
15°/0 do processo e procedendo-se a suas corregoes, ou seja, revendo as condigoes iniciais,
assegura-se pelo menos 85% do resultado desejado.

Entao, mire-se nisto: em seu processo na busca da riqueza, se os primeiros 15% forem
corretos e ajustados as suas finalidades, os restantes 85% fluirao sem esforgo. Portanto,
proponha-se a atingir a perfeigao nesses 15% iniciais. Um passo de cada vez, mas passos
perfeitos e seguros que lhe garantirao uma vida plena de prosperidade.

Some e aplique no seu dia-a-dia a Navalha de Occam e o Principio de Deming (regra 15/85).
Evite complicar seus pensamentos e atitudes, e conclua primeiro e perfeitamente os 15%
iniciais, assegurando 85% do resultado desejado.

Priorizar e ndo complicar sdo atitudes que mudarao sua vida.
Diante de um problema, isente-se das emocgdes e busque a solu¢do mais simples.

Mas, as vezes, elas estao tdo proximas que ndo a enxergamos. Nesses momentos, permita
que alguém de fora o auxilie, aceite sugestdes, porque quem esta fora do problema enxerga
muito melhor e mais claramente.

Mudando seu modo de pensar, vocé mudara suas prioridades. Isso modificara sua forma
de lidar com o dinheiro e, principalmente, a sua forma de investi-lo, para que ele passe a
trabalhar para vocé, e ndo o contrario. O dinheiro é um excelente empregado, porém um
péssimo patrao.

A transformacdo pelo pensamento

Pensamentos sao capazes de expandir crencas que, em geral, se perpetuam em nossa
mente, influenciando nossa vida em todos os sentidos. Mas eles também sao perenes,
permanecem conosco por tempo indeterminado caso nao sejam repensados ou alterados.

Pensamentos se transformam em palavras, e palavras sdo as ferramentas mais
poderosas de que os homens dispdem, pois podem se materializar. Por isso, proiba-se de
dizer coisas como: "Nunca ficarei rico” — "E seu eu perder e nunca mais recuperar?" — "[sso é
muito caro para mim".

Pensamentos também tém poder criativo. Ja dissemos que tudo o que existe, um dia surgiu do
pensamento de alguém.

Mude seus pensamentos em relagdo ao dinheiro, e sua vida financeira também mudara.

Pare de poluir sua mente com preocupacdes e comece a pensar em coisas que gerem dinheiro.
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Substitua a preocupacao com problemas financeiros — porque em nada ajudara a resolveé-los
— por energia vital que, esta sim, é geradora de dinheiro.

Vamos ilustrar esse processo usando novamente o exemplo de um trabalho em equipe da
pagina 61.

Imagine que vocé faz parte daquela equipe. Vocés estao agora se reunindo e a ordem é que
cada um gere cinco idéias que déem $ 1, 00 de lucro cada uma.

Todos se concentram em suas idéias. Escreva as suas num papel a parte.

Acabou o tempo. Agora, a ordem é se concentrar novamente e gerar cinco idéias que déem $
100, 00 de lucro cada uma. Escreva as suas.

Nao tenha pressa. Se preferir, feche o livro, pense e gere as idéias, e so entdo volte a leitura.

Est4 com as duas listas completas? Otimo! Agora responda:

Foi mais dificil gerar idéias de $ 100, 00 do que de $ 1, 00?

Penso que nao. Estou certo? E vocé, a que conclusao chegou?

Se gerar ambas as idéias tem o mesmo nivel de dificuldade, significa que vocé pode
multiplicar cem vezes seu ganho pessoal apenas modificando suas idéias, sem grandes

esforcos.

E, se é assim, por que insistir em ganhar menos?

A imaginacdo é poderosa

Emile Coué, médica francesa, um dia declarou que, "quando a vontade entra em conflito
com a imaginacao, a imaginacgao invariavelmente vence". Quer um exemplo disso? Vamos
14!

Lembra-se que lhes sugeri praticar afirmacgoes de prosperidade por 21 dias? Vocé
acreditou que daria certo? Ao menos, vocé pensou em colocar em pratica o que sugeri? Ah,
voce teve davida se daria certo e achou melhor nem perder tempo! Tudo bem. Entao, em
vez de afirmar prosperidade, eu lhe sugiro que, durante 21 dias, vocé imagine que esta
gravemente doente, impossibilitado de andar, de se alimentgr, de falar... Mentalize esse
estado durante 21 dias. Nao precisa escrever nem declarar. E s mentalizar. Vocé esta
disposto a isso?
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E certo que ndo. Vocé sabe que ao longo dos dias correria o risco de realmente adoecer.

Agora, me diga: se vocé acredita que uma mentalizacdo negativa tem forca para lhe causar
danos, por que uma mentalizag¢do positiva ndo teria poderes para lhe propiciar beneficios?

De novo lhe pergunto: Por que insistir no menos se vocé pode o mais? Tudo o que vocé
imaginar tem grande chance de acontecer.

Apesar de adultos, continuamos com nossa porgdo crianca ativa e, volta e meia, vemos
"monstros embaixo da cama". Esses monstros sdo nossos medos de rejeicdao, de ndo sermos
amados, aceitos. Ansiosos, as vezes, ou na maioria delas, imaginamos o pior. Ao pensar em
procurar alguém, antecipadamente vemos essa pessoa se recusando a nos receber com uma
desculpa polida qualquer.

Nessas situagoes, fazemos, por conta propria e do pior ponto de vista possivel, um
diagnéstico acabado. De frente com pessoas que nos interessam, imaginamos: "Ela vai
perceber que ndo sou tdo bom quanto quero fazer parecer" — "Ela ja sabe quem eu sou e
certamente ndo gostara de mim, nio me dard uma chance...”

Vocé vai continuar insistindo no menos?

Se aceite, reconheca seu valor, tenha somente pensamentos positivos. Realmente temos o
poder de perceber o que os outros estdo pensando a nosso respeito, afinal, nossas mentes
estdo conectadas a um sé canal: o Universo. Enviamos c recebemos mensagens. Portanto,
envie sempre o melhor para que o retorno seja tdo ou mais positivo. Partindo do negativo,
atingir o positivo sera impossivel.

O mecanismo e o poder da imaginacdo sdo os mesmos, qualquer que seja o conteudo da
visualiza¢do. Quando uma imaginag¢do é bem-feita, o cérebro ndo distingue se aquilo é real
ou, apenas, imaginacdo. Portanto, adote o habito de imaginar-se financeiramente
independente e bem sucedido.

Afirme sua Riqueza

Afirmacoes, somadas as visualiza¢des, podem causar uma revolu¢do em sua vida. Podem
desenvolver em sua mente a receptividade necessaria para a abundancia infinita do
Universo.

Ndo subestime esses recursos. Eles sdo poderosos.

Afirmacgdo para a Lei do Ganhar:

Eu (seu nome) mereco ser rico e prospero.
Eu (seu nome) mereco ser rico e prospero.
Eu (seu nome) mereco ser rico e prospero.

(Escreva essa afirmagdo pelo menos trés vezes por dia,
durante 21 dias. )
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2° Lei GASTAR

Vocé prefere passar a maior parte de sua vida trabalhando por dinheiro ou fazendo o dinheiro
trabalhar para vocé?

Mesmo enxergando que a segunda opg¢do € mais vantajosa, a maioria das pessoas pratica a primeira.
E acaba fazendo isso pelo simples fato de ndo poupar o suficiente.

A partir de agora, direcione sua vida de acordo com esta premissa:

Cada quantia poupada e investida reduz o tempo entre o hoje e o dia da sua chegada ao circulo dos
vencedores. Cada quantia gasta, com o fim de somar dividas, aumenta o tempo necessario para
atingir a liberdade financeira.

> $ gasto/dividas > tempo até o topo
> $ poupado/investido < tempo até o topo

E aprenda a praticar esta maxima: "Quanto mais credores voce tiver, mais pobre serd. Quanto mais
pessoas deverem a VOCE, mais prospero vocé sera" — Este € 0 jogo do capitalismo, ou seja, "Quem
deve a quem?"

Se vocé tem muitas dividas, o mundo se encarregara de lhe tirar tudo: seu tempo, seu
trabalho, sua casa, sua vida, sua confianga e, finalmente, sua dignidade, se vocé deixar.

Michel LeBoeuf, em seu best-seller Vocé miliondrio, diz: "Toda fortuna duradoura tem como
base a poupanga. Ganhar nao lhe trard fortuna se vocé nao poupar. O caminho para a
liberdade financeira passa diretamente pelo centro da Cidade da Poupanca. Nao ha
atalhos, nao ha desvios. Vocé ndo pode controlar a economia mundial, mas pode controlar
asua. "

Para bem cumprir a Lei do Gastar, entenda que o valor do dinheiro é determinado pelo
comprador e pelo vendedor em cada transacao.

Ao negociar um bem, ha um ingrediente que faz toda a diferenca: o valor emocional. Vocé
nao colocaria a venda seu bem de maior estima nem com 50% de lucro, ndo é verdade?
Isso porque, acima do valor real de venda, esse bem agrega os valores emocionais que
vocé colocou nele. Ao contrério, aquele objeto que ja teve valor para vocé, mas, agora, s6
ocupa espacgo, vocé o venderia até pela metade do preco que pagou por ele. Estou certo?

Aqui, entdo, encontramos outra férmula que funciona para ambas as partes: vendedores e
compradores.
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VALOR REAL + VALOR EMOCIONAL = VALOR DO BEM >

Valor emocional > Valor agregado < Valor emocional < Valor agregado

Pensar matematicamente

Pensar matematicamente é fator determinante do sucesso na aplicagido da Lei do Gastar.
Quando falta agilidade nessa area, surgem dificuldades até mesmo para enfrentar situacées
corriqueiras do dia-a-dia, como calcular rapidamente o valor real de uma mercadoria que o
vendedor oferece com desconto OU aquela outra com juros "menores".

Educacdo financeira ndo se aprende na escola...

Ganhar e gastar ndo sdo disciplinas que se aprendem na escola. Sdo verbos cujas
nog¢des sdo transmitidas de pai para filho. Infelizmente, pais que ndo sabem ganhar dinheiro,
porque nunca receberam sabios conselhos, continuardo a transmitir suas concep¢oes erradas
a seus filhos e a acreditar que uma boa escola resolvera o futuro deles.

Quem sabe ganhar dinheiro, todavia, valoriza essa habilidade e os frutos que colhe com ela.
Um pai que tenha uma boa educagdo financeira deixa que a escola transmita a educagao
formal a seus filhos, mas, sobre dinheiro, ele mesmo se encarrega de ensinar!

Até hoje ha quem acredite que exista uma relagao direta entre estudar, trabalhar e
enriquecer. Mas essa relacao, se é que existe, € meramente casual. Todos sabem que Bill Gates,
Stephen Spielberg e Harry S. Truman sao pessoas bem-sucedidas, mas o que quase todo mundo
desconhece é que o primeiro abandonou a faculdade para montar a Microsoft, o segundo largou
os estudos para dedicar-se ao cinema e o terceiro, apesar de ter atingido a presidéncia dos Estados
Unidos, jamais teve um diploma universitario, assim como o nosso presidente Lula.

Educacao é fundamental, mas a melhor heranga que um pai pode deixar ao seu filho é a
educacao levada a competéncia de acdo.

Se vocé tem mais de 40 anos, certamente se lembra de ter ouvido de seus pais e avos
aquele sabio conselho Estude muito, tire boas notas e encontre um emprego seguro. Ou seja,
seus entes amados desejavam que voceé fosse um empregado bem pago, em uma empresa
que lhe oferecesse seguranca e beneficios. E estavam certos, pois esse era um conselho
totalmente alinhado a Era Industrial, na qual a relacao de trabalho imperava.

Hoje, em plena Era da Informagio, esse conselho se tornou obsoleto. Se vocé busca um

conselho sabio para dar a seu filho, diga-lhe: Vi a escola, forme-se, monte seu negdcio e tome-se
um investidor bem-sucedido.
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O que o futuro reserva para as pessoas depende, tinica e exclusivamente, de onde vem o
seu dinheiro.

Continue lendo e, logo, vocé vai conhecer a diferenca entre empregado e empresario, e vai
descobrir por que ha quem trabalha menos e ganha mais. Enfim, descobrira que ser um
investidor bem-sucedido nao é mais um mistério inviolavel.

Bons exemplos — Muitos ganhos

Se eu lhe disser que ricos vivem de acordo com regras diferentes das adotadas pelas
pessoas em geral, vocé vai pensar: "Eu sabia! E por isso que sdo ricos... " Sim, é por
causa das regras que adotam em sua vida que pessoas ricas sao ricas. Mas quem foi
que disse que vocé ndo pode aplicé-las a sua vida?

Os sete mandamentos dos ricos

Gastar com mais critério do que aqueles que ganham pouco.

Ter habilidades financeiras que impulsionem e agreguem valor a sua riqueza.
Valorizar cada centavo como se fosse uma semente que germinard e se multiplicaré.
Procurar sempre o melhor valor.

Pedir e esperar receber desconto.

Transformar cada despesa em valores dedutiveis do imposto de renda.

. Agir sempre dentro da legalidade.

Os trés passos para manter a tranqiiilidade financeira:

N O AR W

¢ anotar e controlar canhotos de cheque (inclusive centavos);

¢ examinar cada recibo, para evitar erros, e arquiva-los;

¢ atualizar planilha de gastos diaria, semanal ou mensalmente (veja exemplo de
planilha na 32 Lei — Economizar).

Esses controles exigem pouco tempo disponivel, mas, somados as demais
habilidades, garantem a tranqtilidade financeira ao longo prazo.

Os cinco rituais da riqueza, segundo Tod Barnhart:

Pague a si mesmo em primeiro lugar.

Faca o que gosta de fazer e o dinheiro vira.

Planeje, e 0 mapa se transformara em territorio.

O dinheiro flui para onde ele é mais bem cuidado.

E dando que se recebe. Doar e receber sdo os dois lados da mesma moeda.

AR
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Afirmacdo para a Lei do Gastar:

Tudo aquilo que gasto volta para mim multiplicado.
Tudo aquilo que gasto volta para mim multiplicado.
Tudo aquilo que gasto volta para mim multiplicado.

(Escreva essa afirmagdo pelo menos trés vezes por dia, durante 21 dias.)

32 Lei ECONOMIZAR

Economizar é acumular o que sobra do seu ganho, evitando consumos pequenos e
imediatos, para, no futuro, gastar mais e com inteligéncia.

Sujeito A Sujeito B

Ganhos = $ 20 mil ao ano Ganhos = $ 100 mil ao ano
Gastos — $ 19 mil ao ano Gastos=$ 110 mil ao ano
Sobra = $ 1 mil ao ano Faltam = $ 10 mil ao ano
Total Final = Satisfagao Total Final = Insatisfa¢ao

Pare para pensar. Este exemplo é bastante dbvio quanto ao resultado, ndo é mesmo? Entdo,
por que serd que a maioria das pessoas aplaude e valoriza mais o Sujeito B?

Outra contradigdo, e por que ndo dizer mentira, é o fato de a maioria das pessoas continuar

acreditando que quanto mais se ganha mais se é rico. Ndo é o que vocé ganha que o tornara
rico, mas, sim, o quanto vocé consegue guardar para investir.

Quanto vocé vale financeiramente?

Se vocé quiser saber o quanto tera conseguido ganhar quando chegar aos 60 anos de idade,
consulte as tabelas a seguir.
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QUANTO VOCE IRA RECEBER NA SUA VIDA RECEBENDO SEMPRE O MESMO VALOR

GANHO ANUAL

20 450.000 900.000 1.3 50.000 1.800.000 2.250.000 2.700.000 3.150.000 3.600.000 4.050.000 4.500.000
25 400.000 800.000 1 .200.000 1.600.000 2.200.000 2.400.000 2.800.000 3.200.000 3.600.000 4.000.000
35 350.000 700.000 1.050.000 1.400.000 1.7500.000 2.100.000 2.4 50.000 2.800.000 3.150.000 3.500.000

300.000 600.000 900.000 1.200.000 1.500.000 1.800.000 2.100.000 2.400.000 2.700.000 3.000.000
40

250.000 500.000 750.000 1.000.000 1.250.000 1.500.000 1.750.000 2.000.000 2.250.000 2.500.000
45 200.000 400.000 600.000 800.000 1.000.000 1.200.000 1.400.000 1.600.000 1.800.000 2.000.000
50 150.000 300.000 450.000 600.000 750.000 900.000 1.050.000 1.200.000 1.350.000 1.500.000
55 100.000 200.000 300.000 400.000 500.000 600.000 700.000 800.000 900.000 1.000.000
60 50.000 100.000 150.000 200.000 250.000 300.000 350.000 400.000 450.000 500.000

Encontre a idade mais proxima a sua na coluna da esquerda. Depois, na primeira linha
da tabela, identifique um ganho anual mais préximo do seu. Encontre a interseccao

OUANTO VOCE TRA GANHAR NA SUA VIDA. COM AUMENTOS DE 5%?

GANHO ANUAL
Idade  $10,000 $20,000 $30,000 $40,000 $50,000 $60,000 $70,000 $80,000 $90,000 $100,000
20 1.597.002 125.779 661.319 1.993.165 4.831.991 221.025 1.078.928 2.863.626 6.322.422 12.776.012
25 1.207.998 55.256 431.571 1.431.813 3.612.812 7.985.008 628.895 1.983.957 4.650.719 9.663.982
30 903.203  3.194.003 251.558 991.979  2.657.554 6.039.989 276.282 1.294.714 3.340.897 7.225.625
35 664.388  2.415.995 110.513 647.357 1.909.084 4.516.0159.582.009 754.674 2.314.617 5.315.108
40 477.271 1.806.406 4.791.005 377.337 1.322.638 3.321.9427.247.986 331.538  1.510.499 3.818.168
45  330.660 1.328.777 3.623.993 165.769 863.143 2.386.355 5.419.21811.179.011 880.452 2.645.276
50  215.786 954.542 2.709.609 6.388.006  503.116 1.653.298 3.986.331 8.455.984 366.794 1.726.285

entre a linha da sua idade e a coluna de ganhos e verifique quanto vocé ird ganhar,
assumindo que se aposentara aos 65 anos.
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Encontre a idade mais préxima a sua na coluna da esquerda. Depois, na primeira linha da
tabela, identifique um ganho anual mais préximo do seu. Encontre a interseccio entre a linha da
sua idade e a coluna de ganhos e verifique quanto vocé ird ganhar, assumindo que se aposentara
aos 65 anos.

UM PEQUENO INVESTIMENTO ALAVANCADO PELO FATOR TEMPO TERMINA NUMA
QUANTIA RESPEITAVEL.

Investimento Mensal* 5 anos 10 anos 15 anos 20 anos 25 anos 30 anos 35 anos
R$ 30 2.323 6.145 12.434 22.780 39.805 67.814 113.899
R$ 60 4.645 12.290 24.867 45.561 79.610 135.628 227.798
R$ 120 9.292 24581  49.736 91.124 159.219 271.258 455.596
R$ 240 18.584 49.162  99.472 182.248 318.440 542.516 911.192
R$600 46.461 122.906 248.682 455.820 796.099 1.356.292 2.277.982

Agora se quiser programar-se para dobrar seus ganhos consulte esta tabela acima

* Considerando uma taxa anual de 10%, juros compostos, mensalmente reinvestidos.

Ok! Esses calculos representam o patamar fisico de onde vocé esta saindo para chegar a
riqueza. Conseguir atingir seus sonhos dependera, fundamentalmente, de quanto vocé puder
dispor mensalmente de seus ganhos.

Dizimo pessoal — O gerador da consciéncia da prosperidade

Vocé é capaz de guardar mais do que 10% do que ganha? Otimo! Isso significa que o
caminho para a riqueza ndo sera penoso para vocé, pois economizar ja é uma pratica
incorporada a sua vida.

Mas agora é o momento de vocé, seja qual for sua situagdo financeira, incorporar mais uma,
e poderosa, pratica: o dizimo pessoal.

Dizimo pessoal é doar para si mesmo, todo més, 10% do seu ganho.

Por que 10%?
Porque 10 é um numero cabalistico, cuja simbologia é: 1 = criatividade e 0 = mais.

Fluxo natural
Ao abrir a torneira, o que vocé vé sair? Agua!

E esta dgua vai para onde? Para o esgoto!

E o esgoto, para onde vai? Para o rio, o mar; para onde tiver mais 4gua, ndo é mesmo?
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Assim como a dgua atrai agua, dinheiro atrai dinheiro. Esse é o segredo do pagamento do
dizimo pessoal: a criacdo de um ima para atracdo de dinheiro.

Nos ja lhe mostramos caminhos para tornar vocé um ima de dinheiro; agora é hora de
transformar seu dinheiro em um ima de mais dinheiro.

Imponha-se pagar a si mesmo seu dizimo, afinal, més apos més vocé paga a todos — contas,
servicos, produtos, etc. —, menos a vocé mesmo, que é quem trabalhou para ganhar aquele
dinheiro. No exato momento em que receber qualquer quantia, reserve 10% para si mesmo.
Mas esses 10% se destinam unicamente a economizar.

No inicio, tenha-os em papel-moeda ao alcance de suas maos. Manuseie as notas com uma
certa frequéncia. Sinta que aquele dinheiro é a recompensa por seu trabalho, que ele é bem-
vindo e seu amigo. Que representa a energia vital que vocé gastou para obté-lo.

Agindo dessa forma vocé estara fazendo as pazes com o dinheiro, pagando seu dizimo em
prol de sua prépria prosperidade e mandando uma poderosa mensagem para seu cérebro:
"Eu tenho o bastante e posso me dar 10%". Ao ver seu dizimo crescer, sua auto-estima e sua
auto-imagem crescerdo proporcionalmente.

Mas nao se descuide: seu dizimo é para ser economizado. A partir de certa quantia, vocé
pode optar por investi-lo ou usa-lo, mas ndo podera gasta-lo, a ndo ser que seja em um ativo!

Para onde vai seu dinheiro?

Para tomar pé de sua situacao financeira atual e identificar e bloquear o ralo que suga seus
ganhos, faca seu orcamento doméstico.

Monte uma planilha como a da pagina 73.

Atencao! Seja criterioso, detalhe ao maximo todas as despesas e receitas. E imprescindivel
que vocé nunca se esqueca de seu dizimo pessoal, que ndo é despesa, mas tem de constar no
seu fluxo de caixa.

Neste primeiro apontamento, talvez vocé precise dedicar algumas horas didrias, semanais ou
mensais para anotar tudo.

Dedique-se ao maximo neste primeiro apontamento (lembra-se da Regra 15/857?), mapeando
detalhadamente tudo.

Se este primeiro estiver perfeito, os préximos serdo apenas uma. questao de continuidade,
que facilitardo muito sua nova pratica de economizar.

Reflita sobre seus gastos
Depois de montar seu or¢camento doméstico, pare por alguns momentos e reflita se tudo o
que esta ali, nos gastos, é realmente necessario.
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Seja rigido nesse momento, corte seus gastos. Mas faca isto entrando em acordo com a
familia, afinal, todos deverdo participar desse corte.

Livre-se primeiro das dividas. Imponha-se como meta chegar ao endividamento zero ou,
pelo menos, préximo disso.

A fim de comecar a fazer seu dinheiro trabalhar para vocé, ndo o deixe parado na conta
corrente. Faca com que ele renda juros sobre juros (falaremos mais sobre isso na 4° Lei -
Investir). Mas tome cuidado com as taxas embutidas nas aplicagdes para seu dinheiro ndo
comecar a escapar.

Determine-se a ndo invadir o cheque especial ou endividar-se no cartdo de crédito, pois os
juros dessas duas modalidades sdo bem mais altos que um simples empréstimo pessoal.

E claro que este é um processo complicado. Em determinado momento pode surgir uma
sensacdo de tirania, de cansaco e irritagdo.

Poupe-se disso. Economize sim, mas premie-se também.
Cada vez que voce estiver mais proximo de sua meta, presenteie vocé e sua familia, assim o
percurso sera menos desgastante.

Aqui vale uma observacgdo importante: quando vocé coloca dinheiro no banco, quem ganha é o
banco, que, nos emprestimos que realiza, pode cobrar 10 ou 20 vezes o que esta pagando para voce.
Se, h& dez anos, vocé tivesse deixado $100 rendendo no banco, hoje vocé teria dinheiro suficiente
para comprar a roda de um carro. Mas se na mesma epoca. vocé tivesse tomado $100 emprestado e
tivesse deixado os juros da divida se acumularem, hoje vocé estaria devendo o valor de um carro.
Pior que isso sdo os cartdes de crédito. Robert Kiyosaki, em seu livro Independéncia financeira,
relata: "Recentemente, recebi um novo cartdo de crédito que anunciava 8, 9% de juros... mas quem
compreendesse o jargdo legal nas letrinhas mitdas veria que, na verdade, os juros eram de 23%.
Nem precisa dizer que o cartdo foi partido ao meio e enviado de volta... "

Pense sobre isso, seja cauteloso!

Fruxo D CAarxa

L —
[ T

Dizimo pessoal (109G)
Tortais das colunas

Investimoentos

T ransporcan ra o rnds segauinte
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Economizar ndo é viver com menos do que se tem. E concentrar esfor¢os com vista a
aumentar seu padrao de vida. Nao se imponha limitagdes apenas para poder colocar seu
dinheiro numa poupanga. Pense alto, va além, veja quanto sua vida financeira pode crescer
e se multiplicar se, agora, vocé abandonar habitos perdularios, consumos imediatos e
pequenos, e comegar a educar-se financeiramente. Afinal, o mercado financeiro esta aberto
para todos. Basta conhecer e entrar.

Economizar gastando — Ativos x Passivos

Economizar ndo significa somente gastar o necessério e guardar o que sobra. Também se
economiza gastando dinheiro, desde, é claro, que se gaste em ativos. Gastar em ativos
significa por dinheiro na conta.

Entendendo sobre ativos e passivos

Vocé tem uma reserva de dinheiro e decide emprega-la em alguma coisa. Entdo, vocé opta
pela...

¢... compra de um imével para locagao.

Nesse caso, vocé estd adquirindo um ativo, porque todo més o imével vai colocar dinheiro
na sua conta. Além do que, nao lhe trara despesas, pois a conservacao do imével é de
responsabilidade do inquilino.

¢...compra de um carro zero-quilometro.

Nesse caso, vocé estd adquirindo um passivo, por varios motivos. Primeiro, porque carro
zero-quildometro perde um terco de seu valor nos primeiros dois anos depois da compra.
Segundo, o IPVA é muito mais caro, e o seguro ndo fica atras. E se essa aquisigao for
financiada, pior ainda. As prestacdes, nem sempre prefixadas, vocé terd de somar todas as
despesas que um carro requer.

Comprar, as vezes, pode ndo ser o problema. O problema, muitas vezes, € manter o bem
comprado. Uma coisa é comprar um Jaguar; outra coisa é manté-lo.

Por falar em carro...
Quer saber como avaliar, pensando matematicamente, o retorno do seu investimento em
relacdo a compra de um carro zero-quilometro?

Digamos que vocé tenha adquirido o carro por R$20. 000, 00.
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Primeiro, vocé deve pensar na depreciagio (desvalorizacdo do bem em funcdo do uso e da
obsolescéncia) e no custo de oportunidade (quanto voceé estaria ganhando se aplicasse seu
dinheiro em outra opgao).

Por exemplo, se em vez do carro vocé tivesse investido os R$20. 000, 00 em um fundo de
renda fixa, estaria ganhando, em média, 0, 5% ao més acima da inflacao.

Se a compra do carro é uma necessidade, repense suas prioridades e a melhor opc¢ao, talvez,
seja comprar um carro seminovo, com dois a cinco anos de uso, paga-lo a vista e manté-lo,
desde que os custos de oficina e manuteng¢do sejam razoaveis.

O que diferencia as pessoas que tém educacdo financeira e as que ndo tém é a forma como
ambas lidam com passivos e ativos. A pessoa financeiramente culta adquire ativos, as outras
pensam que assim estdo fazendo, mas, na verdade, acabam adquirindo despesas e
obrigacoes.

Ficar rico é pouco!

Ganhar, gastar, economizar e investir (que veremos a seguir), se bem praticados, levam a
riqueza; mas ficar rico é pouco. O importante da riqueza - e também seu grande segredo - é
poder compartilha-la com os outros. Quando faz isso, vocé esta plantando arvores de
dinheiro.

Desde as primeiras paginas deste livro, estamos preparando terreno para o plantio dessas
arvores. Vocé ja aprendeu a se transformar em um ima de dinheiro e ja aprendeu a criar,
com o dizimo pessoal, o seu ima para atrair mais dinheiro. Agora, vocé vai expandir e
fortalecer ainda mais seus imds de dinheiro, praticando o dizimo universal.

Ainda nos primeiros anos da educagao basica, vocé aprendeu que a agua pode ser
encontrada em trés formas. Transporte agora esse conceito para o dinheiro e veja o que
acontece.

Acua = Gelo Liquido Vapor
IDIINFIHIOEE Material = Mental &  Espiritual

Assim como a agua se expande quando é aquecida, o dinheiro se expande quando é
compartilhado. Doar amplia, multiplica e exponencializa seu dinheiro, além de ser uma
atitude que o impulsiona do estado material para o espiritual.

Imagine-se no hall de um edificio onde vocé ndo conhece ninguém. Nesse mesmo
espago estdo outras pessoas, também desconhecidas entre si. De repente, uma delas
sorri para vocé, e vocé responde com um sorriso. Automaticamente, a pessoa que esta

[75]



ao lado também acena com um sorriso para vocés. Mais a frente, uma pessoa diz
bom-dia para outra, que retribui o bom-dia acompanhado de um sorriso.

Esses gestos de bom-dia e sorrisos em pouco contagiam o hall.

Assim como o efeito multiplicador de um sorriso, o dinheiro, quando compartilhado, se
alastra; sua energia é contagiante.

Doar é Divino

Se vocé acha que doando dinheiro ficard com menos, é porque ainda nao desenvolveu
plenamente sua consciéncia de abundancia. A Natureza, por exemplo, nos doa seus frutos
e, ap0s a colheita, nascem mais: quando vocé colhe um fruto de uma arvore, no ano
seguinte existirao dois frutos onde havia um. O homem poda as arvores e, depois, elas
crescem mais e com mais vigor... Entao, tirar do que se tem nem sempre representa ficar
sem ou com menos.

Doando, vocé vera seu dinheiro crescer e se multiplicar, como se ele fosse uma semente
que, plantada na generosidade, cria uma arvore na qual muitos outros colherao frutos.
Mas ha um detalhe muito importante a ser observado. Nao restrinja seu pensamento nem
sua pratica quanto a doa¢ao somente na direcao da caridade. V& além, pratique a
generosidade. Nisso reside mais uma forca das manifestagdes. Doando s a quem precisa,
ou seja, sO por caridade, acabara por enviar ao seu cérebro a mensagem de que s6 quem
precisa ganha, portanto, para ganhar tem de precisar. "Doando a quem nao precisa, ou
seja, por generosidade, estard enviando ao seu cérebro a mensagem de que nao € preciso
estar necessitado para ganhar.”

Comprometa-se
Vocé agora ja tem nogao do que é Ganhar, Gastar e Economizar com sabedoria.

Ja sabe do valor do dizimo pessoal e da doagao universal.

Para que vocé realmente alavanque seus ganhos, tanto na forma material como
espiritual, pediremos que vocé se comprometa consigo mesmo.

Todas as acdes na vida nascem de um comprometimento. Ao se levantar, ha um
compromisso assumido com sua higiene pessoal. Ao longo do dia, ha compromissos
varios, como comer, beber, trabalhar e, ao final da jornada, dormir.
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Entao, sele este compromisso

Eu, me comprometo a pagar-me o dizimo pessoal, no valor de
10 °/o (dez por cento) dos meus ganhos, mensalmente.

Comprometo-me, ainda, a efetuar esse pagamento até o dia dez de cada més, a nunca
deixar de pagar, a ndo gastar o valor pago e a utilizd-lo somente Quando chegar a um
montante que me permita adquirir um ativo ndo-perecivel e...

de de

(sua assinatura)
Agora, vou lhe propor um desafio!

Doar 10% de seus ganhos pelos proximos trés meses a uma instituicdo de sua
escolha, além do seu dizimo pessoal. Pode ser para a sua propria igreja.

Sao duas destinagdes diferentes, e uma nao anula a outra; pelo contrério, elas se
somam para expandir sua multiplicacao.

Quanto a instituigdo, apenas sugerimos que vocé procure, antes de fazer sua
escolha, saber das suas atividades e de sua idoneidade.

Vocé aceita? Em caso positivo, preencha e assine o compromisso abaixo, que podera
ser renovado a cada trés meses.
Eu, , ,
me comprometo a doar, pelos proximos trés meses, 10% (dez por cento) dos meus ganhos a(s)
instituicdo(oes) _.
Comprometo-me, ainda, a efetuar a(s) doagio(oes) até o dia dez de cada més, sem interromper
a pratica antes de findo o prazo compromissado.

de de

(sua assinatura)
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Quando assumimos um compromisso com nos mesmos, a Providéncia se move, as
idéias comecam a fluir com mais facilidade, o tempo parece ficar mais lento ou se
acelerar, acomodando-se a nossa necessidade.

Pelo simples fato de viver e respirar, vocé envia sinais silenciosos e invisiveis ao
Universo. Na maioria das vezes esses sinais sao fracos e dispersos.

Mas, ao firmar um compromisso, a intensidade dos seus sinais aumenta, e vocé
passa a vibrar numa freqiiéncia mais alta, que pode ser captada por todos. E como
se voceé tornasse seu compromisso, seja ele qual for, publico, como se fosse uma luz
néon que brilha a vista de todos.

Ao assinar e assumir esses compromissos, sua vida se transformara e a riqueza
chegara para vocé numa velocidade nunca sonhada.

Facga isso! Comprometa-se e cumpra!

Depois, conte-nos como sua vida esta mudando, fale-nos dos progressos que estao
acontecendo.

Se preferir escrever, nosso endereco é:
Rua José Maria Lisboa, 445 01423-000 - Sao Paulo - SP

Ou vocé poderd nos enviar um e-mail:
lairribeiro@lairribeiro. com. br

Afirmacao para a Lei do Economizar:
Uma parte do meu ganho é minha, para guardar.
Uma parte do meu ganho é minha, para guardar.
Uma parte do meu ganho é minha, para guardar.

(Escreva essa afirmacio pelo menos trés vezes por dia, durante 21 dias.)

Onde vocé esta? Aonde quer chegar?

Vamos fazer uma parada na trilha das Leis da Riqueza. Reserve agora um tempo para
refletir sobre as leis do Gastar, do Ganhar e do Economizar. Verifique se compreendeu os
principios ali expressos e se esta pronto para coloca-los em pratica, pois € isso que
alavancara sua vida financeira.
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Partindo consciente

Ciente de onde vocé esta e de qual é o seu patrimonio interno e externo, voce, certamente,
esta tracando planos para o futuro de sua vida financeira. Esse futuro, um enigma que
muitos temem, depende Unica e exclusivamente da sua relagao com a fonte do dinheiro

que vocé recebe.
Segundo a fonte do dinheiro, sua rela¢ao pode ser de empregado, de autonomo, de
empresario ou de investidor.

Observe a figura. Ela se divide em quadrantes: dois a direita e dois a esquerda. Num
primeiro momento, defina nessa figura de que lado vocé estd e qual é o seu quadrante. Se
vocé estiver do lado direito e ja for um empresario e/ou um investidor, parabéns! Seu
caminho rumo ao futuro ja estd bem direcionado e o levard a independéncia financeira,
desde que vocé saiba aplicar tudo o que veio conhecendo até aqui e o que descobriré até o
final desta nossa viagem. Mas se vocé estiver a esquerda, como empregado e/ou
autonomo, entdo, dedicamos este capitulo a vocé, pois nosso objetivo é que vocé se mude,

de modo consciente e seguro, para o lado dos mais bem-sucedidos economicamente.

Qualquer que seja o lado e o quadrante em que vocé se encontre, fique tranqtiilo, pois
nada ¢ estatico neste mundo. Todos os quadrantes podem propiciar independéncia
financeira, apenas uns fazem isso mais arduamente que outros. E por isso que passar para
o lado dos empresarios e investidores deve ser o seu objetivo. Fazer essa mudanca significa
fazer o dinheiro trabalhar para vocé.

A vida é tao importante quanto o dinheiro, pois é este que sustenta aquela. Mas ndo
deseje passar a vida lutando pelo dinheiro; deixe Que ele lute por voce.

O conceito de trabalho, salario e beneficios como base para uma vida tranquila caiu por
terra. Ser empregado, depender de salario e viver a espera de aposentadoria, hoje, pode levar a
uma grande decepcdo, e, justamente, num tempo em que, talvez, ndo haja muito mais tempo para
construir outro paradigma.

Se vocé vem investindo parte de seu dinheiro em uma conta de previdéncia privada, pode ser que

esteja questionando minhas palavras; afinal, seu investimento visa a tranquilidade e a seguranca
depois da aposentadoria. Se esse é 0 seu caso, desculpe desaponta-lo, mas pesquisas ja
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comprovaram que, na Era da Informacéo, a expectativa de vida vai subir; em conseqliéncia, € muito
provavel que vocé viva mais do que planejou quando definiu seu plano de previdéncia privada.

E justamente para que vocé ndo precise se preocupar antecipadamente com seus ganhos no futuro,
que o hoje é prioridade.

Faca acontecer seu futuro agora. Comece perguntando-se:

¢ Minha atividade atual permite que o dinheiro entre naturalmente ou me obriga a correr atras do
dinheiro?
¢ Estou trabalhando duramente ou com inteligéncia?

Voltando a relacdo que vocé mantém com a sua fonte de dinheiro, € importante saber que ser
empregado, autbnomo, empresario ou investidor ndo necessariamente Ihe da garantia de fracasso ou

de sucesso financeiro. Mesmo que o caminho para 0 sucesso seja mais arduo para empregados e
autonomos do que para empresarios e investidores, tanto o fracasso quanto o sucesso sao
uma possibilidade para todos e dependem, fundamentalmente, do modo como se pensa e
age no dia-a-dia.

Segundo Roberto Kiyosaki, cada quadrante caracteriza-se pelos seguintes aspectos,
principalmente:

Empregados: As palavras-chave desse quadrante sdo seguranga e beneficios.
Seguranca, para empregados, costuma ser mais importante que dinheiro; por isso apegam-se
ao trabalho com afinco e, muitas vezes, obsessao. Empregados podem ser tanto o porteiro
quanto o presidente de uma empresa, desde que ambos encarem a empresa para a qual
trabalham como a tnica fonte de seu sustento.

Autonomos: Em geral perfeccionistas, essas pessoas nao sabem delegar, pois
acreditam que ninguém pode fazer melhor ou igual ao que fazem. Por isso, auténomos
costumam trabalham duro, "pegando o touro a unha" ou, como se diz no pais do futebol,
"jogando nas onze".

Empresdrios: Pode-se dizer que empresirios sao o oposto dos autdénomos, pois gostam
de cercar-se de pessoas de todos os quadrantes, delegam com facilidade e acreditam que é
improdutivo fazer quando se pode contratar alguém que faca melhor.

Investidores: Esses ganham dinheiro a partir de dinheiro.
Pessoas desse quadrante conseguem converter dinheiro em riqueza. Por sua especial ha-
bilidade, elas colocam o seu préprio dinheiro para trabalhar para elas e também o dos ou-
tros para trabalhar pelos outros, recebendo, por isso, uma participacao, naturalmente, em
dinheiro.

[80]



Se vocé quiser enriquecer, € preciso tornar-se um investidor; é preciso buscar liberdade em
vez de segurancga. Para isso, nao basta querer; a sua sorte dependera diretamente da sua
habilidade. Tenha em mente que estamos falando de uma mudanca tao profunda quanto é
a metamorfose da lagarta em borboleta. Ao se predispor a essa mudanga, sua vida mudara
radicalmente.

Habilidade, mais que sorte

Para tudo na vida € preciso ter habilidade; mas, na trilha da independéncia financeira,
habilidade para administrar dinheiro é imprescindivel, pois, sem ela, nem todo o dinheiro
do mundo podera coloca-lo na diregao certa. Por isso, teste, antes, suas concepgoes sobre
dinheiro. Veja como vocé tem lidado com o que ganha até agora.

Se vocé € empregado, pergunte-se se nao estd esperando que seu chefe o faga rico; se é
autonomo, até que ponto vocé culpa seus clientes por ainda nao ter atingido a riqueza.
Conscientize-se de que alcancar a independéncia financeira depende, tinica e

exclusivamente, da sua relagao com a fonte do seu dinheiro e do que voceé faz com ele.

Nao importa quanto dinheiro vocé tem; importa, sim, quanto dinheiro vocé guarda e por
quanto tempo ele trabalhara para voce.

Em direcao a independéncia financeira, vocé deve fazer aflorar suas habilidades. Caso lhe
falte alguma, nao se desespere: a sua volta sempre havera pessoas que poderao lhe
oferecer o que lhe falta. Entretanto, vocé tera de saber falar e ouvir se quiser extrair dos
outros aquilo que precisa aprender e assimilar o ensinamento que conseguir obter.

Saber falar e, principalmente, ouvir o que lhe € dito sao chaves que abrem portas que vocé
talvez nem saiba que existam. Para chegar ao nivel de empresario e investidor, € preciso
liderar pessoas, atividade que requer saber falar e, sobretudo, ouvir pessoas.

Atualmente, € bastante comum ver empregados que se desligam de seus empregos e
comecgam 0 seu proprio negocio. A maioria dessas pessoas acredita que essa € a melhor
maneira de conquistar segurangca, felicidade e liberdade. Porém, muitos novos negdcios
acabam fechando em pouco tempo, e a razao é simples: faltam ao empregado/ autdbnomo
as habilidades necessarias ao empresario/investidor. Desde que o empregado/autonomo
saiba liderar pessoas e deter e controlar o sistema, mais chances ele terd de ser bem-
sucedido quando passar para o lado que lhe permitira enriquecer mais facilmente.

Liderar pessoas requer o aprendizado do uso da palavra. Deter e controlar o sistema
requer, primeiro, saber o que € sistema.
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Aprendendo a reconhecer um sistema

Sabe qual é a diferenca entre autonomos e empresarios? Empresarios podem sair de férias
e, ao voltar, encontrar seu negocio rendendo tanto ou mais do que quando o deixaram,
porque contratam pessoas que, competentemente, operam o sistema que eles criaram ou
viabilizaram. J& autbnomos ndo se afastam de seu negocio, porque se o fizerem, ao voltar,
pode ser que ja nao o encontrem — o autonomo € o préprio sistema.

Criar novos produtos ou abrir novos negdcios nao é, como pode parecer a primeira vista,
criar algo melhor que o mercado ja oferece, mas, sim, entender o sistema em que se baseia
o produto, aquilo faz com que ele gire e dé lucro.

Para abrir um fast-food, por exemplo, vocé nado precisa ser, necessariamente, um cozinheiro
renomado. Precisa, sim, conhecer a cadeia de fornecedores e clientes e o que os Fast-foods
mais famosos oferecem. Depois, de posse desses conhecimentos, precisa fazer melhor.

Veja Bill Gates, da Microsoft, por exemplo: ele ndo criou um 6timo produto; ele o comprou
de terceiros e construiu um poderoso sistema global em torno desse produto.

Para ser um empresario e, conseqlientemente, um investidor bem-sucedido, vocé deve ter
um sistema no qual pessoas trabalhem para vocé. E deve por em pratica o TOP & DOP ou
seja, o Tempo de Outras Pessoas e o Dinheiro de Outras Pessoas funcionando para o bem de
seu negdcio e, conseqiientemente, para o bem de toda a comunidade a seu redor.

Recorde-se das palavras "gerar renda a partir de". E isso mesmo, a riqueza cresce quando a
renda é gerada a partir de um sistema e de pessoas que trabalham para o bem de seu
negocio.

Falaremos mais sobre sistemas ao final desta viagem.

Diferenca entre ser rico e ser financeiramente independente

Conforme Kiyosaki, ha uma diferenca entre ser rico e ser financeiramente independente, ou
abastado. Segundo esse autor, "abastanga é o namero de dias que vocé (ou qualquer outra
pessoa de sua casa) pode viver sem trabalhar fisicamente e, ainda assim, manter seu padrdo
de vida". Para melhor entender, ele exemplifica: "Se as suas despesas mensais sdo de $1. 000
por més e vocé tem $3. 000 em economias, sua abastanca é de aproximadamente trés meses,
ou 90 dias. Abastanca é medida em tempo, e ndo em dinheiro".

N&o é quanto dinheiro vocé ganha que importa, mas quanto dele vocé economiza e quanto
tempo ele trabalha para vocé. De nada adianta ganhar fortunas se todo o dinheiro vai para a
coluna de despesas.
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Volte algumas paginas e releia a Lei do Economizar, reflita e, sinceramente, diga a si mesmo
se esta pronto para seguir rumo a abastancga. Estar pronto significa ndo viver no "vermelho".

Segundo Kiyosaki, varios médicos amigos seus dizem que grande parte dos problemas que
encontram hoje é o estresse causado pelo trabalho darduo sem nunca haver retorno suficiente
do dinheiro. Um deles diz que a maior causa das disfung¢des de satde é o que ele chama de
"cancer da carteira".

Al se encontra mais uma diferenca entre empregados / autonomos e
empresarios/investidores: os ultimos lidam especificamente com a idéia de dinheiro gerando
dinheiro. Mas, é bom que se diga, saber que ha outras formas de investimento além de um
negacio proprio é muito importante para nortear sua vida. Lembre-se de que ja dissemos
que em qualquer face do Quadrante ha possibilidades de vocé alcangar a riqueza, mas isso so
sera possivel se vocé conhecer o mundo dos investimentos e as habilidades para tanto, que,
infelizmente, ndo se ensina na escola; portanto, aproveite bem a 4° Lei da Riqueza —
Investir.

Por que ser um investidor

Primeiro, porque, ao passar a integrar o nivel dos investidores, vocé passara a se
concentrar em fazer o dinheiro gerar dinheiro.

Segundo, os ricos ficam cada vez mais ricos porque pagam menos impostos sobre o
dinheiro, pois sua renda é gerada a partir de ativos; eles ganham dinheiro a partir de
investimentos. Ja as pessoas que trabalham por dinheiro tém os impostos, geralmente
altos, retidos no comprovante de pagamento dos saldrios, por isso elas nunca véem essa
parcela de sua renda.

A1 vocé deve estar pensando: Se é assim, porque nio encontramos mais investidores do que
empregados? E a resposta pode ser resumida numa tinica palavra: risco.

A idéia de entregar seu dinheiro suado e nao mais té-lo de volta é aterradora para a
maioria das pessoas. Hd um medo que paira no ar e que faz com que as pessoas prefiram
nao investir ou arriscar seu dinheiro, nao importa o quanto aquele dinheiro possa render.
Mas estamos falando em investidor, e nao em jogador. Estamos falando em habilidade e
nao em sorte.

>> Jogador depende da sorte
>> Investidor depende da habilidade

Por isso, para ser investidor é preciso conhecer, porque s6 assim o risco pode ser
minimizado e, em alguns casos, até eliminado.
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Guardar dinheiro a espera da aposentadoria nao fara de vocé um investidor, pelo
contrario, pode até ser que lhe cause grandes decep¢oes. Ter éxito como investidor envolve
habilidades e temperamentos particulares, mas que podem ser aprendidos caso vocé se
disponha a tanto.

Especialize-se em mais de um nivel

Impostos e dividas sao as principais razoes pelas quais as pessoas nunca atingem a
independéncia financeira. Seguranca e independéncia financeiras sao encontradas quando
operamos no nivel de empresario/investidor, mas para isso € preciso ir além da seguranca
do emprego.

Se o emprego € o que lhe parece mais seguro, afinal vocé estudou muito e hoje é um
profissional competente e experiente, busque se instruir e se aprimorar como um
investidor, porque, assim, qualquer diregao em que o vento sopre vocé sabera para onde ir.
Prender-se somente a seguranga de um emprego e de uma aposentadoria € uma ilusao que
pode custar caro. Isso também ¢é valido se sua opgao recair no nivel do autonomo, porque
estard se auto-realizando profissionalmente e, a0 mesmo tempo, dedicando-se a aprender
e investir em longo prazo.

Operar em dois niveis (empregado/autonomo e empresario/investidor) é muito melhor
que se especializar em um sd. Ganha mais quem tem mais a oferecer. Mas fique certo de
que é operando como empresario/investidor que se chega mais rapido a independéncia
financeira, porque é nessa situagao que as pessoas trabalham para vocé e na qual o
dinheiro gera dinheiro.

Dinheiro x Tempo livre
A diferenca entre ricos e pobres é o que eles fazem com seu tempo livre.

Os tempos atuais fazem com que as pessoas se mantenham mais ocupadas e estressadas
que nunca, buscando formas de fazer o dinheiro chegar até o final do més, e nesse circulo
vicioso - mais tempo ocupado, mais preocupacoes - cada vez menos tempo livre elas
encontram. Para fugir dessa rotina que ndo deixa espago para crescer nem criar, saiba que,
se vocé optar por permanecer como empregado/autonomo, fatalmente dara duro a vida
toda, mas, se optar pela mudanca para empresario/investidor e nesse nivel se especializar,
sem duvida alguma havera inumeras oportunidades de se tornar independente. Com isso,
tera mais tempo para usufruir o convivio com a familia e amigos, dispondo ainda de mais
tempo para aprender mais e ensinar. Pense nisso!

Conhecimento é poder

A maioria das pessoas que opera no nivel empregado/ autonomo vive no limite,
literalmente correndo atras do dinheiro, sem tempo sequer para ler um jornal. Se continuar
insistindo nesse padrao, a vida s6 regredira.
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Tempo ndo é dinheiro, tempo faz dinheiro. E esse tempo deve existir para se instruir e se
aperfeigoar com vista a operar como investidor.

Investimento requer capital e conhecimento profundos. Muitos investidores bem-
sucedidos perderam muitas vezes antes de ganhar e sabem que o sucesso é um péssimo
professor. A realidade é que se aprende errando, e, se vocé se predispuser a obter
conhecimento somente quando ja tiver se mudado para o nivel de investidor, entdo, seus
erros lhe sairdo caros demais.

Se vocé ainda nao tem conhecimento nem capital suficientes, ndo se atreva a enveredar
pela trilha dos investimentos. Comece pelo comego. Se hoje vocé opera como empregado
ou autdénomo, aproveite para conhecer mais o que o rodeia, especialize-se, busque seu
mestre, aprenda com ele. E, ao dar o salto para o nivel do empresario, nao se esqueca de
fazer parcerias (falaremos mais sobre isso no tépico Sobre desejo, mestre e parcerias).

Atente para o termo parcerias. Aqui, um cuidado é especialmente requisitado. Parceria
requer que as pessoas envolvidas ndo sejam simples socios dividindo um negdécio. Mais
que isso, parceiros dividem sonhos e habilidades que farao o sistema tomar forma. Mas,
para que esse sistema funcione, vocé precisa de pessoas que o operem. Exatamente aqui
entra a habilidade de liderar pessoas, tanto suas quanto de seus parceiros.

Se vocé se dedicar a aprender o sistema e como ele funciona, e souber liderar e lidar com
pessoas, ser um empresario bem-sucedido certamente serd seu destino. De empresario
bem-sucedido para investidor é um passo bastante curto.

Desenvolvendo um sentido agucado para os negdcios, melhor investidor vocé sera e,
assim, identificara outros bons empresarios e negocios nos quais investir. Vocé, instruido e
atento, ndo se arriscard a investir em um negocio que nao tenha um sistema e um produto
estaveis e rentdveis, nem em um empresario que nao tenha capacidade de lideranca.

O inverso também é verdadeiro. A medida que vocé se especializa na arte de ser um
empresario lider e instruido, outros investidores o descobrirao e, certamente, investirdo em
voce. Este € o circulo da geragao de riqueza, ricos fazem ricos, alastrando a abundancia
pelo mundo. Portanto, ao ingressar no nivel dos empresarios, dedique-se com afinco a sua
instrugao e ao aprimoramento de suas habilidades. Com mais habilidade e conhecimento,
seus negocios evoluirao, aumentando seu capital, o que sustentara seu tempo livre
dedicado ao aprendizado. E, finalmente, essa corrente o fara acreditar que nem sempre é
preciso dinheiro para se ganhar dinheiro. Nunca se esqueca que conhecimento é poder!

A ponte para a independéncia financeira

Sua meta agora é possuir um sistema e fazer com que outras pessoas o facam evoluir
funcionalmente.
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Na Era da Informagdo, a cada dia surgem novas tecnologias que facilitam a vida de um
empresario. Sistemas novos sao implantados com bastante velocidade. Atualmente, vocé
pode contar com trés principais sistemas empresariais, comprovadamente eficazes:

Empresas tradicionais: Vocé desenvolve o seu proprio sistema.

Franquias: Vocé compra uma empresa cujo sistema ja existe e, comprovadamente,
funciona.

Marketing de rede: Uma empresa vende produtos para pessoas que se dispoem a revendé-
los para amigos e conhecidos. Nesse sistema, além de ganhar dinheiro com as suas proprias
vendas, cada comprador/vendedor tem de conseguir certo nimero de amigos que se
disponham a comprar o produto e a revendé-lo, recebendo comissao pelas vendas feitas por
estes que, por sua vez, procurarao amigos com o mesmo objetivo. (Esta defini¢do se encontra
no livro Independéncia financeira, de Robert Kiyosaki)

Vocé pode perceber que os sistemas hoje disponiveis ndo eliminam a necessidade de
aprendizado. E, além de se tornar um lider de pessoas, vocé também precisa alastrar sua rede
de conhecimentos (veja, mais a frente, as perguntas que ddo inicio ao topico Alastrando a
Sinergia).

Escolha o sistema ideal para vocé

Ao enveredar-se pela trilha dos empresarios, tenha consciéncia de que vocé poderé perder
um ou mais negdcios antes que consiga construir um que dure. Errar faz parte do processo
de vencer. Nao existe sucesso sem erros. Bem por isso, dedicar-se a instrucgao é a tinica
forma de, no caso de vocé falhar, saber onde errou e poder recomecgar.

Se, para entrar no rol dos empresarios, vocé optar pela montagem de uma empresa nos
moldes tradicionais, o melhor caminho para chegar ao sucesso é encontrando um mestre.
Mestre é alguém que ja fez o que vocé quer fazer e é bem-sucedido no que faz (adiante
falaremos mais a respeito do mestre). Mas tenha cuidado: ndo confunda mestre com
consultor. O mestre sempre se dispde a transmitir suas experiéncias e a alerta-lo quanto a
erros que ele, provavelmente, j4 cometeu. Ja o consultor nem sempre faz o que prega, por
isso seus conselhos sdo teorias que, na pratica, nem sempre dao certo.

Por outro lado, se vocé ndo estiver disposto ou achar que ndo conseguird montar o seu
proprio sistema, entdo seu caminho pode estar nas franquias. Esse é o sistema mais
adequado a pessoas que ndo quiserem ou ndo souberem como construir seus proprios
sistemas. Como franqueado sua atitude ante o negdcio é como a de um empregado, pois
vocé deverd fazer exatamente como manda o manual do franqueador. E seu sucesso vira
com a sua concentragao em treinar e desenvolver seu pessoal. Outro aspecto positivo em
relagdo as franquias € a facilidade para a obtencdao de empréstimos bancarios, uma vez que
bancos emprestam dinheiro a empresarios que tenham um sistema comprovadamente
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eficiente. Ja o empresario iniciante, que nao sabe diferenciar sistema de produto, terd
menos facilidade em ter um obter empréstimo bancario.

Existe ainda o marketing de rede, também conhecido como network marketing ou marketing
multinivel. E um tipo de negécio ainda em expansio, mas bastante praticado nos Estados
Unidos, que funciona como se voceé tivesse a sua propria franquia. L4, por uma taxa de
inscricdo em torno de 200 ddlares, a pessoa se incorpora a um sistema existente e comeca a
construir seu negdcio imediatamente. Ha toda uma rede de suporte tecnoldgico que
ampara esse tipo de negdcio, como os softwares que processam os pedidos, distribuem e
processam a papelada contabil.

Enquanto trabalha a sua rede de pessoas que compram os produtos e que vao construindo
outras redes, constituindo, a partir de vocé, uma grande rede de distribuigao e venda, vocé
constrdi sua renda passiva destinada a investimentos.

Nos Estados Unidos, o marketing de rede ja ¢ uma realidade e ha pessoas que ja se
destacam como franqueados de sucesso. A quem estiver interessado nesse sistema como
ponte para chegar ao empresariado, Robert Kiyosaki, pesquisador dos sistemas de
marketing de rede, aconselha a "ndo se concentrar tanto no produto, mas na educagao que
a organizacao oferece". Segundo ele, muitas organiza¢do que atuam nesse ramo estao
interessadas em instruir seus franqueados e a ajudé-los a ter éxito; com elas, é possivel
aprender a superar o medo de ser rejeitado e a liderar pessoas.

Uma mudanca em todos os niveis

Passar de empregado/autonomo para empreséario/investidor nao significa apenas mudar
de atividade, mas modificar-se por inteiro. Desde o inicio da transicao, seu envolvimento o
transformard profundamente. Para assegurar-se de que o caminho escolhido é o certo,
concentre-se em sistemas eficazes. Caso pretenda adquirir um sistema ja existente, é
crucial saber a procedéncia da organizacdo franqueadora e certificar-se de que esta
adquirindo uma oportunidade de negécio que lhe permitird ser bem-sucedido, na qual
possa acreditar e compartilhar com pessoas com toda confianca.

Estude muito nado s6 para aprender a lidar com negdcios, investimentos e pessoas, mas
também para aperfeicoar-se como ser humano, porque a sua autoconfianga sera vital antes,
durante e depois da transicdo. Finalmente, encontre um mestre "de peso", alguém que vocé

respeite e com quem possa aprender. E, mais, esteja rodeado de pessoas que vocé respeite
e que o respeitem. Amigos sinceros fazem a diferenca.

Ao abordar os trés sistemas disponiveis, quisemos provocar em vocé a curiosidade de
conhecer cada um deles; assim, vocé podera optar conscientemente, de acordo com o seu
perfil.
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Quando a lagarta se transforma em borboleta

Sair do estagio empregado/auténomo e seguir em dire¢do ao de empresario/investidor nao é
uma simples mudanca. E, na verdade, uma transformacdo que atingira todos os aspectos de
sua vida, podendo ser particularmente dificil, porque vocé nio estard modificando um
hébito, mas abandonando um vicio. E uma metamorfose!

Dinheiro é muito bom, mas é preciso cuidado para nio se viciar no seu poder nem na
maneira como vocé se acostumou a ganha-lo. Ter quem lhe pague uma quantia todo més
pode ser muito comodo, mas também muito limitado. Sair desse esquema sera a sua batalha
interna entre o que vocé é e ndo quer mais ser, e quem quer ser. Sera a sua parte que busca
seguranca em guerra contra a parte que quer liberdade. E nessa batalha somente vocé
podera decidir qual parte saira vencedora. Ou vocé se estrutura em direcdo a seu estagio
como empresario ou passara os dias dedicando-se a realizar sonhos de outra pessoa e ndo os
seus. Somente vocé decidira se quer "criar” ou "procurar” empregos.

Dedique-se a descobrir a sua paixdo e ndo deixe que o medo o afaste dela. Mantenha seu
objetivo presente e aceso em sua mente. Medos nao constroem empresas, somente sonhos
podem fazeé-lo.

Se durante a jornada o processo se tornar dolorido demais, é claro que vocé pode desistir,
mas nesse momento, se ele chegar, avalie até onde vocé chegou e diga a si mesmo se vale a
pena retroceder. Saiba que ao final da estrada uma vida iluminada o espera, e que durante
0 percurso seus mestres saberdo encaminha-lo, suas parceria dar-lhe-ao forcas e o
Universo sabera premia-lo por sua dedicacdo.

O pensar o levard a prosperidade

Na abordagem que fizemos a 22 Lei da Riqueza (gastar), citamos os sete mandamentos dos
ricos. Agora, é importante dizer que ficar rico ndo significa apenas como fazer, mas como
pensar. Os que mais ddo duro no trabalho sao os que menos enriquecem. Ficar rico é uma
questdo de pensar. Nao é como vocé pensa que precisa ser mudado, mas, sim, como vocé
pensa para fazer o que tem de ser feito.

Nao adianta tracar objetivos se, primeiro, vocé ndo souber como mudar a si mesmo para
estar capacitado a atingi-los. Por isso, ao lado da sua lista de objetivos tenha sempre a do
que fazer. E faca!

Um esportista de qualquer modalidade esportiva ndo melhorara seu desempenho
adquirindo instrumentos e uniforme novos. Se ele for um esportista mediocre, novas
aquisi¢des ndo mudardo sua condicdo, a menos que, antes, ele queira se tornar um 6timo
esportista. Da mesma forma, ndo adianta vocé trabalhar muito visando ganhar dinheiro para
comprar aquelas coisas que seu vizinho rico tem, pois isso o levard somente a exaustdo. Em
vez de dar duro para pagar as contas, dé duro para adquirir ativos.
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Lembre-se de que o ser vem antes do ter, que, por sua vez, vem depois do fazer. Tudo o que
lhe temos mostrado, e ainda vamos mostrar, é para que vocé fortaleca o seu ser para poder
fazer, permitindo-lhe, assim, alcancar a prosperidade.

Essa ordem — ser, fazer, ter — bem assimilada formara em vocé a mentalidade e a atitude
corretas que o sustentardo na passagem dos niveis a que nos referimos até aqui.

4 2 Lei INVESTIR

Essa lei abrird o caminho para vocé montar seu guia de projetos prdosperos. Se vocé ja estiver
alinhado com seu desejo e sua fé, aceitando e querendo a prosperidade e a riqueza em sua
vida. e praticando concomitantemente as trés outras Leis da Riqueza, chegou o momento de
escolher onde colocar seu dinheiro para trabalhar em seu beneficio.

Investir é usar seu capital em seu nome, com o propodsito de aumentar sua receita mais do
que o deposito em uma conta corrente poderia lhe render. Investir significa, ainda, acumular
recursos com inteligéncia para poder viver com prazer. E acumular recursos é ter disciplina,
fazer planejamento e conhecer investimentos.

Ha uma grande variedade de investimentos disponiveis, e a op¢cao dependera do estilo de
cada investidor.

Caracteristicas dos investimentos

Qualquer investimento se reveste de trés caracteristicas —
seguranga, rentabilidade e liquidez — que sdo norteadoras das
decisoes de cada investidor. Naturalmente, dentro da
legalidade.

¢ Segurancga - Grau de risco ou de incerteza oferecido pelo
investimento.

¢ Rentabilidade - Ganho da aplicagao.
¢ Liquidez - Prazo para obter os rendimentos ou resgatar o
investimento, se necessario.

Rentabilidade

Em geral, maior rentabilidade proporciona menor seguranca, e vice-versa. Nao se esqueca:

Ou seja, a rentabilidade de um investimento costuma ser inversamente proporcional a
seguranca e a liquidez.

Ao falarmos sobre os verbos que fazem a Roda da Abunddncia girar com maior velocidade,
especialmente o Arriscar, dissemos que "grandes riscos trazem recompensas maiores".
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Mas atente para o seguinte: investir ndo é arriscado. Arriscado é ndo ser instruido
financeiramente. Por isso, sua educagdo financeira deve estar em primeiro lugar na sua lista
de prioridades, até porque ouvir conselhos é muito perigoso se vocé nido souber distinguir o
bom do mau. Esperar que consultores facam todo o trabalho por vocé pode ser uma opc¢ao,
mas essa também dependera do seu discernimento, porque jamais o consultor escolhido
pode ser mais esperto que vocé. Instruindo-se financeiramente e conhecendo palavras e
numeros, seu consultor poderd lhe oferecer conselhos novos e sofisticados; todavia, sem
instrucdo, ele, no maximo, lhe fornecera uma estratégia segura, isso se ele for um
profissional ético, caso contrario prepare-se para enfrentar decep¢ées.

Sua sobrevivéncia econdmica depende dos fatos, que vocé deve conhecer, e ndo da opinido
de alguns amigos conselheiros ou de consultores.

Para se arriscar, vocé precisa estar consciente do que faz — até porque ninguém se arrisca
em troca de nada — e ciente de que os riscos dependem sempre do que se tiver a ganhar.
Para a Lei do Investir essa concepcao do ARRISCAR se aplica perfeitamente. Correr riscos
ou ndo dependerd sempre de sua disponibilidade para investir, do seu tempo disponivel
para manter seu dinheiro investido e, é claro, do seu perfil como investidor.

Diversificacdo, aqui, pode ser um grande segredo!

Tempo, o seu aliado

Quanto maior o tempo que seu dinheiro permanecer investido, maior devera ser a
rentabilidade oferecida pela opgao.

Sob esse aspecto, antes de optar por qualquer tipo de investimento, é preciso prever o
tempo para a planejada utilizacdo do montante do dinheiro a ser investido.

Dessa forma, vocé podera escolher investimentos que indisponibilizem seu dinheiro por
longo, médio ou curto prazos, lembrando sempre que os rendimentos serao, res-
pectivamente, decrescentes.

Atente para isso: um investimento de curto prazo tem alta liquidez, porque o dinheiro fica
indisponivel por pouco tempo, mas as condi¢des do investimento de curto prazo e os de
alta liquidez sdo diferentes. E preciso aprender para ndo se confundir nem se equivocar.

¢ Curto prazo - Todos os tipos de investimentos que indisponibilizam o dinheiro por um
curto periodo, no qual o dinheiro nao pode ser sacado.

¢ Alta liquidez - Grosso modo, pode-se dizer que alta liquidez é o tempo menor que se
consegue para transformar um investimento em dinheiro.

Vamos a um exemplo rapido para diferenciar alta e baixa liquidez.
Suponha que voceé tenha dois investimentos: um apartamento, cujo valor € de R$60 mil,
alugado e uma aplicacao de R$50 mil num fundo de renda fixa.
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Vocé esta precisando de dinheiro num determinado momento; entao, recorre ao fundo de
renda fixa, porque vender o apartamento pode demandar um tempo de que vocé nao
dispoe.

O fundo de renda fixa, nesse caso, € a aplicacdo de alta liquidez, e o imovel, de baixa
liquidez.

Agoes, por exemplo, podem se tornar um investimento de alta rentabilidade se o dinheiro
investido puder ficar retido por um prazo maior. Caso contrario, talvez vocé tenha de
resgata-lo, vendendo as a¢Oes, justamente quando o mercado estiver em baixa.

A tradicional caderneta de poupanca é um investimento de alta liquidez, porque o
dinheiro estara sempre disponivel a partir dos primeiros trinta dias; em compensacao, a
rentabilidade é uma das mais baixas do mercado, as vezes atingindo indices abaixo da
inflacao.

Ao planejar seu investimento, duas perguntas definirdo sua opgéo:
Quando vou precisar do dinheiro?
Qual a importancia da aplicagéo para alcancar meu objetivo?

Lembre-se sempre, em qualquer momento, do seu desejo, de sua visdo, enfim, do seu objetivo,
aquele que o estd movendo em direcdo a riqueza e a prosperidade.

E, ao pensar no tempo que vocé determinou para alcangar seu objetivo, leve em consideragéo que,
no mercado financeiro, hoje, curto prazo compreende 1 a 2 anos; medio prazo, 3 a 5; e longo prazo,
mais de 5 anos. Leve, ainda, em consideracdo que dinheiro é algo para ser visto com a mente, ndo
com os olhos. Isso equivale a dizer que, ao pensar num determinado investimento, Vocé precisara
agir racionalmente. Antes de tomar a decisdo, € preciso consultar o entorno.

Se estiver pretendendo investir seu dinheiro na compra de um imovel, certifique-se das condi¢bes
do imovel em si, do lugar onde esta situado, dos impostos e dividas pendentes e informe-se sobre a
existéncia de projetos para a regido. Ha projetos, como o tombamento de uma rua, por exemplo,
que, independentemente de seu valor para o0 segmento social a que se destinam, sdo péssimos para a
valorizacdo de um imovel.

Se seus planos apontarem para ac6es, verifique se 0 que move o mercado naquele momento € uma
euforia passageira, uma onda de pessimismo, uma alta sustentada e tocada em determinadas
empresas, etc. Enfim, qualquer que seja a transacdo, deixe o seu emocional de fora e aja
racionalmente, com inteligéncia Mais importante que isso é lembrar-se sempre de que 0 que mais
importa ndo é quanto dinheiro vocé ganha, mas quanto dinheiro vocé guarda e por quanto pode
deixa-lo trabalhando para voce.

Comece desde ja a treinar seu cérebro, dedique-se a sua alfabetizacdo financeira, pratique a
habilidade de entender palavras e sistemas numéricos do mundo financeiro. Aprenda a cuidar de seu
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dinheiro, tenha-o sempre em primeiro lugar na sua cabeca, porque s6 assim ele se mantera nas suas
mMaos.

Os estilos de investidores

N&o ¢é exagero algum em dizer que 100% da populacédo deseja entrar no mundo dos investimentos e
ver seu dinheiro crescer. Mas também néo ha exagero quando constatamos que uma parcela minima
consegue realmente esse intento. Na verdade, isso acontece porque inimeras Sao as pessoas que nao
se conhecem verdadeiramente e vivem a vida como se passassem por uma estrada conhecida, na
qual até os novos buracos sdo conhecidos.

Quando falamos em Onde vocé estd? Aonde quer chegar?, significa que € como
empresario/investidor que se alcanca mais rapidamente a independéncia financeira. Ali mostramos
caminhos possiveis para um ingresso consciente no rol dos empresarios, que seria, em ultima
instancia, o ultimo nivel antes de uma pessoa realmente poder se considerar um
investidor. Contudo, para ser um investidor de sucesso € preciso, antes, identificar quem
vocé é e como age diante do dinheiro. E a sua atitude que o levara ao sucesso ou ao
fracasso no mundo dos investimentos.

Pessoas e investimentos

Em relacao a investimentos, as pessoas podem ser classificadas em sete categorias, a saber:

@ Capitalismo
Q:? @ Sofisticacao
S :
& ©Visio de longo prazo
e
~ OA classe média
N
9] ®Dinheiro no banco
&
& e|)131}‘|L'|I'1| L‘lllpr'uﬂadn

L0,

OSem dinheiro

1) Sem dinheiro
Nessa categoria encontram-se as pessoas que gastam tudo o que ganham e, nao raras
vezes, mais do que ganham; portanto, nao dispoem de dinheiro para investir. Essas
pessoas vivem como se estivessem girando em torno do mesmo eixo, num circulo vicioso
de ganhar e gastar. Se esse € o seu caso, estude atentamente a Lei do Economizar.

2) Dinheiro emprestado
Aqui estao aqueles que vivem de empréstimos e, com freqiiéncia, pedem dinheiro emprestado
para investir. Essas sdo as pessoas eternamente endividadas e equivocadas em relacao a
investimento, pois tiram de um para dar a outro. A essas pessoas, nao importa o quanto
ganhem, porque quanto mais ganharem mais se afundarao no buraco sem fundo das dividas.
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Se vocé sentir-se identificado com essa categoria, releia a parte deste livro em que falamos
sobre bloqueios emocionais (pagina 49). La vocé encontrara o caminho para se livrar das
travas que o mantém nesse ciclo vicioso da divida.

3) Dinheiro no banco
Aqui se encontram as pessoas que poupam pensando que estdo investindo. Elas guardam o
dinheiro em cadernetas de poupanga ou em aplicagbes de risco minimo, porque assim se
sentem mais seguras. Sdo pessoas que soO acreditam em pagamentos a vista e, ndo raro,
possuem uma apolice de seguro de vida, porque é ali que mora a seguranca. Também
economizam muito e costumam deixar seu dinheiro no banco em aplicagdes que ndo rendem
quase nada, para a alegria dessas instituicdes financeiras, porque é com esse dinheiro que elas
ganham mais dinheiro. O que leva pessoas a serem assim é o medo e a necessidade obsessiva
de seguranca. Economizar é uma pratica absolutamente saudavel, mas deixar seu dinheiro
rendendo beneficios somente para os proprios bancos é uma atitude pouco sabia. Se vocé ja
sabe economizar, concentre-se agora em se familiarizar com investimentos e passe a fazer
com que seu dinheiro renda frutos para voceé.

4) A classe média
Nessa categoria encontram-se pessoas inteligentes, de formacao sdlida, mas que pouco ou
nada entendem de investimentos — falta-lhes educagao financeira. Muitas delas ja se
convenceram de que nunca entenderao como investimentos funcionam, por isso contratam
um plano de previdéncia ou um consultor, deixando, assim, de se preocupar com seu
futuro econdmico. Outras, as que assimilaram o linguajar financeiro e, a0 menos aparente-
mente, sabem tudo, escondem o medo de investir atras de um pretenso conhecimento e
cautela. Por fim, ainda nessa categoria existem as pessoas que buscam incessantemente um
golpe de sorte, pulando de aplicagao em aplicagao sem nunca obter sucesso.

5) Inteligentes

Perfeitamente cientes da necessidade de investir, pessoas dessa categoria tém visao de
longo prazo; logo, criam um plano de investimento compativel com essa visao, informam-
se e buscam orientagao com profissionais. Sem fantasiar, elas vao atras de solidez, como
acoes e fundos de investimento. Dessa categoria saem os milionarios.

6) Sofisticados

Nessa categoria mais avancada encontram-se os investidores que podem se dar ao luxo de
criar e de buscar estratégias mais agressivas ou arriscadas. Eles partem de uma base
financeira sélida porque tém total controle de suas dividas pessoais e de seu patrimonio. E,
mais importante, arriscam sempre menos que 20% de todo o seu capital e sabem que uma
saida estratégica importa muito mais do que a entrada no mercado. Nessa categoria e na
seguinte estao os verdadeiros mestres. Encontre um deles e siga-o, porque certamente ele
tem muito a lhe ensinar.

7) Capitalistas
Raras pessoas atingem essa categoria, constituida de pessoas que ganham mais dinheiro

quando a economia vai mal, pois elas sabem que o caos financeiro significa novas
[93]



oportunidades de ganhos. Essas pessoas geram dinheiro a partir de dinheiro e criam
negdcios e oportunidades de investimento simultaneamente.

Descobrir seu estilo de investidor é fundamental, porque sua opgao vai refletir em sua vida
didria. Um descuido e o estresse poderad levar tudo a perder.

Basicamente ha trés tipos de investidores:

Conservador: Prima pela seguranga do seu dinheiro em primeiro lugar, mesmo sabendo
que terd menor liquidez e, também, menor rentabilidade.

Regrado: Busca o equilibrio entre seguranga, rentabilidade e liquidez. Nem se arrisca
demais nem sacrifica a rentabilidade e a liquidez de seu capital.

Ousado: Quer ver seu dinheiro crescer rapidamente. Tem consciéncia de que os
investimentos que ddo retorno mais rapido sdo os de maior risco, mas gosta de se aventurar,

por isso se arrisca mais.

Rentabilidade
« .
o il

Ao definir seu perfil, vocé sabera sua real tolerancia ao risco.

Mas qualquer que seja seu perfil, diversifique sempre seus investimentos, assim ndo correra
o risco de colocar todos os ovos em uma mesma cesta, pois alguém pode leva-la e vocé ficara
sem ovos. Diversificacdo significa que vocé deve ter uma aplica¢do de baixo ou médio risco
para poder formar seu colchdo de liquidez. Além dessa margem e depois de adquirir
habilidade e educagao financeiras, passe a concentrar esforgos, com visdo de longo prazo,
com vista a sua independéncia financeira.

Qual é a diferenga entre investidores bem-sucedidos e outros
investidores?

A diferencga é que os investidores bem-sucedidos procuram problemas, especialmente
aqueles criados pelos ignorantes financeiros, e os resolvem, enquanto os outros
investidores, principiantes ou ndo, quando deparam com um problema, ou ficam
buscando o motivo, ou ignoram a situagao.

Para ser um investidor bem-sucedido é preciso saber resolver problemas. Quer um
exemplo? Vocé acaba de saber que aquela casa, a mais bonita e mais cara da redondeza,
estd sendo vendida por menos da metade de seu valor real porque seu proprietario esta
endividado e quer vendé-la para fazer dinheiro. Se seu fluxo de caixa estiver equilibrado,
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se vocé souber lidar com dinheiro, certamente saberd avaliar se a compra vale a pena ou
nao.

Sdo problemas desse tipo, com os quais vocé deparara ao longo de sua vida, que requerem
pensamentos inteligentes e acdes rapidas, além de um "olfato" agucado para "farejar" as
oportunidades que o mercado oferece. Mas nado se empolgue, achando que todo dia vai
aparecer alguém endividado vendendo parte do patriménio para que vocé adquira ativos
e aumente suas possibilidades de ganho. Isso ndo acontece.

Por isso, comece devagar, aproveitando todo o seu tempo para aprender mais a cada dia.
E, se hd um caminho que lhe oferecera ndo somente ganhos, mas também habilidades e
vivéncias financeiras, esse caminho é o de empresario. Se vocé se dedicar a ser um
empresario de sucesso, alcancar o nivel de investidor bem-sucedido sera apenas uma
consequéncia.

Um bom comeco é simular problemas. Para isso, leia sobre os peritos mais famosos, como
Bill Gates (marketing de software); Donald Trump (imoveis); Warren Buffet (negocios e
mercado de agbes), dentre outros. Em suas entrevistas, essas celebridades sempre citam
situacdes em que se envolveram, e mesmo em suas biografias vocé encontrara exemplos de
problemas cruciais que elas resolveram. Pratique bastante, porque nos grandes problemas
estdo as grandes oportunidades financeiras. Todo problema traz consigo a semente da sua
solucdo.

Tornar-se um investidor apenas na esperanca de solucionar seus problemas financeiros o
fara fracassar na primeira tentativa, porque seus investimentos somente tornardo suas
dificuldades financeiras piores do que estdo. Saia agora em busca de seu primeiro problema,
resolva-o e siga especializando-se, porque a vida la fora esta cheia deles.

O inicio do aprendizado pode se dar, com sucesso, quando vocé se determinar a tornar-se
empresario. Para comecar, procure encontrar corretores de negdcios que lhe digam quais
oportunidades estdo disponiveis no segmento de seu interesse. Com certeza, nessas
conversas, vocé comegara a aprender mais a terminologia que o mercado usa, o que lhe dara
um background bastante amplo para suas pesquisas pessoais. Visite feiras de negdcios, pois
nelas estdo expostas franquias ou sistemas de negdcios que podem interessa-lo.

Paralelamente a sua pesquisa de negdcios, faca sua iniciagdo no mercado financeiro. Além de ler
biografias e entrevistas de celebridades, reserve tempo para assistir a seminarios e aulas de
economia. Mais familiarizado com esse mundo, procure conhecer e se aproximar de pessoas
detentoras de ac¢des, pergunte-lhes quais empresas recomendam para a compra de ac6es. De posse
do nome das empresas, procure saber mais sobre elas (a internet € uma 6tima fonte de pesquisa) e,
se possivel, peca diretamente as empresas o0 seu balan¢o anual. Assinar e ler publicacfes
especializadas em negdcios também é um caminho produtivo para seu aprendizado.
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Para investir € preciso conhecer

Para quem esté se iniciando no mundo dos investimentos, muitas dividas e incertezas podem
aparecer.

Mas ndo se sinta constrangido. Melhor procurar ajuda do que parar no meio do caminho por nédo
saber que direcdo seguir. Até porque ninguém consegue ter dominio absoluto sobre as situacdes
imprevisiveis e instaveis que se apresentam no mercado financeiro.

Para ajuda-lo a escolher a melhor opc¢éo de investimento de acordo com 0 montante que vocé tem
para investir, o tempo de que vocé dispde e seu perfil, ha profissionais especialistas que conhecem e
vivem o mercado financeiro.

Eles podem ser divididos em trés grupos:

¢ Ingénuos - Nao sabem que ndo sabem sobre o comportamento do mercado,
mas pensam que sabem.

¢ Espertos - Nao conhecem o mercado, mas se portam como conhecedores e se
aventuram a orientar as pessoas, apenas com interesses proprios.

¢ Sensatos - Sao conscientes de que nao é possivel saber tudo, por isso nao
iludem as pessoas com promessas de realizar milagres.

Para que sua escolha ndo se torne uma frustracdo e vocé ndo caia nas maos de
"profissionais" mal-intencionados, faca antes uma pesquisa da vida pregressa da empresa
ou do profissional que mais lhe pareca adequado. Procure saber a respeito de experiéncia,
formacao académica, tempo de atuacdo no setor, filosofia de investimento e estilo, que
deve ser alinhado ao seu. Se vocé gosta de riscos, ndo apreciara orientagdes de um
investidor conservador ou regrado, por exemplo.

Outra opgao interessante é conversar com o gerente de sua conta bancaria. Ja ha algum
tempo os bancos vém transformando seus gerentes, antes figuras estaticas, em consultores
financeiros, especialistas em aconselhamentos financeiros.

Essa pode ser uma boa solucdo, até porque seu gerente ja conhece seu fluxo financeiro.

Ao buscar ajuda de um consultor ou corretor, pergunte-lhe quanto de sua renda é gerado
por comissdes e honordrios e quanto € gerado por investimentos ou outros negdcios. Pela
resposta dada vocé sabera se ele opera como empregado/autonomo ou
empresario/investidor (lembre-se do que falamos no item Onde vocé estd? Aonde quer
chegar?). Essa é a diferenga que o fara optar por alguém que realmente pratique o que
prega. Nao se deixe levar por alguém que apenas comercia investimentos, ou seja, compra
em baixa para vender em alta; opte por alguém que ganha dinheiro localizando ou criando
bons investimentos.
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Quanto mais ajuda, melhor

Ajudas externas sao sempre bem-vindas, mas elas serao mais eficazes se vocé ja estiver
familiarizado com o mercado financeiro. Sua seguranga aumentara proporcionalmente seu
conhecimento. Por isso, dedique-se a aumentar sua educacao financeira.

A internet, como em tantos outros segmentos, vem revolucionando o mercado de
investimentos, apresentando diversos sites dedicados as finangas pessoais, que
disponibilizam informagdes sobre seguros, aposentadorias, andlises de mercado, imdveis,
opgcoes variadas de investimentos, etc.

Mas em suas navegagoes, tome cuidado e va com calma. Por ser uma "vitrine" de bancos e
corretoras, os sites sao também passionais. Entre as informagdes vocé encontrara "pilulas
douradas demais" que nao passam de divulgacoes baseadas em interesses unilaterais, que
servem apenas aos que as divulgam.

Visite e consulte sempre varios sites, comparando as informagdes de todos. Lembre-se de que
também, e principalmente, no mercado financeiro nao existe o caminho mais curto e mais facil.
Todas as instituicdes financeiras e corretoras hoje tém seus sites, e neles ha até cursos para
investidores.

O futuro é incerto

No mercado financeiro, como em tudo na vida, s0 ha uma certeza quanto ao futuro: a incerteza.

E um mercado totalmente imprevisivel, que se movimenta ao sabor dos humores dos detentores dos
poderes politico e econbmico, nacionais e internacionais. Nele, a Unica certeza que se pode ter é de
que, se voceé se disciplinar e fizer do tempo seu maior aliado, tera mais chances de conseguir um
patrimonio respeitavel no futuro.

Para se movimentar e enfrentar as incertezas desse mercado, s6 mesmo agindo com cautela,
buscando aconselhamento com quem tiver mais conhecimento e experiéncia que vocé e aumentando
sua cultura financeira.

/7 L]
A magica
Sim, existe uma magica. Ela se chama juros compostos.
A expressao juros compostos significa juros sobre juros, o que nos leva diretamente a um dos
pilares de sustentacdo do sucesso nos investimentos: a disciplina, que por sua vez se liga, sem

desvios, ao tempo, o seu maior aliado.

Imagine que vocé, cinco anos atras, deixou de aplicar em um investimento porque os
rendimentos eram muito baixos. Digamos, 1% ao més. Mas veja: um rendimento de 1% ao
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més durante cinco anos significaria, nesta hipotese, 81, 7%, desde que os rendimentos
tivessem sido reaplicados. Este mesmo 1%, em dez anos, renderiam 230%.

Essa é a magica dos juros compostos.
Especialistas do mercado financeiro sao unanimes quanto a esse conceito.

Uma dica valiosa de Mauro Halfeld, professor universitario e autor do livro Investimentos:
como administrar melhor seu dinheiro, é criar um "colchao de liquidez", deixando aplicado em
um fundo de renda fixa o correspondente a seis meses de suas despesas habituais (veja o valor
de suas despesas no seu or¢camento doméstico). Essa reserva o resguardara de possiveis
acidentes de percurso, como uma doenc¢a ou um acidente na familia. Empenhe-se em atingir
essa meta; ela serd sempre seu porto seguro.

Outro porto seguro que vocé deve se empenhar a atingir € sua renda residual, ou seja,
fluxos de renda continuos que fluem sem a sua presenga, por exemplo, juros sobre o
dinheiro em sua conta bancaria.

Essa renda residual, para sua tranqiiilidade, devera ser formada por mais de uma fonte de
renda: assim, se uma delas secar havera tempo para fazer ajustes sem que voceé se estresse.
Esmere-se em formar sua renda residual. Vocé trabalhara duro apenas uma vez, depois ela
mesma produzira fluxos continuos de dinheiro.

Investimentos para todos os gostos

Ha no mercado investimentos para todos os gostos e bolsos. Vocé pode explora-los,
conhecé-los e fazer sua escolha.

Aqui trataremos mais diretamente de quatro tipos de investimento: caderneta de poupanga,
fundos de investimentos, imoveis e negocios proprios.

CADERNETA DE POUPANCA

Investimento de renda fixa, a caderneta de poupanga € o tipo preferido dos pequenos
investidores.

E o mais simples, ndo requer conhecimento especializado algum. Mas é um titulo
prefixado, o que significa que, se sacado antes dos primeiros 30 dias, o poupador perdera

todo o rendimento do periodo.

A vantagem da caderneta de poupanca é a isencao de imposto de renda, e a desvantagem ¢é
que geralmente apresenta baixa rentabilidade.
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E um investimento de muito baixo risco, mas, como seguro é a palavra-chave, uma dica é
resguardar-se de um risco chamado quebra, ou seja, faléncias ou intervencoes.

Para esse tipo de investimento existe o Fundo Garantidor de Créditos (FGC), que assegura
depdsitos de até R$ 20 mil. Assim, ao investir seu dinheiro nesse segmento, faca aplica¢oes
até este limite em bancos diferentes.

E bom lembrar que o FGC assegura esse mesmo limite aos depdsitos em Certificados de
Depositos Bancarios (CDBs), titulos prefixados de médio risco.

FUNDOS DE INVESTIMENTOS

Os fundos de investimentos sao associagoes de investidores organizadas por uma
instituigao financeira ou um administrador de recursos, geridas por profissionais do
mercado.

Aos pequenos e médios investidores os fundos oferecem vantagens.

Geridos por profissionais que acompanham as tendéncias do mercado e identificam
oportunidades, os fundos oferecem ganhos de escala, ou seja, cada investidor entra com uma
participacao, formando-se, assim, um grupo que permite, além de maiores ganhos, que o
fundo consiga pregos e taxas melhores do que cada investidor individualmente
conseguiria.

Diversificagao do risco, reducao de custos, flexibilidade e acesso mais facil sao outras
vantagens obtidas por meio dos fundos de investimento.

Antes de escolher o fundo, saiba que os seus integrantes arcam com uma taxa de
administracao, que € a remuneracao do administrador pelos servicos prestados.
Atualmente, essa taxa varia entre 0, 5% e 5%.

Saiba, ainda, que fundos que aceitam valores baixos de investimento inicial geralmente
cobram taxas de administracao mais altas.

Procure saber também se o fundo escolhido cobra taxa de performance. Essa taxa, que se
soma a de administragao, é cobrada quando a rentabilidade supera determinado patamar
preestabelecido pelo fundo, ou seja, € como um prémio pago pelo bom desempenho do
gestor do fundo.
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IMOVEIS

Imdveis constituem uma opgao bastante tradicional de investimento.

O segredo dessa opgao esta em fazer uma boa compra, o que depende de tempo disponivel
e sensibilidade para conseguir descobrir as melhores oportunidades.

A localizagdo do imovel é o fator mais importante que determinara a valorizag¢do, ou ndo, de
seu investimento. Onde esta localizado o imovel?

Visando racionalizar seus negocios, primeiro vocé deve delimitar sua area-alvo e nela se
concentrar. Escolha as melhores oportunidades para a compra de residéncias unifamiliares,
prédios de apartamentos e condominios, porque sdo mais faceis de alugar, vender e
financiar.

Ao escolher esse tipo de investimento, vocé precisa tomar alguns cuidados com relagdo a
documentac¢do do imovel, como certificar-se da sua matricula no Cartério de Registros de
Iméveis, certiddo negativa de tributos municipais, declaracdo negativa de débitos
condominiais, certiddes pessoais dos vendedores e contas pagas de agua, luz e gas dos
ultimos trés meses.

A seguranca do investimento em imdvel, de modo geral, é alta, com rentabilidade e liquidez
relativamente baixas.

Grosso modo, se vocé tiver em maos um imovel que vale R$100 mil e aluga-lo por R$600,
seu rendimento sera de 0, 6% ao més, o que significara 7, 44% ao ano. Mas lembre-se de que
se ele estiver localizado em um lugar que se valoriza, na hora da venda, quando o mercado
estiver em alta, vocé podera realizar um lucro significativo.

Se vocé gostaria de investir em imoveis, mas ndo dispde de tempo para garimpar boas
oportunidades, uma boa op¢ao é pesquisar Fundos Imobilidrios, que sdo uma alternativa para
quem quer investir sem se envolver diretamente na administracao do investimento.

Esses fundos sao negociados por cotas e regulamentados pela Comissao de Valores
Mobiliarios.

Vale lembrar que a consulta prévia, a qual nos referimos quando falamos de fundos de
investimentos, € absolutamente necessaria para assegurar sua tranqiilidade.

Ao adquirir um imdvel para locacao, lembre-se de que ao comprar, vocé estd se
predispondo a assumir uma divida que, em tltima instancia, € um risco. Se o locatario
pagar menos do que o aluguel vale verdadeiramente, vocé estara subsidiando a moradia
dele. E isso nao faz sentido, concorda? Portanto, tenha em mente sempre esta regra de
ouro: "Voce lucra quando compra, ndao quando aluga ou vende". Um negocio deve fazer
sentido em termos econdmicos tanto em tempos bons quanto em ruins. Lembre-se de que
se assumir riscos e dividas, inevitavelmente, vocé devera ser pago por isso.
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ACOES

Atualmente, a Bolsa de Valores é a voz do mundo!

Comprar agOes € apropriar-se de parte de uma empresa. As chamadas agoes ordindrias sao
as que dao direito a voto, as preferenciais, ndo. Ao entrar no mercado de agoes, vocé deve
ter a mesma perspectiva de tempo que é preciso ter ao investir em imodveis, ou seja, sua
visdo deve ser de longo prazo. Assim como com os imodveis vocé nao deve ficar chamando
corretores a todo instante para avaliar seu patrimonio, com as a¢des vocé nao deve ficar o
tempo todo consultando jornais ou a internet para saber quanto sua carteira de agdes esta
valendo. Essa ansiedade so lhe trard estresse.

O mercado é instavel e muito grande a volatilidade de curto prazo das Bolsas. Lembre-se
sempre que vocé entrou nesse mercado visando ao longo prazo.

Outro aspecto muito importante para entrar e ficar nesse mercado é avaliar muito bem sua
tolerancia ao risco. Para tanto, certifique-se de seu estilo de investidor para estar seguro de
sua op¢ao.

Nesse mercado turbulento, use como referéncia o que Jesse Livermore, um investidor que se
destacou em Wall Street no come¢o do século XX, respondeu a um reporter que lhe
perguntou se valia a pena as noites maldormidas e as preocupac¢des didrias para ser um
miliondrio: "Toda atividade tem os seus problemas, os seus apertos. Se vocé cuidar de
abelhas, vai levar as suas ferroadas. No meu caso, sdo as preocupacgoes. E aceita-las ou
continuar pobre. Se eu puder escolher entre preocupagdes e pobreza, sempre vou preferir as
preocupagdes. "

Dicas para os Investidores em A¢oes

Especialistas e investidores nesse segmento tém dicas importantes para nortear os
investidores iniciantes. Buscamos algumas para oferecé-las a vocé.

¢ Diversificagdo - Um pouco de diversificagdo é sempre bom, mas ndo queira se transformar
num artista de circo tentando manter controle sobre uma duzia de aplica¢des. E bastante
provavel que vocé perca o controle de todas.

Na opinido de Robert Kiyosaki, diversificacdo "é a estratégia de investimento para 'ndo
perder’, e ndo uma estratégia para ganhar. Investidores profissionais e bem-sucedidos nio
diversificam seus investimentos, eles concentram seus esforgos”. E preste atencdo em
Warren Buffett, possivelmente o maior investidor do mundo: "Acreditamos que a politica de
concentra¢do de um portfolio podera diminuir bastante os riscos se ela aumentar, como
deveria, tanto a intensidade com que o investidor pensa sobre um negocio e o nivel de
conforto que ele deve sentir com as caracteristicas econdmicas antes de investir". E bem
verdade que essas estratégias exigirdo do investidor muito conhecimento e esperteza. Se essa
é a sua opg¢ao, comece a se informar e a se especializar.
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¢ Realizar o lucro o mais cedo possivel - Quando vocé estiver numa maré de ganhos, é
provavel que seja tomado pelo entusiasmo e queira ganhar mais do que havia definido
quando comecou. Nio se iluda. Periodos de ganho podem acabar tdo ou mais rapidamente
do que comegaram. Entre no negocio sabendo quanto quer ganhar. Ao chegar 13, caia fora.
Nao se lamente se, depois de sair, os ganhos ainda permanecerem em alta por um periodo.
Congratule-se! Vocé ja andou mais um pouco em direc¢do a riqueza. Seu lucro foi bom e o
dinheiro esta no seu bolso. E isso o que importa.

¢ Ndo adianta rezar - Em algum momento, pode ser que seu investimento comece a andar
para tras. E isso acontece mesmo, porque o mercado é movido a humores humanos, lembra?
Quando isso ocorrer, ndo adianta rezar para que o vento sopre em seu favor. O melhor a
fazer é abandonar o vento. Saber quando sair é a pe¢a mais importante no instrumental do
investidor.

¢ Ndo acredite na ordem - O mercado financeiro sempre foi, é e continuara sendo um caos.
Nado tente criar a ilusdo de que vocé estudou, informou-se, e agora consegue ver a ordem e a
mecanica de seu funcionamento. Nao confie se, em algum momento, vocé achar que ha uma
légica no comportamento do mercado. Nao se fie nisso. Tudo ndo passa de uma situagao
efémera; atraente sim, mas passageira. Passe ao largo, mantenha-se fiel a sua meta.

¢ Emocional atrapalha - Com relacdo aos investimentos, vocé precisa ter desapego. Sua
lealdade é sempre bem-vinda, mas, no que diz respeito a investir, esse sentimento o levara a
nada ou a ruina. Num negdcio que ndo deu certo, esqueca a lealdade e ndo tente se apegar a
sensacdo de estar cercado pelo que conhece. Quanto mais apegado vocé ficar, menor sera
seu sucesso como investidor. Teimosia ou apego ndo tém lugar no mundo financeiro. Se vocé
tentou uma investida e ndo deu certo, ndo insista, esqueca. A insisténcia podera leva-lo para
o buraco.

¢ Otimismo vs. Confianga - Ser otimista € esperar o melhor de cada situagao, mas confianga
significa saber como se lidara com o pior.

¢ Fuja da opinido da maioria, provavelmente ela estard errada - Certifique-se pessoalmente da
validade ou nao da opinido. Especula¢des da moda sao ilusorias ou somente um jogo de
interesses unilaterais.

¢ Qual é a diferenca entre fatos e opinides? - E crucial para o bem de sua vida financeira que
voce saiba realizar essa distingao. Fatos sao acontecimentos reais, comprovaveis e passiveis
de constatacao. Opinides, por outro lado, sao comentarios sobre supostos fatos, nao se
podendo constatar se realmente ocorreram. A vida da maioria das pessoas ¢ determinada
por suas opinides, e nao por fatos. Para que sua vida mude, elas primeiro precisam mudar
de opinido. Muitas riquezas ja desapareceram porque seus donos nao conheciam os fatos e
colocaram as opinides de terceiros em pratica como se fossem fatos.
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A pessoa que nao sabe ler numeros € financeiramente cega, por isso precisa da opiniao dos
outros, e a que usa opinioes como fatos € financeiramente insana. Warren Buffett disse
certa vez: "Se vocé estiver num jogo de poquer e depois de 20 minutos nao souber quem é
o pato, entao o pato é vocé".

Negocios proprios

Nao ha duvida de que os maiores ganhos estao reservados aos empreendedores.
Praticamente todos os bilionarios ficaram ricos com negdcios proprios. Mas também é ver-
dade que intimeros sao os casos de pessoas que, em pouco tempo, fracassaram no
empreendimento e perderam tudo. Isso se explica por que esses empreendedores
concentraram todas as suas energias e recursos s6 no negocio. Basear sua vida num tinico
empreendimento € como colocar todos 0os ovos numa tnica cesta.

E preciso lembrar que liberdade e independéncia financeira passam necessariamente por
um aprendizado. Ha pessoas que pulam de emprego em emprego, buscando um salério
melhor e mais beneficios, sem se darem tempo para responder a perguntas mais
importantes:

¢ Onde estd minba satisjacio?
¢ De onde quero que venha minha liberdade e minha renda?

Ao responder a essas perguntas, muitas dirdo: "Vou ser meu préprio patrao!" Essa decisao,
hoje, ¢ muito cogitada em razdo da onda de terceirizacao das empresas, mas a verdade é
que passar de empregado para autbnomo nao €, necessariamente, uma evolugao. Ser
autonomo significa trabalhar mais e ter menos tempo livre.

Estatisticas mostram que 9 entre 10 novos negdcios fracassam depois de cinco anos, isto
porque, principalmente, ha falta de experiéncia e falta de capital, os dois maiores
obstaculos que impedem o progresso e o crescimento.

Exatamente por isso é preciso que, primeiro, vocé conhega o sistema e se predisponha a ser
um empresario, delegando e contratando pessoas que facam melhor que vocé. S6 assim
seu tempo podera ser dedicado a aprender cada vez mais em direcao aos investimentos
que gerarao sua renda, que € a razao ultima de seus esforgos.

Ao pensar em iniciar sua carreira de empreendedor, pense a respeito do colchao de
liquidez a que nos referimos anteriormente. Optar pelo seu préprio negocio significa
plantar uma semente que precisara de cuidados didrios e de vitaminas para germinar e
crescer.
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Desde o inicio desse processo vocé precisara estar focado em seu objetivo. H4 basicamente
duas formas para que seu negocio seja bem-sucedido: fazer algo totalmente novo ou
investir num ramo conhecido, mas fazendo melhor e agregando mais valores que os
concorrentes. Tendo um diferencial!

Em qualquer caso, capacitar-se e conhecer profundamente os riscos do negdcio sao
habilidades imprescindiveis. Falaremos das habilidades e de toda a rede que fara seu
sonho virar realidade no préoximo capitulo.

Recorde-se do que dissemos no item Onde vocé estd? Aonde quer chegar? O ultimo estagio a
ser alcangado € o de investidor, ndo € mesmo? Bem, a verdade é que para chegar nesse
nivel, e nele se estabelecer com sucesso, € preciso que se passe pelo estagio anterior, o de
empresario, nesse, a pessoa devera se esfor¢ar ao maximo, nao so se dedicando a
habilidades, como liderar pessoas, mas, principalmente, ao aprendizado que isso
proporciona. Enxergar 6timas oportunidades de negocio requerera uma queda para
negdcios muito sintonizado com o mundo atual e com as dificuldades que diariamente
encontramos. Esta queda pode estar dentro de vocé; entao, ele aflorara no decorrer do
tempo. Mas isso nao ¢ muito comum, por isso seus esfor¢os quanto ao aprendizado
também poderao lhe propiciar essa queda absolutamente intrinseca aos empresarios bem-
sucedidos.

Uma sugestao para sua jornada: comece com coisas pequenas; dé tempo ao tempo.
Aumente seus negdcios de acordo com o aumento de sua autoconfianca e experiéncia.
Saiba que a tnica diferenca entre um negocio de $80 mil e um de $800 mil é de apenas um
zero. O processo de um e de outro é muito semelhante, tudo € apenas uma questao de
mais pessoas, mais zeros e mais divertimento.

Depois que vocé aprender a gerar dinheiro a partir de dinheiro, o Universo conspirara a
seu favor. E exatamente assim que funciona: semelhante atrai semelhante.

A caminho do empresariado

Vocé conhece o ditado que diz "Uma viagem de mil milhas comeg¢a com o primeiro passo"?

E exatamente assim que comeca sua jornada em direc¢do ao nivel de empresario. Seus
primeiros passos serdo pequenos, mas nao se frustre, porque os proximos serdo maiores, até chegar
a uma verdadeira corrida. Mas até que chegue 4, cuidado com passos maiores que a perna,
geralmente movidos por emog6es ou, em ultima anélise, por ganancia. Afaste-se desse inimigo,
lembre-se sempre de que o mais importante da prosperidade é ficar rico e fazer outros ricos; e
jamais se esqueca de que 0 Universo ouve seus propositos e os devolve, pelo menos, "em dobro™.
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Fazer e seu caminho certeiro. E, no fazer, arrisque-se, solicite, tenha autoconfianca e estima por si
mesmo. Nao tenha medo de errar. Ja dissemos: errando é que se aprende.

Kiyosaki cita em seu livro um estudo, realizado ha alguns anos, no qual se procurava descobrir
COmo as pessoas que nasceram na pobreza ocasionalmente ficam ricas. Esse estudo mostrou que,
independentemente do pais de origem, essas possuiam trés qualidades:

¢ Mantinham uma visdo e um plano de longo prazo.
¢ Acreditavam em gratificacOes posteriores.

+ Utilizavam o potencial da capitalizacdo em seu favor (referéncia que o autor faz dos juros com-
postos — veja pagina 98).

Esse resultado confirma o que vimos falando nesta nossa viagem. Quando se tem um sonho, mover-
se em direcdo a ele torna as coisas mais faceis. Por isso, nunca se afaste do seu sonho. Deixe-se
guiar por ele e dé sempre o melhor de si em prol de sua prosperidade. Enriquecer € uma ciéncia e
arte que pode ser aprendida.

Outro dado interessante do estudo citado é que ele também descobriu o que faz com que
as pessoas passem de ricos a pobres. Veja o que elas fazem:

¢ Tém visdo de curto prazo.
¢ Tém desejo de gratificagao instantanea.
¢ Abusam do poder da capitalizagao.

Essas pessoas querem respostas rapidas e esperam que os outros lhes digam o que fazer,
mas se esquecem de que, primeiro, é necessario "ser" para poder "fazer" o que tiver de ser
feito e, finalmente, "ter". A descoberta do estudo mostra, claramente, que sdo essas as
pessoas que passam a vida procurando a férmula mégica para ficar rico de um dia para o
outro, sem se conscientizarem de que isso nao existe.

Até aqui vocé vem se preparando, somando informacgdes e conhecimentos do mundo e de
si mesmo. Ao final, certamente, devera voltar e rever tudo com mais calma para poder
digerir totalmente. Nessa volta, reveja-se interiormente e, seguro de si mesmo e de seus
objetivos e sonhos, relacione-os, mas ndo coloque "objetivos" de um lado e "sonhos" do
outro; afinal, eles tém de estar alinhados para representar a sua visdo.
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Objetivos & Sonhos

Etapas

Seguindo essa lista, seu destino estara tragado e o levara a plenitude do seu ser, porque vocé
estara colocando em pratica o fazer para poder ter.

Tao importante quanto fazer a lista e coloca-la em ac¢do é vocé, a partir deste momento,
mudar seu comportamento e os padrdes que vém regendo — e travando — sua vida até aqui.
Volte algumas pdginas e releia, atentamente os sete mandamentos dos ricos, os trés passos
para a tranqtiilidade financeira e os cinco rituais da riqueza. Some ao entendimento desses
topicos a pratica dos verbos que fazem a Roda da Abundancia girar mais rapidamente:
declarar, solicitar, arriscar e agradecer.

Enfim, é hora de vocé somar tudo que aprendeu até aqui e mudar seu padrdo de agdo e de
pensamentos. E essa soma que determinara seu destino bem-sucedido.
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O padrdo que gera ansiedade

Vocé tem estado ansioso, cansado e desanimado? A origem dessas sensacGes pode estar no
fato de vocé trabalhar todos os dias, pagar contas e ver o dinheiro acabar sem que ele lhe
tenha proporcionado nenhum prazer.

Enquanto vocé ndo souber controlar a sua vida financeira nem aprender a estabelecer metas
e a atingi-las, vocé continuarad operando no seguinte padrdo: trocar seis por meia-duzia!
Quer continuar assim ou, agora, arriscar-se lhe parece mais interessante?

Decidiu arriscar-se? Entdo, abandone hdbitos perdularios, corte excessos de gastos nos
cartoes de crédito, adie o consumo pequeno hoje para poder alcancar algo de real valor
amanha. Reeduque-se mental e emocionalmente. Transforme-se num ser mais préspero e
mais feliz. E ndo se esqueca de alastrar sua prosperidade e sua riqueza para que seu
crescimento seja infinito.

Pare de enriquecer somente os outros

Sendo apenas empregado, vocé enriquece a empresa e, conseqiientemente, seu proprietario.
Endividando-se, vocé enriquece bancos e credores.

Rompa esses padrdes. Planeje tornar-se um empresario e, dentre outras coisas, reveja e
assegure-se de ter limpado os bloqueios emocionais que o impedem de fazer mudangas
significativas na sua vida.

Pegue o seu fluxo de caixa. Anexe a ele suas metas financeiras para médio e longo prazos,
estabeleca para si mesmo objetivos claros, como diminuir dividas, aumentar ganhos e
Iniciar, continuar ou aumentar seus investimentos.

Por fim, assegure-se de ter compreendido claramente as relagdes que vocé pode manter com
a fonte de dinheiro (empregado, autbnomo, empresario e investidor) e nunca se esqueca de
que as mais importantes oportunidades de enriquecimento vocé sé encontrara nas relacées
do tipo empresario/investidor. Também certifique-se de ter entendido o que ativo e passivo
significam e de estar pronto para pratica-los. E lembre-se de que tdo-somente mais dinheiro
ndo o fard independente.

Afirmacoes para lei do investir:
Todos os meus investimentos sdo rentaveis, em dinheiro ou experiéncia valiosa.

Todos os meus investimentos sao rentaveis, em dinheiro ou experiéncia valiosa.

Todos os meus investimentos sdo rentaveis, em dinheiro ou experiéncia valiosa.
(Escreva essa afirmacgdo pelo menos trés vezes por dia, durante 21 dias. )
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Axiomas de Zurich

Axiomas de Zurich é o titulo de um livro escrito por Max Gunther para o investidor agressivo
(especulador). Os axiomas sdo doze proposig¢des tidas como verdadeiras pelos banqueiros
suicos para se obter sucesso financeiro no mundo dos negocios.

AXIOMA 1 — RISCO
Preocupacdo é sinal de satde. Se vocé ndo esta preocupado com seu investimento, ndo esta
arriscando o suficiente.

AXIOMA 2 — GANANCIA
Realize o lucro sempre o mais cedo possivel. Entre no negdcio sabendo quanto quer ganhar.
Ao atingir sua meta, realize seus lucros.

AXIOMA 3 — ESPERANCA
Quando o barco comecar a afundar, ndo reze. Abandone-o. Saber perder é uma das virtudes de
um investidor agressivo.

AXIOMA 4 — PREVISAO
O comportamento do ser humano é imprevisivel. Sempre desconfie de que é capaz de
predizer com seguranca o futuro. Verifique o que esta acontecendo em vez de apostar no
que vai acontecer.
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AXIOMA 5 — PADRAO
Até comecar a ordem, o caos ndo é perigoso. Ndo se deixe levar pela ilusdo de ordem. Nao
existe uma formula exata que va lhe proporcionar sempre ganhos.

AXIOMA 6 — MOBILIDADE
Evite criar raizes, pois elas diminuem sua mobilidade. Nao se deixe prender a sentimentos
em suas especulagdes. Se perceber uma oportunidade melhor, corte suas raizes e siga em
frente.

AXIOMA 7 — INTUICAO
S6 se pode confiar num palpite que possa ser explicado. Jamais confunda palpite com
esperanca.

AXIOMA 8 — RELIGIAO
E improvavel que entre os designios de Deus para o Universo se inclua o de fazer vocé ficar rico.
Mantenha o sobrenatural longe de suas especulac¢ées.

AXIOMA 9 — OTIMISMO
Otimismo significa esperar o melhor. O bom especulador possui confianga, ndo otimismo. A
confianca nasce do uso construtivo do pessimismo.

AXIOMA 1 0 — CONSENSO
Fuja da opinido da maioria. Antes de arriscar seu dinheiro segundo a opinido da maioria,
pondere e avalie por si mesmo se a decisdo é acertada ou néo.

AXIOMA 11 — TEIMOSIA
Se ndo deu certo da primeira vez, esqueca. Outras boas oportunidades podem estar a sua
volta sem serem notadas.

AXIOMA 12 — PLANEJAMENTO
Ndo planeje investimentos de muito longo prazo. O mundo dos negocios se modifica a cada dia.
O tnico plano de longo prazo que um especulador precisa ter é o de ficar rico.

A REALIZACAO DO APRENDIZADO
TRANSFORMACIONAL

Nesta viagem, vocé fez paradas interessantes. Primeiro, visitou seu interior, onde foi
possivel rastrear e banir bloqueios emocionais que impediam a chegada da prosperidade.
Depois, conheceu os verbos que fazem a Roda da Abunddncia girar mais velozmente. Por
altimo, aplicou-se no conhecimento das Leis da Riqueza. Agora, chegou o momento de
vocé tornar realidade esse aprendizado transformacional e alavanca-lo, alinhando-se e
colocando em acdo uniforme sua nova concepg¢do de vida.
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Aprendizado transformacional é aquele de cabega e coracado, que requer envolvimento,
compreensao e sentimentos. Sao esses os requisitos de que vocé precisa dispor para viver
em harmonia e aplicé-los no seu dia-a-dia.

Olhe a sua volta. Certamente, vocé ja viu intimeras pessoas que passam a vida
despendendo uma energia enorme buscando o sucesso. Aos olhos de todos, parece que
elas fazem tudo certo, tém um elevado grau de estudo, perseguem um objetivo e angariam
conhecimentos de todas as formas. Mas, contraditoriamente, o sucesso tdo perseguido
nunca chega. Em compensacgao, vocé também ja teve oportunidade de ver pessoas que
fazem praticamente o0 mesmo que aquelas e, num curto espaco de tempo, alcangam o
sucesso, que vem acompanhado da riqueza e da prosperidade.

Por que essa disparidade tao gritante?

A resposta reside numa soma muito simples: Alinhar + Acionar.

Essa soma, muito acima de conhecimento, envolve os trés requisitos que levam os homens
a plenitude do Ser. Vocé se lembra deles quando falamos de finalidade na vida, ndo é
mesmo?

¢ Desejo: a vontade sincera de querer fazer e ter algo a mais.

¢ Fé: a predisposicdo verdadeira de acreditar que pode ter algo a mais.

¢ Aceitacgao: acreditar, sincera e verdadeiramente, que merece ser e ter algo a mais.

E na juncdo deles que tudo se alinha, dando-nos uma energia poderosa e concentrada, que
nos levara sempre em direcao a um futuro brilhante.

Um carro, para que vocé possa seguir com ele na direcdo pretendida, tem de estar em
perfeitas condicdes mecanicas e suficientemente abastecido. Ja a sua energia, para que vocé
possa aciona-la e direciona-la para onde quer chegar, tem de ter desejo, fé e aceitacio
alinhados exatamente no mesmo nivel. Um pequeno desnivel é o bastante para que a
energia se disperse, impedindo-o de aciona-la.

Na trilha de construcado da riqueza pode haver alguns obstaculos. Se, em algum momento,
seu alinhamento nao estiver perfeito, acionar sua energia serd um processo malsucedido,

levando-o a acreditar que nao foi feito para aquilo.

Alinhe-se, acione seu poder e ponha em pratica sua transformacao.
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Alimente e dé vida ao seu sonho

Uma vez alinhado, vocé esta pronto para acionar seu poder, mas é imprescindivel que
tenha objetivos claros em sua rota para o sucesso.

Orientado pelas perguntas que se seguem, visualize-se daqui a, digamos, trés anos:
¢ Onde voceé gostaria de estar e fazendo o qué?

¢ Quem sao as pessoas que estardo com vocé?

¢ Como vocé esta? Sente-se feliz e realizado?

Registre mentalmente essa visualizacdo, que constitui o seu sonho-objetivo. E, para que
seja forte o bastante para se tornar realidade, manifeste, por escrito, sua gratidao ao
Universo.

Durante 21 dias, pelo menos trés vezes ao dia, uma delas, de preferéncia, a noite, antes de ir-se
deitar, escreva: "Agradeco pela felicidade de ter alcangado (descreva seu sonho-objetivo)”, ou "Sou
feliz e grato por (descreva seu sonho-objetivo)".

IMPORTANTE:
4 use sempre oS verbos no presente;

¢ escreva como se ja estivesse vivendo de fato o seu sonho-objetivo;
+ afirme somente objetivos positivos (nunca diga o que ndo deseja);
¢ passe a viver mirando, objetivando e sentindo seu sonho como se ja o tivesse alcangado.

Se vocé sonhou, por exemplo, com sua casa, passe a agir como se, ao sair para trabalhar, estivesse
saindo dela. No fim do dia, sinta-se voltando para a casa nova, imaginando-a em detalhes: De que
cor ela é? Ha um jardim na frente? Quantas janelas ha? E, ao chegar, entre

na casa dos seus sonhos. L& dentro, visualize os mdveis, 0s comodos, as cores...

Faca 0 mesmo com todos os outros niveis do seu sonho — fisico, emocional, profissional,
financeiro, etc.

Essa é a forma de magnetizar sua mente para o que realmente deseja.

Ha uma pedra no caminho

Sim, é possivel que algumas pedras aparecam nesse caminho que vocé comecou a trilhar. Até
porque, agora, vocé esta passando por um processo de remogdo de velhos habitos, como se
estivesse fazendo uma limpeza interior. E como se vocé estivesse se destruindo para se
recriar melhor, mais forte e mais rico, o que pode trazer duvidas, receios, enfim, sentimentos
que, se ndo forem controlados e substituidos, podem poér tudo a perder.
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Em Fisica, o efeito causado por esses sentimentos recebe o nome de histerese — "qualquer
fendmeno em que duas grandezas fisicas mantém uma relagdo, de modo que a variagdo de
uma delas depende do fato de a outra crescer ou decrescer relativamente a ela". Ou seja,
quando duas for¢as opostas (seu sonho x seu receio) se enfrentam, uma vencera, e sera
aquela que crescer e se tornar mais forte.

Para que seu sonho-objetivo seja a for¢a mais forte, primeiro vocé deve estar totalmente
focado nele; depois, ser capaz de identificar e nomear exatamente a for¢a que o impele a
desistir.

A grande vantagem de conhecer a forga que se opde ao seu sonho-objetivo é poder
combateé-la, de modo que, cada vez que ela se manifeste, vocé possa buscar no seu intimo
algo mais importante que rompa esse padrao. Encare essa forca como um pensamento
proibido. Toda vez que esse pensamento surgir, substitua-o por outro, mais importante e,
acima de tudo, positivo, que se alie ao seu sonho-objetivo. Esse ndo é um mecanismo de
efeito imediato, mas € preciso que vocé o exercite sem trégua.

Lide com seus pensamentos proibidos da seguinte forma:

1. Identifique-os e anote-os numa folha de papel branco, a esquerda, de preferéncia, a
lapis.

2. Focalize um pensamento muito mais importante e aliado do seu sonho-objetivo e
escreva-o a direita, ao lado do proibido, com letras maiores e cores vibrantes.
Repita esse processo tantas vezes quanto necessario, até vocé sentir que a forca oposta
perdeu a energia.

Nao se culpe por seus pensamentos proibidos. Cuide deles como se deve e siga em frente.
O mundo progride aprendendo com os erros.

Outras pedras podem aparecer a cada trecho do caminho, mas nao se intimide. Identifique
o proibido, confronte-o com o permitido e venga-o!

A cada pedra desmaterializada vocé se tornara mais forte e mais proximo da sua riqueza.

Falhar é a oportunidade de comecar de novo deforma mais inteligente.
Henry Ford
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A caminho da riqueza

Olhe a sua volta! Abra bem seus olhos, abarcando o mundo todo! Agora, responda: Por que
ha tantos ricos no mundo? Por que a todo momento surge um novo rico? Como eles
chegaram ao topo? Quanto tempo demorou?

Alguns, certamente, levaram uma vida inteira para chegar 14; outros, nem tanto; outros,
ainda, chegaram muito rapidamente. Mas deixemos isso de lado e vamos ao que interessa: o
que as pessoas ricas tém em comum? E simples: todas, em algum momento da vida, deram-
se conta de que podiam crescer, enriquecer e ser mais prosperas.

Imagine a prosperidade como um bolo de festa. Atengdo, pois tem de ser bolo de festa. Nao
serve imaginar aquele bolo simples, para comer no café da manhd ou no lanche da tarde!
Imaginou? Entdo, pense que, para fazer um da forma como vocé esta imaginando, é preciso
ter, antes, um bolo simples. Sem um bolo simples ndo se faz um de festa.

Agora, pense em prosperidade, em riqueza... Vocé acha que conseguira efetuar investimentos
solidos e rentaveis, por exemplo, sem antes ter planejado a obtenc¢do de recursos para
investir? E acha que chegara a ser rico honestamente sem investimentos rentaveis? Nao!

Focar seu objetivo e estabelecer metas para alcan¢d-lo sdo os principais ingredientes da
receita basica da prosperidade, que também necessita de desejo, mestre e parceria.

Sobre
desejo, mestre e parceria

Para falar sobre esses trés ingredientes da riqueza, é preciso dizer a forma como eles
interagem. E, para isso, nada melhor que uma metafora, apoiada por um exercicio de
visualizagdo.

Volte sua mente para imagens de guerras na Idade Média. Visualize um castelo medieval.
Vocé olha para uma das extremidades desse castelo e vé uma catapulta.

Observe-a com atencgdo: ela tem um ponto de apoio, que é a parede do castelo, e um guer-

reiro encontra-se ao lado dela, pronto para dar o impulso. Ah, veja que ela é feita de corda e
de madeira...
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Agora, mantenha a cena visualizada em mente e faca nela algumas substitui¢oes para cons-
truir a sua catapulta, a sua base para atingir a riqueza e a prosperidade. Vamos la:

¢ 0 ponto de apoio a catapulta deixa de ser o castelo e passa a ser voce, disposto e motivado a
alcancar a riqueza;

¢ em vez de o impulso ser dado por um guerreiro, a catapulta sera impulsionada pelo seu
desejo;

¢ e a madeira e a corda de que ela é feita sdo substituidos por mestre e parceria, que a
tornam ainda mais poderosa.

Em todos os momentos de sua vida jamais se separe da sua catapulta nem de seus compo-
nentes.

O DESEJO

Desejo é a sua vontade mais profunda; é o anseio auténtico por algo capaz de nos tornar
momentanea ou duradouramente plenos e satisfeitos os desejos nos colocam em
movimento e nos levam a envolver outras pessoas para que possamos realiza-los.

Por que vocé pensa que os desejos de mulheres gravidas costumam ser prontamente
satisfeitos, raramente importando o sacrificio que isso represente? Porque sao desejos, e um
desejo auténtico, uma vez manifestado, ndo se cala enquanto nao for realizado.

Todas as formas de vida na natureza nasceram incompletas. O homem ou a mulher,
sozinhos, ndo conseguem dar continuidade a raca. Um recém-nascido, sozinho, ndo
aprende a andar, a comer ou, sequer, a sobreviver.

Partindo desse principio de incompletude, nés, seres humanos, precisamos estar ladeados
por mestres e estabelecer parcerias para que nosso aprendizado ndo seja enfadonho tortuoso
e improdutivo, e para que possamos alcancar nossos sonhos de riqueza e prosperidade
mais rapidamente.

O MESTRE.

Aprender sozinho leva muito tempo, e a solidao pode desembocar na desisténcia. Encurte
seu caminho, tomando emprestado ou aprendendo com os outros. Todas as grandes e
prosperas personalidades do nosso mundo tiveram um ou vérios mestres. Busque o seu,
observe o seu volume de informacgao, suas fontes, seus contatos; estude o que ele estuda,
estudou ou vai estudar.

Aprenda a pensar como ele pensa para poder obter os resultados que ele obteve ou ainda
esta obtendo.
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Pessoas que ja atingiram a plenitude do ser se dispdem a dar conselhos, a ensinar. Em
troca de qué? Geralmente, da satisfacdo de poder contribuir para que mais pessoas possam
viver plenamente, pois costumam ter um sentido de parceria fortemente desenvolvido.
Todavia, ndo se esqueca de que essas pessoas, 0s mestres que poderdao aconselha-lo,
valorizam a retribuicdo, do contrario nao seriam tao présperas. Portanto, ainda que nao lhe
digam, saiba que elas apreciarao se vocé se dispuser a prestar-lhes algum tipo de servico. E
se o fizer melhor, mais rapidamente e com mais atitude que os outros, melhor ainda!

A convivéncia com um mestre economizard muito tempo de seu aprendizado. Se vocé
estiver aberto e disposto a aprender, cada pessoa que encontrar "por acaso" podera
ensinar-lhe alguma coisa que acrescentara valores ao seu objetivo. Cada encontro tera o
potencial de lhe apresentar seu mestre.

Esforce-se em encontrar seu mestre. Pense que ele ja enfrentou o processo mais dificil antes
de vocé, que ele conhece o caminho, os desafios e as armadilhas. Ele sabe o que e como
fazer e, mais importante ainda, sabe o que nao fazer.

Sabe qual é a principal qualidade de um mestre? Ele pode observar a situacdo que vocé
estiver enfrentando de forma isenta, pois estara fora dela.

Por estar do lado de fora, um mestre enxerga sempre mais a frente e mais objetivamente.
Sua experiéncia e o tempo que ele levou percorrendo o caminho que vocé inicia agora o
fizeram sabio. Entdo, como um guia, ele ajuda seu aprendiz a evitar os erros,
apresentando-lhe os atalhos que conhece por experiéncia préopria, que aprendeu sozinho
ou com a ajuda de um outro mestre.

Quando alguém se dispde a aprender sozinho, quase sempre se cansa e perde a paciéncia.
Um mestre o ensinard a ser paciente e, a0 mesmo tempo, o apoiard para vencer suas falhas.

Absorva todos os ensinamentos e experiéncias que um mestre puder lhe ensinar e, depois,
siga em frente com seu proprio desejo, encontrando meios de estabelecer parcerias que lhe
permitam ser uma pessoa realmente enriquecedora.

Uma tinica conversa numa mesa com um homem sdbio vale por um més inteiro de
estudos em livros.
Provérbio chinés
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Os mestres que o rodeiam

Durante nossa vida toda estamos cercados de mestres.

Uma crianga tem em seus pais os mestres que o guiarao nas passagens e evolucoes mais
importantes da vida. Quando comegamos a freqiientar a escola, um ou mais professores
foram espelhos nos quais nos miramos para ir em frente. Muito provavelmente, a profissao
que vocé escolheu tem a ver com alguém que o inspirou.

Pois bem, agora, entao, nesse momento tao importante de transicdo em direcao a
prosperidade, pare e reflita: quem sao os mestres que o rodeiam?

Olhe a sua volta e lembre-se (se necessario, escreva) de quem sao as pessoas mais
proximas com quem vocé convive, defina como a renda delas € gerada, o que elas fazem,
no que trabalham, como passam seu tempo livre etc.

Sua lista esta pronta?
Ok! Entao, agora vocé tem o espelho de seu futuro.
E isso mesmo! Diga-me com quem andas e direi quem €s!

Exatamente por isso vocé precisa avaliar sua vida e buscar mestres que o ensinem o
caminho certo da prosperidade.

Mestres podem estar nos dois lados da realidade.

Ha aqueles que ja estdo 13, aonde vocé quer chegar. Esses estdo dispostos a ensinar o
"caminho para a prosperidade”, ajudando-o a evitar contratempos e erros pelos quais ele ja
passou. Desses mestres vem o ensinamento, o exemplo que vocé deve perseguir para
aprender e fazer acontecer.

Do outro lado estdo mestres, tdo valiosos quanto os primeiros, que estiveram 14, habitando e
circulando no seu objetivo, mas que agora ocupam o universo dos perdedores, dos que
deixaram escapar a riqueza pelos vaos dos dedos.

Sim, esses sdo mestres valiosos, porque é conhecendo sua trajetoria que vocé podera
aprender o que ndo fazer, que é tdo importante quanto o aprender a fazer. Ouca-os, esteja
atento para os descuidos, aprenda e faga melhor. Siga o caminho mais inteligente e ndo caia
nas mesmas armadilhas.
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PARCERIA — A UNIAO QUE FAZ ACONTECER

Ja foi dito neste livro que o mais importante em querer ser rico é poder compartilhar a
riqueza com outras pessoas, pois é exatamente o compartilhar que ampliara o seu projeto de
enriquecimento.

No Universo, o tnico jogo que vale a pena ser jogado é o Ganha-Ganha. A base da vida ndo é
a competi¢do, mas a convivéncia construtiva, baseada na crenca de que, no mundo, existe o
bastante para todos.

Reconhecer a importdncia de um mestre em seu aprendizado ja agrega um valor de extrema
importancia a seu projeto, mas isso ainda ndo representa sinergia. S6 vocé, seu desejo e seu
mestre ndo sdo suficientes para que seus planos se enraizem, cresgam e déem frutos.

Para que haja sinergia e o todo possa ser muitas vezes maior que a soma das partes, vocé
precisa de pessoas que trabalhem com vocé comungando o mesmo objetivo. Lembra-se do
velho ditado "A unido faz a forca"? A parceria ideal traz ndo apenas for¢a, mas poder e
possibilidades de crescimento e de enriquecimento para todos os parceiros.

Seu objetivo agora deve ser associar-se a pessoas que possam compartilhar com vocé suas
idéias sobre como ganhar dinheiro. Trabalhando em parceria, todos alcangardao maiores
resultados, de forma mais rapida, do que se cada um trabalhar sozinho.

Busca por parceiros

Em sua busca por parceiros, procure sempre pessoas positivas, alinhadas com seus desejos
e valores. Pessoas negativas sao como pilhas descarregadas, que, associadas a outra
carregada, s6 faz falhar o processo que gera energia.

Formar parceria é compartilhar valores; por isso, busque pessoas integras, que tenham
paixdo pelo que fazem, e que se comprometam com vocé, porque seus valores integrados
formardo a crenga bésica que guiara sua vida.

Vou lhe dar uma chave para a escolha de parceiros: faca-o com base no estilo pessoal deles.
Vocé sabia que para cada tipo de necessidade que precisa ser suprida ha um estilo de
pessoa ideal? O que determina isso é a parte do cérebro que cada um de nés utiliza de
modo predominante, e conhecer sobre os estilos pessoais previne-o de estabelecer
parcerias com pessoas nao qualificadas para determinadas atividades.

Estilos pessoais

¢ Liberdade: pessoas inovadoras, criativas, estimulantes e misteriosas.

¢ Relacionamento: pessoas divertidas, sentimentais, participativas, envolventes,
compreensivas e populares.
¢ Tarefa: pessoas obstinadas, determinadas, rapidas, praticas e objetivas.

[117]



¢ Estrutura: pessoas regradas, controladas, sistematicas, metddicas e
organizadas.

Quando pessoas se associam, é sempre mais produtivo procurar fazé-lo com pessoas cujos
estilos se complementem. A importancia de conhecer e saber identificar os estilos pessoais
¢ justamente para que vocé possa encontrar pessoas a quem transferir seus pontos fracos, e
vice-versa, com o objetivo de produzir o maximo resultado com o minimo esforgo.

Compartilhar ligdes com os outros faz com que aprendamos em um nivel mais profundo.

Nenhum homem fica rico sem enriquecer os outros.
Andew Carnegie

*Leia mais sobre estilos pessoais no website http://www lairribeiro.com.br/ Solicite uma senha pelo e-mail
lairribeiro@lairribeiro.com.br.

Alastrando a sinergia

Para que seu desejo realmente se torne realidade, é preciso que o mundo o conheca. Entao,
estd na hora de perguntar:

¢ Quem vocé conhece?

¢ Quem conhece vocé?

¢ Quem seus parceiros conhecem?
¢ Quem conhece seus parceiros?

Viemos a este mundo com uma missao: contribuir positiva e significativamente para o
desenvolvimento do todo. Essa missdo se torna bastante mais facil e produtiva quando nos
dispomos a alastrar contatos, a nos fazer conhecer e a conhecer os outros. Seu universo de
conhecidos soma-se ao de seus parceiros e multiplica-se, pois cada um conhece umas
tantas pessoas, que conhecem outras tantas e, ao final, essa rede de contatos acaba
formando um lastro infinito de contatos, interagindo num mesmo sentido.

Escolha servir pelo prazer de servir. Ajude tantos quantos puder. Compartilhe seus
conhecimentos. Esteja sempre a disposi¢ao. Fazendo isso, vocé coloca em acao a Lei Uni-
versal da Reciprocidade, ou seja, o Universo, em divida com vocé, lhe retribuira,
possivelmente numa propor¢dao muito maior do que a sua doagao de servico, de conheci-
mento ou de dinheiro.
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Qualquer atividade empreendedora necessita de um referencial, ou seja, um contato
importante que faga as coisas acontecerem. Encontrar um mestre é um referencial da
maxima importancia. Outros referenciais de peso vocé tera quando estabelecer parcerias e
seus parceiros estiverem interagindo, porque cada um conhece um universo de pessoas.

Seus referenciais crescerdo proporcionalmente a medida que vocé e seus parceiros se
movimentem, criando-se, assim, uma estrada infinita de pessoas que se ajudam mutuamente
e realizam seus desejos, alinhados e em harmonia.

JAZIDAS DE DIAMANTE
Uma visao poderosa

Ali Hafed era um prospero fazendeiro persa.

Um dia, encantado pelas histérias de um sacerdote budista, Ali abandonou suas ricas terras
para procurar uma fortuna imensa em miticos campos de diamantes. Por muito tempo, Ali

Hafed perambulou, sofrendo com os pés doloridos e o cansago. Sua juventude e sua riqueza
desapareceram, e ele acabou morrendo longe de sua casa, velho, pobre e desiludido.

Pouco tempo depois de sua morte, jazidas de diamante foram encontrados nas suas
proprias terras.

Um famoso orador norte-americano, Russel H. Conwell, destacou-se por contar, em um de
seus discursos, essa lenda, cuja mensagem central é: "Seus diamantes nao estao em
montanhas ou mares distantes, mas dentro de seu préprio quintal, se voceé se dispuser a
procurar por eles. "

E assim é! Nao perca tempo buscando coisas impossiveis. A verdadeira riqueza mora

dentro de nds, e pessoas aptas a nos ensinar e a colaborar conosco podem estar ao nosso
lado.

Jamais ignore seus encontros, por mais casuais que sejam, Jamais se precipite, acreditando
que determinada pessoa € um "contato fraco", pois isso nao existe. Cada um tem o dom de
servir e de colaborar com os outros. Valorize cada momento, cada conversa. Deles vira
sempre uma solu¢ao, uma idéia, algo que acrescentard mais energia em seu movimento em
diregao a riqueza, a abundancia do Universo.

Uma afirmacao poderosa

Tudo que eu fago cria excesso de riqueza e abundancia para mim e para
todos a minha volta.
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Confie!

Vocé é um transmissor de idéias e de mensagens que, agora, esta consciente de que tanto
uma quanto a outra transmitem exatamente aquilo que vocé deseja. Isso lhe d& poder.
Poder para conectar-se em linha direta com uma espécie de Central de Atendimento do
Universo, que, como o empreendimento mais sério e idoneo que existe no mundo, ndo
deixaré de dar retorno.

A primeira coisa que vocé deve solicitar a essa Central de Atendimento é a aproximagao
de um mestre. Depois, solicite a aproximagao de bons parceiros...

O Universo sempre da retorno. Confie nisso! Mesmo que demore um pouco, seja paciente.
Mas ndo deixe de fazer a sua parte. Quando o aluno esta pronto, o mestre aparece!

Precessdo

De acordo com R. Buckminster Fuller, "quando algo estd em movimento, em um sentido
especifico (objetivo), o que ocorre a 90° ¢, muitas vezes, muito mais importante". Isso é
precessao.

Um dos objetivos de uma pessoa rica e inteligente é ganhar dinheiro. Ao movimentar-
se em direcado a esse objetivo, de muitas formas ela age como uma abelha, ou seja,
objetivando, principalmente, colher o néctar para fazer mel. Mas, durante seu trajeto, a
abelha, a um angulo de 90°, dissemina o pélen contido em suas patas, assegurando a
continuidade da vida da flora na Terra pela polinizacdo das flores.

Pessoas ricas e inteligentes sdo como abelhas. Ao focar seu objetivo — acrescentar riqueza
a sua vida —, elas agregam valor ao padrao de vida no Universo e, a um angulo de 90° de
seu trajeto, atingem um sem-namero de pessoas, formando uma cascata precessional de
beneficiados que beneficiam, numa corrente sem fim.

Essa cascata precessional de pessoas ricas e inteligentes, cada vez mais agrega valores ao
Universo, modificando-o positivamente e abrindo cada vez mais espaco para o jogo do
Ganha Ganha.

Na contramao da positividade e da inteligéncia, porém, pessoas ricas e mesquinhas
concentram-se apenas no ganhar dinheiro s6 pelo dinheiro, sem se preocupar em agregar
valores positivos a suas agoes. Nessas agdes e manifestacOes negativas, essas pessoas
acabam por se envolver no jogo do Ganha-Perde, ou seja, ganha-se agora para perder
depois. Isso gera uma cascata precessional negativa, que nao permite a essas pessoas
alcangarem riquezas duradouras em longo prazo. O processo é estanque, e o fluxo do
dinheiro logo se interrompe.
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O QUE VOCE FAZ, Faz a diferencA

No caminho da prosperidade, todos os ricos fizeram pequenos movimentos em seus pensamentos e
acles que, a principio, pareceram detalhes, mas, ao longo da jornada, tornaram-se determinantes
para o resultado. Esses pequenos movimentos sdo 0 que se chama "efeito borboleta”, fendmeno
descoberto por Edward Lorenz h4d mais de quatro décadas.

Efeito Borboleta

Pesquisador de Meteorologia do Massachusetts Institute of Technology (M1T), Dr. Edward
Lorenz, certo dia, ao arredondar as casas decimais de um nimero que digitara em um simulador de
clima no seu computador, obteve resultados completamente diferentes dos esperados. De imediato o
pesquisador atribuiu aquele resultado a um erro do computador, mas logo percebeu que a razao
daquela diferenca eram os numeros digitados. Na programacéo inicial, ele usara seis casas decimais
(0,506127), e da ultima vez fizera uso, por arredondamento, de trés casas decimais (0, 506).

Ele acreditava que aquele arredondamento, uma parte em mil, ndo alteraria o resultado, mas
enganou-se: aquela pequena alteracédo na informacéo criara uma enorme diferenca no resultado.
Formalmente esse efeito passou a ser chamado de "dependéncia sensivel das condig¢des iniciais" e,
informalmente, de "efeito borboleta".

Para falar de sua descoberta, Dr. Lorenz escreveu em um artigo que "o bater de asas de uma
borboleta no Brasil pode desencadear um tornado no Texas", e foi o bastante para que o fenémeno
ficasse conhecido como "efeito borboleta”. Ou seja: uma pequena alteracdo na informacéao cria
uma enorme diferenca no resultado.

Trazendo esse conceito para o dia-a-dia de quem quer se tornar rico, vale dizer que cada pequeno
movimento que vocé faca em seu préprio beneficio, automaticamente, beneficiara outras tantas
pessoas. E como o Universo trabalha com dois pesos e duas medidas, o contrario disso também é
verdadeiro.

Habilidades — é preciso capacitar-se

Das varias etapas pelas quais a humanidade passou, um dos marcos referenciais é a
Revolucao Industrial, que fez nascer as linhas de producao. Agora, no novo milénio, vivemos
a era da informacao, na qual a velocidade e a precisdo das informac¢des que ditam o sucesso
ou o fracasso da economia.

Computadores, impressoras, linhas telefonicas conectadas a internet derrubaram fronteiras e
se tornaram ferramentas, mais que necessarias, imprescindiveis a vida de qualquer negocio.
Inameros beneficios surgiram dessas ferramentas, mas para desfruta-los é preciso dispor
delas e ter habilidades bastantes para utiliza-las.
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Pessoas ricas e bem-sucedidas sdo capacitadas no uso das ferramentas da riqueza e valem-se
delas para comunicagao, calculos e tomadas de decisGes rapidas. Essas pessoas sabem que
para resultados rapidos e produtivos precisam de informacées instantdneas.

Sao essas, dentre outras, as ferramentas que o manterdo e a seus parceiros conectados ao
mundo em movimento permitindo-lhes integrar-se e interagir com os que fazem as coisas
acontecerem.

Sistemas o atalho inteligente

Baseado em anadlises estatisticas, W Edwards Deming, ja citado, mostrou aos japoneses que
94% de todas as falhas ocorrem ndo porque as pessoas ndo queiram fazer um bom trabalho,
mas porque o sistema falha em 94% dos casos. Foi essa conclusao que fez da etiqueta Made
in Japan sindbnimo de qualidade.

Para quem ja falhou num empreendimento proprio, é hora de repensar a causa principal da
falha. A probabilidade de criar independéncia financeira depende diretamente do sistema
que se estiver usando.

Pessoas bem-sucedidas, primeiro, especializam-se em encontrar um sistema eficaz, depois,
lancam ao mundo seus propagadores de dinheiro. E existe um sem-ntiimero de sistemas para
ganhar dinheiro. Alguns foram mostrados a vocé quando falamos na Lei do Investir. Outros,
vocé encontrara por si mesmo.

A palavra SYSTEM (sistema, em inglés) forma um acrénimo que mostra de forma
interessante a forca de um sistema:

Save Your Self Time Energy Money Ou seja:
SISTEMA = Poupe seu tempo, sua energia e seu dinheiro.

Um sistema bem estruturado e operacionalmente econdmico € um atalho que, ao final, rende frutos
preciosos.

Somar — para valorizar seu tempo

Tudo o que vocé leu até aqui, somado, o levara diretamente a riqueza e a prosperidade, desde, €
claro, que vocé coloque a teoria em pratica. Entdo, aqui vao alguns lembretes finais:

¢ Concentre-se nos 15% iniciais. E, mantendo o foco nesses 15%, esforce-se para cumpri-los, de
modo a chegar mais rapidamente e com menos esfor¢o aonde deseja.

¢ Faca menos e melhor, em vez de tentar fazer tudo.

¢ Dé-se recompensas por estar fazendo as coisas certas. Estimule-se a completar cada vez mais coi-
sas importantes sem esforco.
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¢ A cada dia, olhe sua lista de prioridades e opte por fazer aquela atividade que vocé acredita ser a
mais importante, mesmo que seja a mais dificil ou a que vocé mais receia fazer.

¢ Jamais se esqueca da Navalha de Occam, principio do qual ja falamos, a melhor solucéo para um
problema é sempre a mais simples. E a cada dia, ao completar a tarefa mais escolhida, vocé vera
que seu cérebro ja esta treinado para atacar com mais rapidez e eficiéncia as tarefas mais simples.
Quem esta acostumado a matar jacaré passa a ndo ter medo de lagartixa!

¢ Dedique, diariamente, um tempo ao planejamento. Aja como se estivesse ensaiando 0s passos que
0 levardo ao sucesso. Planejamento € imprescindivel para trilhar o caminho da vida.

¢ Exercite-se. Exercicios aumentam a saude ¢ prolongam a vida, além de fazé-lo mais disposto para
o trabalho. Aproveite, por exemplo, uma caminhada para ouvir uma fita ou CD cujo assunto lhe
interesse. Assim, exercitando seu corpo Vocé exercitara seu cérebro, fazendo-o pensar mais clara e
objetivamente.

¢ Anote seus objetivos diariamente, persiga-os com afinco.

¢ Diga ndo a tudo que possa atrapalhar sua meta. N&o se predisponha a ser a antena que capta
lamentacdes e preocupacgdes. VVocé agora vive motivado e impulsionado; compartilhe suas expe-
riéncias, alegrias e amor, mas deixe passar ao largo as vibragdes e manifestacdes negativas.

O caminho esta aberto para vocé. Depende apenas de um primeiro passo, e todas as portas se
abriréo.

Nao titubeie!

Duvidar de si mesmo reprime seus sonhos.
A hesitacdo o mantém refém.

O ceticismo o afasta do sucesso.

Cumpra sua missdo neste mundo da melhor maneira possivel. Espalhe seu amor entre as pessoas.
Faca amigos. Faga ricos!

Espalhe seus principios enriquecedores aos quatro ventos. Outros gostardo de saber como tudo

comegcou. Conte-lhes e dé-lIhes chance de também aprender como se tornar um gerador de riqueza e
de abundéancia.

Tudo o que vocé puder fazer ou sonhar que pode, comece. A auddcia tem genio,

poder e magica.
Goethe
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Videos, CD's, livros e contratacao do Dr. Lair Ribeiro para consultoria e
conferéncias: entrar em contato com o Grupo Sintonia.

INFORMACOES:

GRUMD

Tel.: (11) 3889-0038
Fax: (11) 3889-0016
www.lairribeiro.com.br
sintoniagrupo@uol.com.br

Obras do Autor:

Jovens e Adultos

O Melhor da Vida é Sempre Aqui e Agora! E Tempo de Viver Mais e Melhor Gerar Lucro
Uma Venda nao Ocorre por Acaso Saber Viver
O Sucesso nao Ocorre por Acaso
Prosperidade - Abundéncia ao seu alcance
A Magia da Comunicagdo
O Poder da Imaginagao
Idéias que Estimulam
Exceléncia Emocional
Trilha de Campedo
Auto-Estima
Comunicagio Global
Colecao Saber Viver
Como passar no Vestibular

Infantis

Licdes de Vida — Histdrias que ensinam e divertem Pardbolas do Mundo Inteiro - Para jovens e
criancgas Colecdao Aprendendo a Viver - Jack & Jona
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